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Как продвигать
свой бизнес без сложных 
настроек



Что обсудим? 
• Какие есть полезные сервисы и источники 

информации для предпринимателей.

• На чём фокусироваться при продвижении 
бизнеса в интернете.

• Как упростить привлечение клиентов 
с Яндекс.Бизнесом.

• Как устроен личный кабинет Яндекс.
Бизнеса.



Как бесплатно 
продвигаться 
в интернете?
1. Добавить карточку компании в Яндекс: вас 

найдут в Картах и Поиске.

2. Рассказывать о себе в соцсетях: общаться 
с подписчиками, проявлять активность 
в профилях блогеров, предлагать скидки.

3. Предлагать услуги в сервисах объявлений. 



Заполните карточку 
компании в Картах
Популярные геосервисы в России — Яндекс.
Карты, Google Карты и 2ГИС. Чтобы клиенты 
нашли вас, нужно заполнить карточку.

• Название компании 
и описание услуг

• Актуальный адрес 

• Фотографии 
помещения и входа

• Фотографии 
товаров или услуг

• Ссылка на сайт или 
соцсеть

• Контакты

• Цены на товары 
или услуги

• Информация 
о скидках и акциях

Что указать в карточке:



Используйте соцсети

1. Организуйте взаимный пиар 
с дружественными брендами.

2. Предложите скидку за отметки на фото 
с вашей продукцией. 

3. Пишите комментарии от имени 
компании под постами блогеров. 

4. Подписывайтесь на потенциальных 
клиентов и ставьте лайки.

5. Используйте качественные фотографии 
в группе.

6. Вынесите прайс-лист на видное место. 

7. Сделайте понятное описание профиля.

8. Укажите актуальные контакты 
для связи.

9. Отвечайте на вопросы в личных 
сообщениях или в комментариях.



• Укажите в заголовке название конкретной услуги. Например, 
«Ламинирование ресниц в Москве».

• Подробно опишите услуги и укажите их стоимость.

• Добавьте фотографии с результатами работы.

• Укажите адрес офиса или салона.

• Добавьте контакты: телефон, мессенджеры, соцсети.

• Просите клиентов оставить отзыв, чтобы повысить рейтинг.

Расскажите о себе 
на площадках объявлений
Рассказывайте о своих товарах на сайтах Авито, Юлы, Яндекс.
Услуг.

Чтобы объявление было эффективным:



Что делать, если вы уже 
запустили рекламу?



Подключите систему 
веб-аналитики, 
чтобы оценивать 
эффективность 
рекламы
Самые распространённые и доступные — 
Яндекс.Метрика и Google Analytics. Как 
настроить, читайте в статье.



Подключите сквозную 
аналитику
Например Roistat или Calltouch — сервис 
сквозной аналитики на основе коллтрекинга. 

Это более сложные инструменты, которые даст 
чёткое понимание того, сколько вы заработали 
с каждого клиента и сколько потратили на его 
привлечение. 



Какие простые решения 
есть для бизнеса?



Малый бизнес  
занят всем
• Ищет деньги

• Арендует помещение 

• Нанимает сотрудников

• Разбирается с бухгалтерией

• Настраивает логистику 

• Продаёт товары и услуги

• Ищет идеи для развития бизнеса 



И как предпринимателю запустить 
продвижение бизнеса в интернете?

Разобраться 
самому

Нанять
специалиста

Обратиться
в агентство



Для запуска 
успешной рекламы 
нужно:
• Знать, что рассказать в тексте объявлений

• Понимать, где их разместить и какие 
форматы выбрать

• Правильно определить ключевые слова
и интересы пользователей

• Привести клиентов на нужную страницу

• Верно оценить эффективность рекламы

• Распределить бюджет между площадками



А что, если бы реклама могла 
работать сама?



Рекламная подписка
от Яндекс.Бизнеса



Данные о бизнесе
+

Изображения
+

Эксперименты
=

Рекламные объявления



Где появится
ваша реклама?
• Поиск в Яндексе

• Сайты партнерской сети

• Яндекс. Дзен

• Поиск Google

• Контекстно-медийная сеть Google



Кто увидит рекламу?



Понятный результат



Вся статистика 
в личном кабинете
• Переходы на сайт, в соцсеть или карточку 

компании

• Построенные маршруты

• Звонки

• Заявки



Новые клиенты — 
результат рекламной 
кампании  
Вы сможете оценить эффективность не только 
рекламных размещений,  но и количество:

• Полученных заявок

• Обращений клиентов  

• Покупок  клиентов

• Просмотренных товаров/услуг



Ориентируемся 
на цели в Метрике
• Подключите счетчик Яндекс Метрики, который 

автоматически разметит цели 
на вашем сайте

• Рекламная подписка будет ориентироваться 
на эти цели и приводить на сайт более 
качественный траффик



Посмотрим кабинет





Существуют простые решения 
для малого бизнеса



Вместе мы помогаем 
предпринимателям освободить 
время для других важных дел



Calltouch и Яндекс.Бизнес объединились, 
чтобы вывести ваш бизнес на новый уровень

Подключите Рекламную подписку 
от Яндекс.Бизнеса с промокодом 
на 3 000 рублей и получите месяц 
коллтрекинга Calltouch + 100 минут 
обратного звонка в подарок



Прочитать миллион инструкций → запутаться в настройках → потратить кучу времени → психануть

Подключить интеграцию с Яндекс.Бизнесом 





Полезный контент 
всегда под рукой
• Подкаст 

https://business.yandex.ru/podcast/

• Проект «Всеми силами» 
https://business.yandex.ru/vsemisilami

• Предложения партнёров
https://business.yandex.ru/partners_offers

Яндекс.Бизнес в удобном канале:

• https://vk.com/ya.business
•https://www.facebook.com/yandex.business
•https://www.instagram.com/yandex.business
•https://t.me/yandexbusiness



Прикладное
• Как добавить компанию

https://youtu.be/l4-p_9Diwhg

• Как подключить Рекламную подписку 
для карточки компании 
https://youtu.be/b4S2kHqkvBA

• Как подключить Рекламную подписку 
для сайта или соцсети
https://youtu.be/koBz1XNeiAY



Ольга Корниенко
Яндекс

Спасибо 
за внимание!


