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Выбор вида деятельности, перечня услуг. Суть бизнес- идеи

 
   Этап 1.
1.Вид предпринимательской деятельности
 
      Производство – 
      Сфера услуг    - 
      Коммерция     - 
      Финансово-кредитная система  -
      Информационная -  
2.Цель организации собственного дела:



3.Вид деятельности моего предприятия
 
4. Изучение рынка, выбор продукта деятельности
 

Кому я пытаюсь продать свой товар, услугу?
 
⚫      Малообеспеченным слоям населения 
⚫      Богатым людям, туристам                   
⚫      Подросткам, детям                               
⚫     Частным предпринимателям, предприятиям 
⚫      Государственным учреждениям                    
⚫      Буду поставлять на внешний рынок 
 

Где живут мои покупатели, кто они?
 
⚫     В городе           
⚫     В сельской местности    
⚫     Семьи, пенсионеры, подростки   
⚫     Когда покупают: постоянно, сезонно, перед праздниками 



Какого вида мой товар, услуга?
 
⚫     Отличаются от привычных для покупателя    
⚫     Это модерн, новый дизайн                                 
⚫     Услуги имеют новые функции                          
⚫     Имеют гарантию в эксплуатации                     
⚫     Обычный товар, обычные услуги                    
 

Какое количество товара, услуг я собираюсь создавать?
 
⚫   Много одного и того же вида        
⚫  Различных, но малого количества      
⚫ Способны ли покупатели приобрести такое 
⚫ количество моего товара, услуг  
⚫ Так же ли поступают мои  конкуренты
 



5. Оценка конкурентоспособности

 

 Запросы потребителей                          мой товар, услуги                 товар, услуги
                                                                                                                                     конкурентов

1.Количество                                                                              
2. Качество                                              
- долговечность                                                                                  
-надежность                                                                                      
-соответствие экологическим нормам                                           
3. Цена                                                                                           
4. Расходы                                  
-по приобретению                                                                               
-транспортные                                                                                       
-по продаже                                                                                           
5.Сопутствующие сервис, обслуживание                                           
6.Перечень услуг                                                                                   
7.Послепродажное обслуживание                                                       
8.Продажа в кредит                                                                               
9.Гарантийное обслуживание                                                             
10.Культура обслуживания                                                                 
11. Профессионализм персонала                                                       
                       преимуществ                                                                
                       недостатков                                                                      
 
 



 

Этап 2.
1. Почему я собираюсь создать собственное дело?

 - Изучаемая мной профессия, некоторый деловой опыт, 
представления о малом бизнесе, стремление 
к самостоятельности  позволяют мне открыть
 собственное дело                                                                  
 
-  В области своей профессии я обладаю уникальной 
технологией, использование которой позволяет
получить высокие доходы и прибыль                                 
 
- В моем распоряжении имущество и 
накопления нашей семьи. Вижу вариант
выгодного вложения этих средств в прибыльное дело   
 
- В нашем городе проблема  с  данными  услугами (товарами) 
Хочу взять кредит в банке, арендовать помещение,
Оборудование и организовать выпуск  продукции (услуги)                                                                           
 
-  Я не удовлетворен своим материальным  и 
общественным  положением . Открытие
 собственного дела  позволит мне выразить себя,
самоутвердиться, обеспечить достойную жизнь                 
 



2. Какие товары и услуги я предложу своим потребителям 
по доступным для них ценам?

 
⚫ Одежду                               
⚫ Обувь                                 
⚫ Мебель                               
⚫ Продукты питания           
⚫ Бытовые услуги                
⚫ Услуги развлечения         
⚫ Услуги образовательные 
⚫ Коммерческие услуги      
⚫ Торгово-посреднические услуги 
⚫ Информационные услуги  
⚫ Финансово-кредитные       



3. Откуда я получу средства для открытия 
собственного дела? 

⚫  Собственные (семейные) накопления                
⚫   Кредит в банке                                                      
⚫   Беспроцентный заем у друзей                             
⚫   Вложение друзей и частных лиц                         
⚫   Деньги и имущество соучредителей                   
⚫   Помощь спонсоров                                                
⚫   Надеюсь на государственную поддержку           



4. Чем привлекателен продукт моей  
предпринимательской деятельности?     

⚫     Высоким качеством                       
⚫     Доступной ценой                                           
⚫     Исполнением в короткий срок                     
⚫     Дополнительными сервисными услугами   
⚫     Упаковкой и рекламой 



5. В чем преимущество моих деловых замыслов над 
практикой конкурентов?

 

⚫ Мой товар, мои услуги лучше удовлетворяют запросы 
потребителей                                               

⚫   Перспективность развития задуманного дела            



6. Какую прибыль в год я рассчитываю получить ?

⚫ Заработная плата работников (затраты)
⚫ Цена услуги
⚫ Количество услуг
⚫ Расходы на содержание и эксплуатацию 

оборудования
⚫ Коммунальные расходы
⚫ Аренда помещения
⚫ Налоги


