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Основы рекрутирования



Цель рекрутирования

✔ Создать команду единомышленников из которых в 
дальнейшем будете формировать команду 
предпринимателей и получать доход.







Основополагающие принципы 
Бизнес предложения

✔ Развитие своего бизнеса, не работа по найму, не продажи по каталогу – 
фокус – бизнес.

✔ Главные действия, суть – обучение партнеров бизнесу с высоким доходом
✔ Только официальный доход, никаких «конвертов»
✔ Все в режиме онлайн
✔ Доход за работу, деньги из воздуха не возьмутся

Понижаем планку: 
✔ Доход от рекомендаций по каталогу от 32%. Доп. Доход в год от 40.000 

рублей

Понижаем планку:
будь потребителем, от 20% скидка, приобретай со скидкой, получай технику в 
подарок. Экономия в год около 7000 рублей



Отказы – это нормально!

✔ Не каждый будет говорить «Да»
✔ С приобретением опыта – статистика будет 

улучшаться. 
✔ Сегодня 20 человек скажут «нет», через полгода, из  

них же 5 скажут «да»
✔ Сравните с должностью  в Газпромбанк. (Кто 

проводит собеседование)
✔ Почва созреет – придет к вам



Статистика

✔ Живое общение: 10 контактов – от 5-9 
регистраций

✔ Рассылка и работа перепиской : 10 
контактов – 1-2 регистрации

✔ 10 регистраций – 2-4 рекрута
✔ 100 регистраций – 1-2 директора

✔ Директор  - 20 ключевых партнеров

Ключевой партнер:
✔ Рекрутирует
✔ Обучается
✔ Ежедневно на связи
✔ Сам задает вопросы
✔ Делает ЛТО
✔ Сам берет инициативу



Где брать людей?

✔ Там, где есть люди – они вокруг

✔ В магазине, на Дне рождения, в 
парикмахерской, на детской площадке, на 
досках объявлений, в социальных сетях, 
скайпе и т.п……. 



Методы рекрутинга

Активный:

✔ Самый эффективный: Скайп-
собеседования и живые контакты  - 
смотрим записи, составляем свой план и 
начинаем звонить. + «Теплый» рынок 

✔ Текстом, на сайте. Рабочее  БП в Коуч-
центре, вкладка «Как зарабатывать» 
(Сомнения – доработайте Дэмо-версией)

✔ Дополнительные: Инстаграмм, форумы, 
доски, Ок, ВК, Мой мир, Други-вокруги и 
т.п 

Пассивный:

✔ Развитие личного и командного бренда в 
соц.сетях, Ютубе,  в оффлайн (Вебинар 
Анны Шапиро «Развитие личного 
бренда»)

✔ Визитки 



С чего начинать?

✔ Для понимания и общей картины: 100-200 
контактов по «холодному» рынку. 2-3 
метода используйте.

✔ Тренировки ВВО – чем чаще, тем быстрее 
рост

✔ Развитие личного бренда в соц.сетях – 
знакомые начнут интересоваться сами

✔ По списку знакомых идем к ним за 
советом: «Слушай, а у тебя случайно нет знакомых, 
которым нужны деньги? У меня для них есть очень серьезное 
предложение. Хороший доход официальный, стаж, 
пенсионные отчисления. 

✔ Сейчас кризис, многих уволили, урезали зарплаты, может 
подскажешь парочку, с кем можно пообщаться?»

✔ Как результат: НАУЧИТЬСЯ ДОНОСИТЬ 
информацию о бизнесе, появится Ваша, 
уникальная презентация



Фишки
✔ Фокус на активных по жизни
✔ Никого не уговариваем и не тянем. Да-да, 

нет-нет. 
✔ Сохраняем контакты. В друзьях – будут 

наблюдать, потом сами попросятся.
✔ Плейлист с рабочими роликами 
✔ Показывать результаты команды
✔ Интригуем не приглашая напрямую 

«Маша! Привет! Я тебя поздравляю с открытием ИП, молодец! Сколько 
у тебя зарплаты придет, 160 тысяч? Здорово! Ну это только начало! Да, 

я тоже уже на пути, через полгодика и меня поздравлять будете! В 
стране кризис, а  у нас зарплаты растут….»

Вопрос от слушателя: а чем занимаешься?

Или: рассказать, или : «А тебе зачем? Если серьезно интересно, я скину 
информацию, посмотришь. Сейчас поток желающих большой, посмотри 

видео, и потом уже поговорим, если серьезно нужны деньги»

Визитка

✔ «Я вижу ты очень активный человек, в стране кризис, если вдруг 
понадобится доход дополнительный или основной, можешь сохранить 
визиточку, в нашу организацию частенько требуются сотрудники. 
Контакт мой будет у тебя, если что звони»

Дэмо-версия
«Я понимаю, сомнения и прочее может быть, я через это проходила. НО.. 

Можешь проверить на практике.Предлагаю ДЭМО-версию! 
 Каким образом? Я тебя регистрирую на сайте и начинаю выстраивать тебе 

команду, растет товарооборот в твоем бизнесе, все можно отслеживать в 
личном кабинете. Номер будет действовать 2 месяца или год, если 

разместишь любой заказ, даже мыло за 40 рублей продлит номер на год. 
Ситуации разные бывают и может быть через год нужны будут деньги, а 

когда команда есть уже будет проще начинать»



Фишки
✔ «Окей. Если тебе не нужны деньги, ты можешь всегда 

пользоваться продуктом напрямую с завода, покупая у 
меня по сниженной цене. Плюс подарки за это получать. 
Очень часто компания дарит бытовую технику, 
предложение классное!»
Можно дать ролик про подделку в супермаркетах.



Как подавать информацию?

1. Личное общение
2. Скайп-собеседование
3. Видео-ролик
4. Текстовый формат
5. Блог, сайт

✔ Ответы на вопросы и возражения в Коуч-центре есть!



1. Работа с ВУЗами. Выпускников больше, чем вакансий, предлагаем 
возможность дополнительного заработка 
2. Биржа труда, фонд занятости. Договориться с инспекторами, что они 
могут предлагать этот бизнес. Открытие ИП - пособие не оплачивают. 
Заинтересованность в сохранении бюджета фонда.
Предприятия, которые закрываются. 
3. Ассоциация предпринимателей в крупных городах. Предприниматели, 
которые теряют бизнес, но не готовы работать по найму. Предложить 
идею.
Платные методы – НЕТ!

Фишки



✔ Самый эффективный метод  - живое общение
✔ Рекрутируем массово холодный рынок, собираем «Нет» - есть 

результат, регистрации – смотрим вебинар «СОПРОВОЖДЕНИЕ 
новичков», попросите спонсора добавить в чат ключиков

✔ Изучить технически регистрации. Первые пять  - со спонсором
✔ Держим в голове цель «Зачем?»  - ДИРЕКТОРА!
✔ Записываемся у менеджера на тренировочное ВВО
✔ Переходим на теплый рынок. Записи вебинаров.
✔ Учимся сопровождать команду….. Вебинары для менеджеров….

Итог



✔ Самая большая трудность – 
преодолеть мнение  
общества – оденьте броню

✔ Вы поймете, что всего 10% 
таких, как мы с Вами

✔ С какой попытки ребенок 
начинает ходить?






