
Глуб      кий 
массфол и другие 

методы 
продвижения 
аккаунтов 
инстаграм

Занятие 1

@liporeff



• опыт в продажах b2c и b2b более 3-х лет
• В Инстаграм 2 года
• За первые полгода около 40 клиентов. метод «действие»

• Организовал Giveaway У бузовой (цена подписчика составила 0,5р) 

• Максимальный чек 300 000 рублей за услуги продвижения
• СУХАЯ ИНФА

Why me?



1. Как подготовить аккаунт к продвижению? 
Полная инфа

2. ПОЛНОЕ ОПИСАНИЕ И Все методы 
массфоловинга

3. Вывод публикаций в топ по хештегам и 
геолокациям

4. Автоответ в директ (правильная настройка)

5. Сколько брать денег за свои услуги?
6. Полезная полезность

Программа вебинара





Сообщения в директ 
50/сутки



Продающий аккаунт 
инстаграм:

Красивая упаковка Продающие элементы



Продающий аккаунт 
инстаграм:

Красивая упаковка
(позиционирование, доверие, 

сам продукт)

Продающие элементы
(контент, офферы, условия, закрытие 

боли)



1. Выберите название, которое четко укажет потенциальным пользователям, что именно вы 
продаете/предлагаете. На аватаре разместите логотип или картинку, четко отражающую 
направленность профиля

2. Укажите способы связи, разместите в кнопках. Нет сайта? Сделайте визитку с помощью 
специализированных сервисов. Если есть сайт, разместите ссылку на него – в настройках есть 
отдельная строка. Помните, что доменные имена .рф на кириллице в Instagram не размещаются

3. В описании можно разместить: УТП/краткое описание бренда или ассортимента. Эмодзи сэкономят 
место и помогут выделить важную информацию 

4. Используйте новую возможность Instagram добавить активные упоминания и теги прямо в описании 
профиля

5.  В постах используйте брендированные хештеги и рубрикаторы. Оформляйте тексты правильно: 
абзацы и эмодзи помогут акцентировать внимание на нужных деталях. Помните, что любой ваш пост, 
так или иначе,помогает в продажах – поэтому он должен иметь конкретную цель и следовать общей 
миссии бренда. 

6. Убедитесь, что у вас есть информация о способах оплаты и доставке и прочие полезные посты, 
которые помогут вашим новым подписчикам разобраться что к чему

7. Свой узнаваемый стиль, привлекательный контент и четкая визуальная подача помогут вам выгодно 
отличаться на фоне конкурентов. Используйте для этого так называемые визуальные якоря: образы, 
символы, знаки, которые вызовут нужные вам эмоции у подписчиков и верные ассоциации с вашим 
продуктом, услугой или личным брендом. 

Продающий аккаунт



Название аккаунта Должно:

1. Быть запоминающимся
2. Не Длинным
3. Отображать род деятельности
4. Указывать принадлежность к 

городу
(оффлайн бизнес)

Продающий аккаунт

Описание аккаунта должно:

1. Иметь оффер (зависит от ниши)
2. Часы работы (оффлайн бизнес)
3. Краткую информацию о роде деятельности
4. Способы связи и доставки
5. Закрытие боли
6. Призыв к действию
7. Виды услуг



МАССФОЛОВИ
НГ

Сан
я 

@sokolovskiy



Прежде чем браться за аккаунт клиента по массфолу, 
нужно взять и сделать себе чек - лист:

1) Есть ли аккаунту больше 6-ти месяцев? (если нет, купить 
аккаунт и настроить его под клиента)

2) Привязаны ли к нему: номер телефона, фейсбук, 
емейл к которым есть доступ

3) Отключена ли двухэтапная аутентификация у 
аккаунта клиента



Варианты массфола
Сбор и работа по аудитории в самих 

сервисах

ТОП 5:

1. Тooligram
2. SocialKit 
3. DoInsta

4. Instaplus
5. Zengram

Сбор методом парсинга

ТОП 4:

1. pepper.ninja 
2. Instaparser

3. Tooligram PRO
4. findgram



Что важно знать?

Целевую аудиторию ниши (город, на что 
подписаны, пол и т.д.) 

Стоп слова

Способы касаний с клиентами, определенных ниш (какой 
версией пользоваться)
цепляющая инфа 

Активность (конкурсы, комментарии от 
пользователей)
Правильные фильтры



Прок
си

www.getip.social
HTTP(s)-
серверIPv4

2 аккаунта на 1 
прокси



Настройка массфола с нуля

























ЗАГРУЗКА ИЗ 
ПАРСЕРА









Вывод публикаций в топ по #хештегам и геолокациЯМ 



Популярность публикации в первый час

охват

Количество комментариев

Количество лайков

Количество сохранений



Вывод публикаций в топ по #хештегам и геолокациЯМ 

Возможности:
лайки
комменты
сохранения
Цена: 1745 
руб/мес 
1 аккаунт

Возможности:
Может все
Цена: Зависит 
от 
Количества и 
нужд И
аккаунтов 



Автоответ в директ scout.im





Сколько брать денег за свои услуги?

Пошаговая инструкция



1. Пропишите свой прайс (распишите сколько стоит каждая услуга и 
сложите их в единую цену)



2. ПРИДУМАЙТЕ своё УТП (уникальное торговое предложение)



3. СДЕЛАЙТЕ или упакуйте все в КП (коммерческое предложение)



НЕ демпИнгуйте 
РЫНОК!



Мои инсайты на 2018 год 
1 частьПрежде чем называть цену – 

назовите ценностьПолезность – тренд 2018 года
Красивый аккаунт  = активности и 
продажамЛЮДИ в инстаграме  не читают 
тексты



ABOUT ME
vk.com/liporeff

instagram.com/liporeff

t.me/liporeff

Личное 
обучениеПродвижение 
коммерческих
И личных 
аккаунтов

В 
архив
е:
Мой 
мануалСсылки на бесплатное 
Пользование сервисами 
(3000 рублей+)  Ссылка на 
первый урок 


