
С чего 
начать новичку в сообществе 
#Selfmadegeneration 

СПИКЕР: ПАХОЛКОВА ИРИНА



ПРАВИЛЬНО!!!!
С СЕБЯ!!!!



Каких партнеров 
Вы хотите видеть 
в своей команде?



ЧЕСТНЫХ,ПОЗИТИВНЫХ,
АКТИВНЫХ, СПОРТИВНЫХ,
ТРУДОЛЮБИВЫХ,ОБУЧАЕМЫХ, 
ЦЕЛЕУСТРЕМЛЕННЫХ, ОТЗЫВЧИВЫХ,
СЕРЬЕЗНЫХ,
УСПЕШНЫХ,СЧАСТЛИВЫХ, 
ПРОБИВНЫХ, УДАЧЛИВЫХ,
ДИСЦИПЛИНИРОВАННЫХ,
УСЕРДНЫХ,КРАСИВЫХ,
СТИЛЬНЫХ, ДЕНЕЖНЫХ, 
БЫСТРООБУЧАЕМЫХ, ВЫНОСЛИВЫХ, 
ПРОФЕССИОНАЛЬНЫХ……и тд



ОТЛИЧНО, 
СУПЕР,КЛАСС!!!
 
а вы сами такой?



Что вы умеете?

Что вы не 
умеете и вам 
придется 
научиться?

Смогу ли я?
Надо ли мне это?

У ВАС ЕСТЬ 
МЕЧТА?ЦЕЛЬ?
ПЛАН?

Ради чего?

КАКИЕ У ВАС 
ЕСТЬ 
РЕСУРСЫ?



ВЫ ДОЛЖНЫ ЧЕСТНО ОТВЕТИТЬ СЕБЕ НА 
САМЫЙ ГЛАВНЫЙ ВОПРОС! 
        ПОЧЕМУ Я #Selfmadegeneration ? 

КОМАНДА ЕДИНОМЫШЛЕННИКОВ! БИТКОИН!ЛИЧНОСТНЫЙ РОСТ!КАРЬЕРА!

Мои причины :



Нравятся ли мне продукты компании?
             Какой доход я хочу получать в месяц?
Позволяет ли маркетинг компании заработать денег?
             Проводится ли работа с партнерами?
Чем я могу быть полезен сообществу?
              Как я могу реализовать свои мечты ?



Я хочу, чтобы вы осознали: 
МЛМ бизнес ничем не отличается от 
традиционного предпринимательства или 
франшизы!!!
Это риски, трудности, страхи и 
ответственность за людей!
Именно поэтому всего 10% достигают 
серьезных успехов!!!
Вам придется поработать над собой, 
многому научиться! 
Пройти путь и набить шишек, будет не 
просто!!!Очень не просто!!! 
Вы готовы к трудностям? Или это не твое?



А что тогда твое?  
Потратить свою жизнь на чужих людей?
Работая на дядю?
Обменивая свое драгоценное время на 
мизерную зарплату?
Не видеть как растут твои дети?
Это твой выбор?
Или ты хочешь большего?
И ты готов рискнуть и дать себе шанс 
преуспеть?



КОНЕЧНО многие из ваших 
партнеров ничего не будут менять! 
Ни в  жизни, ни в привычках, ни в 
окружении!) Они сольются при 
первых трудностях!!!
Но ключевые люди останутся!!!
Они то нам и нужны!!!
5-10 ключевых партнеров построят 
вам многотысячную структуру!
Кто же такой ключевой человек?



Для того, чтобы преуспеть в 
Селфмейд, вам необходимо стать 
ключевым человеком!

Наша индустрия предъявляет ряд требований 
к тем, кто стремится к увеличению дохода
 и успеху.

Как вы думаете какие это требования?

Какие качества должны быть  у ключевого 
человека в вашей команде?

. Быть + Делать = Иметь!!!



� Делаете ли вы регулярно  промоушен наставнику, 
компании, команде, себе, партнерам, основателю 
сообщества?

� Выполняете ли вы взятые на себя обязательства и 
ответственно ли подходите к развитию бизнеса?

� Можно ли вам доверять?
� Следуете ли вы командной системе построения 

бизнеса на 100%?
� Выполняете ли вы рекомендации наставников?
� Регулярно посещаете взлетки или смотрите в 

записи?
� Мыслите позитивно и мотивируете партнеров 

команды



� Вы купили ВИП пакет?
� В вашей команде уже есть минимум 3 партнера?
� Уделяете ли вы 3-4 часа в день бизнесу?
� Вы на связи со своим наставником?
� Вы помогаете партнерам своей команды?
� Знаете ли вы всех кто у вас в структуре?
� Начали ли вы проводить онлайн встречи в 

ZOOM?
� Вы проводите планерки для своих партнеров?
� Всем ли знакомым уже рассказали о 

возможностях развиваться и зарабатывать 
онлайн?



� Ваши действия приносят результат?



Если ваш ответ «ДА» 
на все вопросы, 
вы ключевой 
человек!!!

ПОЗДРАВЛЯЕМ!!!!



Сколько книг вы прочли за последний месяц?
Какие фильмы вы посмотрели?
Они вас вдохновляют? Мотивируют?
Сколько встреч вы провели за неделю,
Сколько новичков появилось в вашей команде?
Сколько видео вы записали?
Сколько школ и трансляций вы провели?
Сколько человек узнало от вас 
о возможностях развиваться с Селфмейд?
Какие новые навыки вы развили в себе?
Какой результат вы получили?
Какой ваш доход за неделю, месяц, квартал?
Сколько вебинаров вы посетили на неделе?
А сколько провели?

Давайте вместе ответим на вопросы:



Показатели 
эффективности ваших 
действий-
количество новых 
партнеров в команде 
и ваш ЧЕК, остальное все 
вода или бла, бла,бла!!!



Важная задача в сетевом бизнесе 
- научить людей учить!!!
Иначе невозможно построить 
масштабный бизнес!
Если бы я тетёшкалась с каждым 
партнером, а не работала с 
ключевыми, то не смогла бы 
построить большую структуру! 
Выделяйте среди своих 
партнеров именно таких и 
помогите им становиться 
профессиональнее!



13 причин, по которым 
партнеры не добиваются 
успеха в MLM и интернет 
бизнесе

Маркетологами был проведен опрос среди 
активных и успешных дистрибьюторов 
различных компаний в индустрии МЛМ. 
Исследователей интересовал вопрос: 
«Почему 90 % людей уходят из сетевого 
маркетинга и не достигают результата?»





Ни для кого не секрет, что далеко не все добиваются успеха в 
жизни, каким бы делом они не занимались. Несомненно, сетевой 
маркетинг может помочь любому человеку достичь своей мечты, но 
получается это не у всех. Так почему же?

                                   Вот результаты опроса:
1. Отсутствие цели и мечты. Человек приходит в бизнес, сам не 
понимая зачем, что он хочет получить от жизни, и зачем вообще это 
все ему надо. Не зная конечной цели, он и приходит «в никуда». 
2. Отсутствие активных действий. Человек строит воздушные замки, 
но для реализации своих желаний не предпринимает серьезных 
шагов.
3. Быстрый отказ от своих желаний. Человек решил заняться 
серьёзным бизнесом, но не рассчитал своих возможностей. Первые 
проблемы и неудачи убили его мечту. Сдался без боя!
4. Не выполняет одно из самых главных правил сетевого маркетинга:
 «Пусть понемногу, но каждый день…..НЕТ САМОДИСЦИПЛИНЫ

НЕ ПОСЕЩАЮТ ПЛАНЕРКИ и ПРЕЗЕНТАЦИИ-НЕ ОБУЧАЮТСЯ!!!!



5. Нежелание становиться лидером. Искать лидеров в свою структуру, 
но самому не расти, и не желать воспитывать в себе лидерские 
качества, именно так свой бизнес можно привести в плачевное 
состояние. 

6. Лень. Одна из причин неудачи в сетевом бизнесе — это отсутствие 
личных консультаций, проведения встреч, поиска новых партнеров. 
Страх и неуверенность в себе, беспомощность и желание хорошо 
выглядеть в глазах окружающих. Отсутствие мотивации и недостаточно 
количество действий! Занятие другими делами, не ведущими к 
результатам! Желание поспать до обеда вместо фитнес клуба или 
проведения презентации!

Лень 
(от лат. lenus — медлительный,
вялый) — отсутствие или
 недостаток трудолюбия, 
предпочтение свободного 
времени трудовой деятельности





7. Желание получить все сразу и быстро. Многие приходят в 
сетевой бизнес, предполагая, что здесь можно не работать, но 
получать баснословные гонорары. Но между тем, МЛМ это 
достойный и серьезный бизнес, и «бесплатного сыра» здесь не 
бывает.

8. Острая реакция на отказ. В этом бизнесе приходится слышать 
«нет» часто и возможно без повода к отказу. Но воспринимать это 
на свой личный счет не следует, в магазине вы ведь тоже не все 
покупаете, мимо каких-то товаров вы проходите всегда, верно?

9. Нехватка знаний и желания их получать, отсутствие опыта, 
недостаток навыков и умений, мотивации. Партнер, которые не 
знает преимущества компании и маркетинг, не верит в БИТКОИН,  
не верит в себя и то что он может достигнуть тут успеха
 не может быть убедителен для своих клиентов, а значит и 
бизнес ему не построить! 

«Влюбитесь в свое это дело и вам не придётся работать на дня!"



10. Отсутствие настроя. В любом деле, в любом бизнесе 
всегда найдутся две стороны, которые будут 
противоположны в своих мнениях по поводу вашего 
занятия. 

11. Не поддерживают знакомые, близкие, семья…..

12. технические моменты, запись видео контента, работа за 
компьютером, создание сайта, блога, групп, чатов.. 
Автоматизация

13.  Не ответил на вопрос ради чего я буду стараться? 
Застревают в зоне КОМФОРТА!
И ЭТО ДАЛЕКО НЕ ВСЕ ПРИЧИНЫ!!!!))))
90% людей бросают начатое и не доводят дело до конца!!!!























Взлетки в ZOOM каждый будний день в 9.00 по МСК 



Бизнес завтрак каждую среду в 10.00 по МСК 



Школы ВТ и ЧТ в 11.00 по МСК (ссылка в анонсах) 



Расписание в личном кабинете на каждую неделю 




