






Реклама бренда

Блогер снимает ролик в своем формате либо по 
предоставленному тз

В опсиании к видео могут быть использованы 
промокоды/хештеги/отметка/описание по тз/указание сслыки 

на сайт бренда в шапке профиля



Реклама треков

•Блогер снимает видео под песню либо по тз либо свой 
формат (это всегда обсуждается заказчиков)

•Цена на трек всегда ниже чем на бренд 

•При среднем количесвте просмотров -1м цена =100к







Участие в запуске челленджа

•Цель заказчика продажа продукта и повышение 
узноваемости

•Для этого запускают вирсуные ролики с мотивацией 
переснимать а чтобы перенсять человек должен купить 
продукт

•В итоге часто быввет розыгрыш что еще больше мотивирует 
людей

•Цена при охвата -1м=200-250к



Ведение аккаунта блогером

•Определенное количество роликов

•Сднлать определнное количество подписичиков или 
просмотров

•Используется лицо блогера

•Цена: зависит от медийности блогера в среднем 200-300к















От чего зависит стоимость рекламы?







Продажа инфопродуктов

•В тикток:

Полезный контент доказыывющий вашу экспертность+cсылка 
в шапке профиля на сайт

Перелив в инста
Конетнт доказывающий экспертность и дающий 
пользу+перелив трафика в инст-продажа в инст

















Эксперты и виды монетизации

•Продажа своих усслуг (консультации разборы создание чего 
либо и тд

•Продажа своих продуктов (курсы/гайды/чек 
листы/вебинары)



Особенности продажи в тикток

•Холодные клиенты
Давать что то бесплатно или начать с дешевого для того 
чтобы прогреть аудиторию повысить лояльнсоть и доверие
(пользу/продукт)



Продающий профиль 

• Оформить шапку профиля с акцентом на ваш продукт (о чем блог 
как купить и что)

• Прикрепить инстаграм

• Сслыку на сайт либо таплинк 

• Логин и имя

• Открытй директ



Максимально давать инфу где купить 
что купить и как купить
•Описание видео
•В самом видео
•Комменты
•Шапка профиля
•Прямой эфир



Интерсный экспертный продающий 
контент
•Даем пользу 90% только потом продаем 10%

•Экспертам обязательны хешетеги под каждым видео



Путь клиента у эксперта/коммерции

•Увидел полезный контент
•Перешел на страницу
•Убедился в экспернтости

•Перешел в инст/перешел на сайт либо таплинк/написал в 
тикток/подписался 



Путь клиента у блогера

•Увидел видео в реках либо на страницах челлендежей
•Перешел в аккаунт
•Оценил качество роилков/вовлеченность аудиории/среднее 
количество просмотров
•Увидела в шапке профиля контакты 

• написал




