
Вводная встреча 

� Вводная встреча начнется в 17.00

� Продолжительность 30 – 40  минут 

� Переведите телефоны в беззвучный 
режим

� Достаньте блокноты и ручки

Wi-Fi: Activesalegroup

Пароль: lifeisverygood



Чернокова 
Анжелика
Директор

Работаю:  5 лет
Вконтакте: http://vk.com/id152928454
Телефон: 988-16-19



Сегодня мы с вами
1. Заключим договор
2. Разберем обязанности по договору
3. Запланируем объем работы
4. Выдадим все инструменты работы
5. Сделаем график работы на первую 

неделю



Обязанности по Договору
1. Ежедневно звонить руководителю 
� Исходящие звонки с вашего мобильного на мобильный руководителя.

2.  Справляться с планом по раздаче/сбору
� 120 каталогов в неделю раздавать/собирать для частичной занятости 25 часов в неделю
� 200 каталогов в неделю раздавать/собирать для полной занятости  36 часов в неделю

3.  Вести отчетность по раздаче/сбору в рабочей 
тетради

№ Дата Имя Название Адрес

1 31.01.2045 Иван (Кассир) Радуга Балтийская д. 5 

2 31.01.2045 Виктор 
(Официант)

Кофе Хауз Измайловский 
проспект д.1



4.Вести отчетность по раздаче/сбору на 
форуме
 Для этого: 

A. Зарегистрироваться на форуме: forum.activesalegroup.com
B. Изучить в разделе «Рабочие дневники» тему «Инструкция 

по работе в данном разделе»
C. Скопировать шаблон отчета из темы «Инструкция по 

работе в данном разделе»
D. Создать свой дневник, нажав на кнопку Новая тема. 
E. В описание темы вставить скопированный шаблон.
F. Добавить в друзья руководителя в ВК
G. Скинуть ссылку на свой дневник руководителю
H. Начинаешь отписываться в дневнике с 1 дня работы 



5. Посещение тренингов.
1) Базовый тренинг        

 Среда в 20-00 / Суббота в 10-00.

2) Бизнес тренинг 
Среда в 20-00 в офисе №1 (Наб.кан/ Грибоедова, 93)

Четверг в 20-00 в офисе №3 (Свечной, 17)

3) Сбор группы
1 раз в неделю. Уточнить у руководителя



Заработная Плата

� Заработок = Торговая прибыль + 
Премия

• Торговая прибыль – 20% от продаж,  еженедельно
• Премия – от 14% до 26% от продаж,  раз в месяц. 

Заказ 10000 руб.  НП=2000 руб. сразу.    

 Премия 1400 руб. В конце месяца     



Заказы Товар Клиент

Деньги

20%80%

Получаем курьером или забираем в 
СЦ

Относим 
клиенту

Товарный 
лимит/кредитэто возможность брать товар без предоплаты с отсрочкой в 

платеже.

Oriflame



Сроки возврата:

� деньги - 14 дней с момента оформления заказа
� невостребованный товар - 7 дней с момента его 
получения

☺



Карьера – наше преимущество



Помощник менеджера 
(Инструктор)

Преимущества данной квалификации: 
�Выше з/п
�Возможность тусить с ASG 
�Возможность проходить бесплатное 

обучение 
�Возможность создавать свою команду 

�             КАК СДЕЛАТЬ?



ЛЕГКО!

• Выполнить план по объему работы. 

        Автоматическая квалификация. 

                                 1500 ББ
          

          1 ББ = 50р



Заполнение Договора. Стр 1.

1. Впишите сегодняшнюю дату

Пример заполнения: «15» декабря 2045 г.

2. Впишите Ваши ФИО в Именительном падеже

Пример заполнения: Иванов Иван Иванович

3. Впишите Оклад соответствующий вашей занятости

Пишем:  для частичной занятости 17700 (Семнадцать тысяч семьсот)

                для полной занятости       25600 (Двадцать пять тысяч шестьсот)

4. Впишите срок действия договора
Договор начинает действие с дня подписания обеими сторонами. Договор 
заканчивает действие через 35 дней с момента своего начала. Потом 
перезаключается.

Пример заполнения: с «17» декабря 2045 г. по «16» января 2046 г.



Заполнение Договора. Стр 
1-4.5. Впишите количество каталогов, которые вы будете раздавать за неделю

Вписываем: для частичной занятости 120 (Ста двадцати)

     для полной занятости      200 (Двухсот)

6. Поставьте подпись внизу каждой страницы на всех страницах договора

7. Впишите сумму затрат

Пишем:  для частичной занятости 2900 (Две тысячи  девятьсот)

                для полной занятости       3100 (Три тысячи  сто)

8. Внесите ваши данные

9. Поставьте подпись, фамилию и сегодняшнюю дату

Пример заполнения: Ков/ Ковалев/ «15» декабря 2045г.



Заполните второй 

экземпляр Договора



О Книге
� Написано практиком, лично раздавшим более 

5000 каталогов
� 10 Переизданий с 2008 года
� Содержит уникальную информацию по 
продажам и лучшие фразы для работы с 
клиентами

� Позволяет зарабатывать 30 – 80 т.р. в первый 
месяц

� Раскрывает секреты создания и работы с 
клиентской базой для выхода на заработки в 150 – 
250 т.р. в месяц через полгода работы

� Лучшее руководство по продажам из когда -
либо созданных



О Тренингах
� Обучение организовано в соответствие с требованиями 

Международной Ассоциации NLP

� Сертификаты выдает ООО «Meta Consulting» – 
действительный член ассоциации NLP с 2007 года

� Мы научили продавать более 30.000 человек по всему миру
� Тренинги ведут только те тренера, которые знают теорию и 

показали хорошие результаты по теме тренинга на практике
� Обучение и получение сертификата полностью бесплатно

По отзывам огромного количества людей, самый простой 
сертификат, полученный у нас, помогает при устройстве на другую 
работу гораздо лучше, чем хороший диплом о высшем 
образовании! 

За каждым сертификатом, стоят реальные навыки. Навыки продаж 
являются самыми ценными навыком для представителя почти 
любой профессии: от инженера до ТОП-менеджера.



Расходы перед началом 
работы 

1. Доступ к системе обучения Active Sale Group

2. Доступ ко всем сервисам ORIFLAME

3. Книга «Руководство по продажам 7.0»

4. 30/40 каталогов продукции Oriflame

5. Полный набор пробников продукции
Стоимость  2900/3100 рублей: 

� Оплачиваете только залоговую часть - 1200 рублей 

� Оставшиеся 1700/1900 рублей вычитаются из заработка за первую 
неделю

ВОЗРАЩАЮТСЯ  ПРЕМИАЛЬНЫМИ В КОНЦЕ МЕСЯЦА 

ПРИ ВЫПОЛНЕНИИ УСЛОВИЙ ДОГОВОРА 

ПЛЮС К ОКЛАДУ



Расходы перед началом 
работы 

1200 рублей  
• Залог за первый месяц 
работы. 

• Доступ к системе обучения. 
• Руководство по 
профессиональным 
продажам

• Бланки заказов. 
• Анкеты постоянных клиентов. 
• Визитки

1700 рублей  
• Регистрация в Компании 
Орифлэйм

• 30 каталогов текущего 
периода

• Большой набор 
пробников на 1 год 
вперёд

• Берутся в товарный 
кредит

• Заплатить через 2 недели 
из 1-й торговой прибыли



Заполнение приложения к 
Договору

9. Количество каталогов
�Для частичной занятости 30

�Для полной 40

10. Номер периода
� Записан на доске



Что дальше?

1. Едем домой и регистрируемся на сайте Oriflame

2. Подтверждаем договор с компанией
3. Оформляем товарный кредит
4. Забираем каталоги и пробники
5. Едем домой
6. Делаем домашнее задание №1 из книги
� Учим фразы на обложке книги
� Готовим каталоги к работе
� Готовим рабочую тетрадь
� Читаем несколько глав книги

7. Звоним Руководителю



ВАЖНО!
• Позвонить руководителю сегодня до 

20:00



Спасибо за внимание

Ждем Вас  на вашем 
первом 

Тренинге!

При себе:

�Книга «Руководство по продажам»

�Чек
�Ручка


