
Наша редактируемая презентация для 
проведения вебинаров и съёмки видео.

Просто замените картинки и текст на 
свои

После каждого слайда (серии слайдов) идёт слайд с 
примечаниями, обязательно ознакомьтесь с ними. Кстати, 

видео, снятое нами по этому плану, принесло нам почти 14 000 
000 рублей



Старт «ДД» месяца в ЧЧ:ММ МСК

Как стать частью нашей 
команды и запустить 
своё дело в интернете

• Ждём опаздывающих 2 минуты

• А прямо сейчас давайте поздравим 
себя и поприветствуем друг друга 
восклицательными !!! знаками в 
чате



Заголовок

Задачи:

∙ Привлечение внимания (заставить посмотреть краткое описание и выгоды);

∙ Сегментация (отсеять тех, кто не ЦА);

∙ Передача законченного сообщения;

∙ Втягивание в процесс чтения (любопытство, юмор, провокация).

Структура: 

∙ Польза, выгода – глагол, акцент на проблеме;

∙ Статистические данные – цифры;

∙ Временные параметры – месяцев, дней, часов;

∙ Уникальность предложения – УТП;

∙ Решение – ответ на проблематичный вопрос.



Давайте познакомимся

• Посмотрим географию участников?!

• Я, например, в настоящий момент вещаю из нашей студии в 
Санкт-Петербурге…

• Какой у Вас настрой на встречу по 10-и бальной шкале?



Подзаголовок

Задача:

∙ Втянуть в чтение (2 – 3 главные выгоды, любопытный факт, …).

Структура:

∙ Краткое описание того, что предлагается (формат).

Варианты:

1. «А че Вы сюда приперлись? Ведь понимаете, что за час я не 
передам весь опыт» (Разрыв шаблона для прямого эфира)

2. «Вам не хватает маленькой крупицы знаний для рывка, выстрела»



Что Вы получите

• Своё собственное готовое (сделанное 
нами) дело в интернете на 
автоматической видеоворонке с 
максимальной конверсией;

• систему, в которой клиенты будут 
стоять в очереди и будут нести деньги, 
хотя это не главное;

• развёрнутый план на 300 000 рублей в 
месяц (при этом трудозатраты будут 
составлять не более 2-х часов в день);

• пошаговые инструкции;
• возможность стать частью нашей 
команды и вместе с нами строить 
высокотехнологичный инвестиционный 
бизнес.



Это далеко не всё…

• Я подготовил для Вас пошаговый план-
конспект с выходом на первые деньги 
(в самом конце скажу, как его 
получить);

• потраченное Вами время меняю на 2 
000 рублей каждому (или на 20 000 
рублей);

• так же для Вас у меня есть секретный 
PDF-отчёт (абсолютно новый, его 
нельзя получить просто подписавшись, 
и в продаже его так же нет, Вам отдам 
бесплатно в конце встречи!)…

• но обо всём по-порядку!

• Кстати, напишите 55 в чате, кому всё 
это очень интересно!



Правила прямого эфира

• Быть активным (если я что-то спрашиваю, постарайтесь 
максимально быстро отвечать. По моим наблюдениям, чем 
активнее человек на встрече, тем выше у него потом 
результаты. А кто отсиживаются, остаются без результатов);

• давайте сразу проверим. Кто готов быть активным – 
ставим 1 в чате;

• если хотите ныть – сразу нажимайте на красный крестик, и не 
отвлекайте меня и остальных. Зачем Вы сюда пришли? Вы 
же понимаете, что за час я не передам весь опыт!

• с уважением относиться ко всем участникам (2);

• вопросы задавайте в специально отведённое время, чтобы 
они не потерялись в чате, и я всем ответил (3).



Выгоды
Задача:

∙ Донести, почему надо ознакомиться с предложением;

∙ Какие можно получить результаты;

∙ Для живого мероприятия, ознакомить с планом и правилами.

Структура:

∙ Буллит, отражающий «боли» аудитории;

∙ Буллит, отражающий возражение аудитории;

∙ Буллит, отображающий «хотелки» аудитории;

∙ Буллит, отражающий состояние основного количества аудитории;

∙ Буллит, отражающий выгоду для аудитории.

Варианты:

1. «Эта программа для тех, кто…»

2. «Это для Вас, если…»

3. «Кто готов изучить систему, т.е. не так, чтобы месяцами сидеть, а получить сразу 5 или 10 тыс. подписчиков и свои 
первые 50 или 100 тыс. рублей»

4.  «Клиенты будут стоять в очереди…»

5. «Мы вам покажем готовый алгоритм, на который подписчики будут приходить массово»



Пётр Вениаминович Громов
• Учредитель и держатель контрольного пакета акций АО «UTP1», 

лучшей ЭКО системы автоматизации ВСЕХ бизнес-процессов в 
интернете;

• Владелец интернет-телеканала InfoBiz1.TV;

• генеральный директор консалтингового агентства Phoenix Consult 
Agency;

• руководитель профессиональной видеостудии;

• разработчик инновационной вебинарной площадки нового поколения;

• создатель первой в Мире бизнес-школы, обучающий материал 
которой научно доказан математическими методами;

• идейный вдохновитель проекта по созданию своего дела в интернете 
и трансформации стиля жизни, LifeRestart.Ru;

• главный герой ряда фильмов про бизнес и мотивацию;

• математик, один из успешных Интернет-бизнесменов России и СНГ, 
опыт ведения предпринимательской деятельности с 2007 года;

• в прошлом военный, Участник боевых действий на территории 
Северного Кавказа;

• также был владельцем и генеральным директором Детективно-
охранного предприятия, и художественным руководителем 
музыкального проекта;

• женат, воспитывает сына и дочь.



Закроим любые 
вопросы о доверии

• Постоянные упоминания в интернете с 2012 года (3 
марта 2012 года я основал Phoenix Consult Agency);

• контактную информацию легко проверить, и 
убедиться в её подлинности (16 октября 2014 года 
мы запустили InfoBiz1.TV, и с тех пор у нас есть 
официальный адрес в Санкт-Петербурге. Кстати, 
номер офиса поменялся, но бизнес-центр остался 
прежним);

• документация на сайте выложена с подробными 
инструкциями, как её можно проверить через 
официальные государственные ресурсы 
Российской Федерации, и каждый может сравнить 
представленные документы с выложенными на 
официальных сайтах.

• На этом, я считаю, необходимо раз и навсегда 
закрыть любые вопросы о доверии, чтобы больше к 
ним не возвращаться!



Закрытие вопроса о доверии

Задача:

∙ Обосновать, почему нужно выслушать / прочитать

Структура:

∙ Обоснование и понимание тревоги

∙ Истории успеха клиентов

∙ Портфолио с именами людей и фирм (более-менее известных), с которыми работали

∙ Временной опыт (сколько лет на рынке)

∙ Список регалий (но не слишком помпезно)

∙ Можно юмористическое самопринижение

Варианты:

1. «Постоянные упоминания в интернете с 2012 года»

2. «Контактная информация с возможностью проверки»

3. «На этом, я считаю, необходимо раз и навсегда закрыть любые вопросы о доверии»



Какими предложениями 
переполнен интернет?
• начни свой бизнес на миллион;

• консалтинг и консультации с НУЛЯ без технических моментов и экспертности;

• стань востребованным удалённым сотрудником;

• создай свой продукт с нуля;

• системный запуск инфобизнеса;

• про волшебные сервисы решающие все проблемы;

• конференции и вебинары;

• вспомогательные материалы и шаблоны;

• сделай прорыв, начни свой бизнес в интернете и выйди на 100 000 рублей в 
месяц;

• сделаем всё за Вас, трафик, технические моменты и т.д.

• различные интерактивные лохотроны;

• различные бинарные опционы, форексы и др.

• Было ли у Вас так, что Вы пробовали одно, потом другое, покупали разные 
курсы, за всё это брались, но результаты не всегда соответствуют желаниям. 
Давайте начистоту, на какой доход Вы в итоге вышли? Напишите в чат!



Далее, в рамках блока, у меня был 
«разговор по душам» (без слайда)
• Виноваты тренеры. Есть те, кто знают, что нужно делать (теоретики), есть те, кто знает, как нужно делать (но не 

знают, почему).

• Было ли у вас такое? Можно поделиться в чате своим опытом.

• Виноваты Вы. Бывает, что, не дождавшись результатов Вы теряете фокус, хотя ещё немного, и результаты 
могли быть.

• Давайте на чистоту. Было же у вас, что купили курс и забросили?

• Давайте поставим себе 2, если было.

• На самом деле для гарантированного получения результата Вам необходимо хотеть на 10 баллов из 10. 

• Напишите прямо сейчас, по 10-и бальной шкале, насколько Вы хотите получить результат в виде 
стабильного дохода через интернет?

• Те, кто написали меньше 10, мне очень жаль, но вероятность получения Вами результата стремится к нулю. Так 
как Вы всегда будете находить какие-то нелепые отговорки. А вот кто решил для себя, во что бы то не стало 
получить результат, давайте сделаем прямо сейчас упражнение: лист бумаги, ручка, напишите 10+

• А теперь пишем следующую фразу: Я беру на себя ответственность и воспользуюсь любой 
возможностью, но добьюсь того, что стану стабильно зарабатывать через интернет. Число и 
подпись. И читайте эту фразу каждое утро, пусть это будет Вашим напутствием на день

• Теперь, чтобы получить результат, надо понять, зачем нам это нужно. Пример с миллионом, автомобилем и 
тест-драйвом. Напишите свою цель в чате – а теперь перенесите на свой листок.

• Перечислить цели, написанные в чате, и сказать, что всё это реально. Но я открою маленький секрет, можно 
достигать цели долго, а можно быстро. И, чтобы достигать их быстро, нужно найти человека, который уже 
достиг этой цели, и записаться к нему на обучение. Но важно, чтобы человек не только достиг этой цели, но, и 
чтобы Вы разделяли его жизненные ценности, чтобы Вам хотелось идти вместе с этим человеком.

• Кто со мной согласен, напишите «Да» в чате.



Вы не виноваты

Чему нас учили с детства? Какой рисовали жизненный 
путь?

•садик;

•школа;

•институт (тут м.б. ещё армия);

•работа (и семья);

•карьера (если получится);

•пенсия (как неизбежность).

Но если и сейчас, когда уже в курсе, Вы ничего не будете 
делать, вся вина за отсутствие результатов будет на Вас!



Выявление «боли» аудитории

Задача:

∙ Подстроиться к переживаниям

Структура: 

∙ Накачиваем переживаниями о теме проблемы

∙ Максимально усиливаем

Варианты:

1. «Вы в этом не виноваты»

2. «Если ничего не менять, будет только хуже, и в этом уже будет Ваша вина»

3. «У кого нет больших денег, чтобы инвестировать сейчас? И Вы понимаете, что у Вас 
нет большого количества времени на тестирование и пробование»



Географическая свобода

• Возможность совмещать 
работу и путешествия. Я 
занимался своим делом 
во многих странах мира 
(Россия, Финляндия, 
Болгария, Германия, 
Польша, Швеция, Тунис, 
Эстония, Египет, Латвия, 
Норвегия, Дания, Турция и 
другие), сотрудничал с 
США и Великобританией.

• Кстати, с будущей женой 
мы познакомились на 
Средиземном море (1)



Финансовая свобода

• Нет «крысиных бегов»;

• полноприводный люксовый автомобиль с объёмом 
двигателя 5,5 литров, Mercedes-Benz S500 4matic;

• большая квартира в одном из престижных районов СПб;

• нет кредитов, долгов и т.д. (2)



Возможность 
распоряжаться своим 
временем и…

• Уверенность в завтрашнем дне Я 
могу дать своим детям то, что 
должен, как отец (3 - 4)

• 2 февраля 2017 года 
второй раз стал папой, 
родилась доченька

•4 апреля 2015 года я стал 
отцом замечательного сына



Успешное окружение
• Которое помогает двигаться ещё выше
• Уже в моей команде:

 
      Евгений Вергус             Вячеслав Вопилкин         Сергей Копыленко

И многие другие. Вы можете стать одними из нас! (5)

Как окружение влияет на Ваш уровень достатка: 5 друзей * Уровень 
достатка / 5 = Ваш доход. Попав в команду UTP1 Вы попадёте в 
окружение людей с такими же мыслями и идеями, как у Вас.



Свои ценности, и что даёт система
Задача:

∙ Потенциальный клиент должен понимать, что он разделяет Ваши ценности, тогда он будет готов идти с Вами к той жизни, о которой он мечтает

Структура:

∙ Ценности

∙ Картинка «до»

∙ Картинка «сейчас»

Варианты:

1. Быстрые результаты

2. Финансовая свобода

a. Новый автомобиль

b. Улучшение жилищных условий

c. Эту реальную статистику выдаёт сервис оплат (подтверждение скриншота)

3. Географическая свобода

4. Возможность распоряжаться своим временем

5. Возможность дать своим детям / внукам то, что им нужно

6. Построение жизни своей мечты

7. Если глубже – возможность управлять реальностью

8. «В каждом из Вас заложен огромный потенциал!»



Немного истории

• Интернет бизнесом я занимаюсь с 2012 года, 
и как никто другой, знаю тут всё досконально, 
особенно с технической стороны, так как 
одно из направлений, которому я обучался в 
университете, это программирование. 

• Кстати, у кого из Вас были проблемы с 
техническими моментами? 

• Напишите в чате 1 – если были, 0 – если не 
было.



Что мы раньше использовали 
для автоматизации бизнес-
процессов?
• сервис e-mail рассылок (платный);

• сервисы рассылок для каждой отдельно взятой социальной сети (и все они 
платные – для ВК, Фэйсбука, Инстаграмма)

• сервис PUSH-рассылок;

• сервис SMS-рассылок;

• сервис приёма платежей (+5% с каждой транзакции);

• сервис геймификации;

• сервис для проведения вебинаров;

• сервисы для повышения конверсии (таймер, пупапы, виджеты, чаты и т.д. – 
всё отдельно и всё платно);

• команда программистов – для интеграции всех этих сервисов и создания 
страниц / сайтов и т.д., так как даже платные генераторы лендингов не 
дают результат, который бы меня устраивал.

• В сумме в месяц я тратил не менее 100 000 без учёта заработной платы 
программистам, только за сторонние сервисы. И то, результат, который я 
получал за эти 100 000, не соответствовал тому, что я хотел получить. 



UTP1 – лучшая ЭКО система 
автоматизации ВСЕХ бизнес-процессов 
в интернете

• Мы создаём сервис с дружественным интерфейсом, 
который объединяет в себе все необходимые 
инструменты для автоматизации и ведения бизнеса 
через интернет и полностью избавляет от любых 
технических сложностей.

• Наша миссия: «Мы объединяем производителей, 
специалистов по продажам и покупателей, чтобы 
каждый получил свои преимущества, и верим, что 
продуктивное сотрудничество повысит качество 
жизни»

• Хотите наглядно покажу систему? Пишем в чат «Да!»



Post Scriptum

• Далее я показывал в режиме 
демонстрации экрана систему 
UTP1, уже запущенный, и 
планируемый функционал

• Вы можете ознакомиться с ней 
самостоятельно, перейдя по 
ссылке: https://utp1.com

• А, так же, скачав презентацию 
(Marketing Kit) тут: 
https://infob1.ru/marketing-kit/ 



Решение проблемы и сравнение с 
нашим решением
Задача: 

∙ Показать, что наше решение – самый быстрый и надёжный способ решить проблему (не 
перехвалить, можно даже указать незначительные минусы)

Варианты:

1. «Если у Вас есть 2 часа в день, Вы от этого избавитесь»

2. «Единственный верный путь, это самый простой»

3. «Мы вас научим и заставим сделать свой продукт. Это делается на 2 клика!»

4. «Хотите знать, как книгу написать за 2 часа?»

5. «Я вам дам секретную технологию, как сделать так, чтобы вы свою ЦА поняли за 2 часа!»

6. «Клик за кликом построим все виды реклам!»



В своё время передо мной 
так же стояла эта 
проблема

• Я не понаслышке знаю, 
что такое отсутствие 
денег, и кредиты (при том, 
многомиллионные)

• Но вместо того, чтобы 
закопать себя в долговой 
яме, я инвестировал 
деньги, и выбрался из 
кредитного рабства

Было → Стало



Определение проблемы через личную 
историю
Задача: 

∙ Максимально чётко артикулировать проблему, потенциальный клиент должен понять, что Вы «в теме», это 
сильно повысит экспертность. Так же важно показать, что Вы ничем не отличаетесь от Вашей ЦА, просто 
знаете решение. Но при этом необходимо оставаться гуру для аудитории

Варианты:

1. «Надо же, деньги закончились, а впереди ещё так много месяца»

2. «В своё время передо мной так же стояла эта проблема, и моей задачей было найти её решение»

3. «Я такой же как Вы, просто знаю методики»

4. «Это всё знакомо и уже пройдено, и обкатано на практике… Я научу»

5. «Был период, когда у меня тоже не хватало времени ни на что»

6. «Кому родственники крутят у виска» (Сильные цепляющие фразы)



Воплощение нашего 
многолетнего опыта

• Как Вы видите, мы создаём лучший сервис 
не только в рунете, но не имеет аналогов и 
за рубежом. Вскоре после запуска 
планируется перевод на английский язык, 
далее на немецкий и другие языки.

• В настоящий момент самым популярным 
сервисом рассылок (только e-mail рассылок, 
хочу заметить) владеет польская компания. 
И если говорить о выходе, например, на 
американский рынок, то бороться с 
американским же сервисом, возможно, 
было бы несколько сложно, но с польским, 
тем более что мы имеем колоссальное 
конкурентное преимущество (и я Вам это 
наглядно показал). 

• Как Вы думаете, справимся ли мы с 
Вами с этой задачей?! Напишите, 
пожалуйста, в чате.



Становление продукта и получение 
результата
Структура:

∙ История, рассказывающая в сравнении о том, как кто-то не воспользовался, и потерял, а кто-то воспользовался (подробно), 
и молодец

Варианты:

1. «Для чего Вы делаете действия? Задумайтесь»

2. «Мы черпаем всё самое лучшее, и готовы передать это Вам»

3. Первые результаты в течение полугода, почти нулевые, так как не было системы… Но было вложено много в голову»

4. «Работал по 20 часов в сутки»

5. «Я создавал систему»

6. «Я прошел тренингов на … И всё проработал, внедрил, и практически каждый тренинг окупил в десятки раз»

7. «Методика научно доказана математическими методами»



Я хочу видеть только 
единомышленников
• Я считаю, что абсолютно любой человек может 
заниматься бизнесом, для этого ему достаточно 
совершить осознанный выбор. И задача, которую я перед 
собой ставлю, заключается в том, чтобы помочь каждому, 
кто хочет заниматься своим делом в интернете. Да, 
сейчас это может быть достаточно сложно с 
технической стороны, но тогда эту преграду необходимо 
преодолеть!

• Вы согласны со мной?! Нет? Вы правы, но тогда здесь Вам 
делать нечего! Да? Тогда продолжим!



Основные принципы

• Самый простой путь (на мой взгляд, это 
единственное верное решение, если мы 
действительно хотим получить 
результаты);

• полностью готовое дело со всеми 
необходимыми маркетинговыми 
решениями;

• отсутствие любых технических 
сложностей;

• доступность абсолютно каждому, вне 
зависимости от возраста и образования;

• быстрые результаты (первый доход уже 
через 2 недели).

Давайте в этом убедимся!



Сделайте это прямо сейчас

Структура:

∙ Можно предложить бесплатный тест-драйв

Варианты:

1. «Это просто, но не легко»

2. «Я был лучший ученик, лучший, потому что я так хочу! Кто хочет?»

3. «Нужно найти того человека, который резонирует и делать как он говорит, я так и 
сделал»

P.S.

• У меня этот блок фактически пропущен, так как за основу я брал не контентный вебинар, а 
«вебинар-откровение», но в контентном вебинаре этот блок необходим, и ставить его надо в 
этом месте



Lead Generation

Подписная страница
• Было: 10 – 15%% → 

• Стало: 20 – 25%% в 
подписку

ComeBacker

• Было: + 2 – 3%% →
• Стало: + 5 – 10%%



Lead Generation

Страница благодарности
• Было: 70 – 75%% →
• Стало: 80 – 82%% в активацию

Давайте немного посчитаем:

Допустим, мы отправили на подписную страницу 1 000 человек 
(целевую аудиторию), из них на нас подписалось и активировало 
подписку от 200 до 287 человек (при среднем показателе от 70 до 
135 человек).



Lead Conversion

• Подарки за подписку;

• «продажа» себя и своих ценностей;

• продажа самого продукта в 4 этапа;

• при среднем показателе в 1 – 2%% мы получили 4 – 
5%%.

Посчитаем количество заказов:

Если мы отправили на 
подписную страницу 1 000 
человек, то при конверсиях, 
достигнутых нами (все они 
указаны выше), у нас выходит 
примерно от 8 до 14 заказов 
(при среднем показателе 1 – 3 
заказа).



Lead Conversion

Повышение конверсии в оплату:

• Работа Call-центра;

• серия мотивационных писем;

• мотивирующая страница;

• все возможные способы оплаты;

• при средней конверсии в оплату 
10 - 20%% (на чек от 10 000 рублей) 
→ мы получили от 60 до 100%%.

Ещё немного математики:

• С 8 – 14 заказов мы получаем 5 – 14 оплат (на качественном трафике). Сколько это приносит 
денег?

• 5 вариантов участия с различными чеками (плюс цена повышается на каждом шаге). Средний 
чек составляет 43 970 рублей → Таким образом, получаем оборот от 219 850 рублей до 
615 850 рублей.



Account Management

Повторные продажи
• Чтобы говорить о повторных продажах, нужно 

сначала привлечь потенциальных клиентов и 
сделать из них реальных, тем не менее, опишу 
Вам, что можно сделать после того, как человек 
произведёт оплату:

• UpSale. Предложить переход с одного пакета на 
следующий (суммарная цена должна быть выше, 
чем если бы человек сразу купил следующий 
пакет, поэтому для повышения конверсии нужно 
усилить оффер);

• CrossSale. Потом предложить дополнительные 
опции в рамках существующего (или 
изначального, или того, на который перейдёт) 
пакета;

• DownSale. Если предыдущие два варианта не 
привели к результату, то можно предложить 
минимальный набор самых «вкусных» 
дополнительных опций за цену, ниже 
изначальной стоимости пакета (пусть не очень 
сильно, но это позволит увеличить доход с 
каждого конкретного клиента, и, как результат, 
клика);



Из чего состоит система

Задача:

∙ Показать выгоды продукта

∙ Обзор системы и акцент на баланс качества и количества

Структура:

∙ Чем система отличается от того, что можно встретить на рынке

∙ Не характеристики, а выгоды от этих характеристик (можно добавить 

чувства) – список буллитов (описание конечного результата)



Смотрите отзывы тех, 
кто уже с нами!

• https://youtu.be/-hfjBZgRgQ0 

• https://youtu.be/WZGlcDarKE0 

• https://youtu.be/X1Mg_lpY5xU 

• https://youtu.be/j01S2ztqiLE 



Принцип социального доказательства

Структура:

∙ Информация о других людях, которые получили продукт, и 

получили выгоду (2 – 3 ярких отзыва)

Варианты:

1. Текстовый отзыв

2. Видеоотзыв

3. «Кто хотел бы стать нашей следующей историей успеха?»



Нам с Вами по пути?

• У нас с Вами нет сомнений, что проект выстрелит, давайте поговорим о 
том, кого мы ждём в своей команде, на самом деле хотим видеть 
далеко не всех!

• Если Вы не верите в проект, сомневаетесь в его успехе и постоянно 
обвиняете в своих неудачах кого угодно, кроме себя, тут Вам делать 
нечего;

• если Вы пришли на встречу за волшебной таблеткой, то тоже нам с 
Вами не по-пути;

• но мы постарались, чтобы на встречу пришли только те, кто готов взять 
на себя ответственность, совершить осознанный выбор и добиться 
результатов. К какой категории Вы себя относите? Напишите 6 – если к 
первой (кто не верит и ищет волшебный способ) или 7, если Вы 
готовы получить результат в виде стабильного дохода;

• все, кто написали цифру 6, для Вас есть красный крестик, нажимаете 
его и всего доброго. А теперь, когда все шестёрки ушли, расскажу о 
своём предложении.



Каким будет Ваш выбор?

• Запустить своё собственное высокодоходное дело в интернете: 
1. Создать подписную страницу (лучше две, и провести split-тестирование);
2. сделать страницу ComeBacker и произвести необходимые настройки; 
3. сделать страницу благодарности за подписку, и страницу с инструкциями; 
4. создать продающую страницу (2 – 4 чека);
5. снять видео или провести вебинар (мы используем и то и другое);
6. настроит распродажу, чтобы закрывать тех, кто не купил сразу;
7. а дальше уже идут повторные продажи, но 
сегодня подробнее о них мы говорить не будем…
• Или стать частью нашей команды, получить 
долю компании и своё готовое дело в интернете 
(со всеми необходимыми материалами, имеющими 
максимальную конверсию).



«Прямой инвестор»
«Прямой инвестор Light»
• 200 акций, на 600 000 рублей (0,2% компании) 

/ 50 акций, на 150 000 рублей (0,05% 
компании);

• 50% дохода со всех Ваших продаж 
(партнёрская комиссия 1-го уровня);

• 25% дохода со всех продаж привлечённых 
Вами инвесторов (2-ой уровень);

• эксклюзивные права на Франшизу;

• необходимые материалы и обучение;

• персональный менеджер и внеочередная 
поддержка;

• настройка рекламы.



«Дистрибьютор»

• 3 доли компании, 9 акций;

• 40% дохода со всех Ваших продаж 
(партнёрская комиссия 1-го уровня);

• 20% дохода со всех продаж привлечённых 
Вами инвесторов (2-ой уровень);

• эксклюзивные права на Франшизу;

• необходимые материалы и обучение;

• персональный менеджер.



«Партнёр»

• 1 доля компании, 3 акции;

• 30% дохода со всех Ваших продаж 
(партнёрская комиссия 1-го уровня);

• 5% дохода со всех продаж 
привлечённых Вами инвесторов (2-ой 
уровень);

• эксклюзивные права на Франшизу;

• необходимые материалы и обучение.



Оффер - УТП

Задача:

∙ Сделать предложение, от которого невозможно отказаться

Структура:

∙ Предложение, по выгодам и ценностям намного превышающее стоимость

Варианты:

1. «Только для тех, кто дошел до сюда (т.к. остальные уже отвалились)»

2. «Возьмите мою руку, я доведу Вас до результата»

3. «Я реально вкладываюсь в учеников»

4. «Это не тренинг и т.д.»



Мы вместе с Вами 
получим результат!
Что такое командная работа?
• Программисты разрабатывают сервис;
• отдел продаж занимается подготовкой маркетинговых материалов 
и закрытием сделок;

• управление – бухгалтерскими и юридическими вопросами;
• Вы – привлечением потенциальных инвесторов;
• я – всем вместе.

• Мы сами не занимаемся привлечением, полностью делегировав 
данный вопрос владельцам франшизы. Поэтому наша 
заинтересованность в Ваших результатах не меньше Вашей. И 
сделаем ли мы всё, чтобы у Вас были максимальные результаты – 
вопрос скорее риторический!



Формат обучения

• Сразу после оплаты – мы вышлем договор в PDF-
формате и подробную информацию по получению 
акций;

• так же дадим Вам план действий по активации 
франшизы;

• на следующий день – инструкция по работе с 
франшизой (как контролировать свой активный 
заработок, где брать ссылки для приглашения 
потенциальных пользователей, и в какой ситуации 
какие действия дадут максимальный эффект);

• начиная с третьего дня – начнём обучение (вышлем 
записи всех прошедших ранее занятий (простых, 
подробных и пошаговых, с демонстрацией экрана и 
разбором всех наиболее эффективных способов) и 
предоставим доступ к готовым материалам, которые 
можно использовать при настройке рекламы, или 
ведении социальных сетей).



Подробное описание

Задача:

∙ У потенциального клиента не должно остаться вопросов

Варианты:

1. «Всё, что нужно, и ничего лишнего»

2. «Не нужно уметь, нужно просто делать»

3. «Мы научим, и мы заставим Вас…»

4. «Приходите в программу, я лично покажу…»

5. «Приходите, получайте результаты и давайте делать проекты совместно»

6. «Мы пройдем с Вами»

7. «Мы сделаем с Вами»

8. «Мы будем вместе»

9. «ЗАЧЕМ Вы набираете подписчиков? ЗАРАБАТЫВАТЬ! Мало кто этому на самом деле учит!» 
(Озарение)



Бонусы для всех 
вариантов участия

• Своё дело на партнёрках [V.I.P. версия];

• Интенсив по старту своего дела [полная версия];

• YouTube для продвижения партнёрских программ и привлечения 
бесплатных подписчиков (Сергей Копыленко);

• Видеокурс «Инстаграм наше всё» (Сергей Копыленко).



Дополнительные бонусы 
для прямых инвесторов

• Бизнес-школа InfoBiz1.TV [полная версия];

• Реалити-шоу по СтартАпу [V.I.P. версия];

• Простая настройка таргетированной рекламы 2.0 (Сергей 
Копыленко);

• Видеокурс «Фэйсбук Машина» (Сергей Копыленко).



Бонусы

Задача:

∙ Максимально повысить ценность предложения

Структура:

∙ Бонусы

∙ Выгоды от бонусов

∙ Стоимость каждого бонуса по-отдельности

∙ Суммарная стоимость бонусов





Цена

Структура:

∙ Если несколько вариантов, лучше начинать с дорогого

∙ Если состоит из блоков, разбиваем, задаём цену каждому 

блоку, суммируем





Скидка

Структура:

∙ Цена со скидкой

∙ Обязательное обоснование скидки

Варианты:

1. Обосновывать скидку можно с элементами шутки



Дополнительные бонусы

• Сразу после оформления заказа 
Вы получите от меня в подарок 
интеллект-карту с подробным 
планом на 300 000 рублей (даже 
если Вы не будете оплачивать, так 
что заказать однозначно стоит)

• При полной оплате в течение 24-х 
часов от меня положен 
дополнительный секретный 
подарок



Дополнительные бонусы

Варианты:

1. Бонусы (с выгодами) за оформление заказа прямо сейчас 

(с обоснованием)

2. Бонусы (с выгодами) за оплату в течение обозначенного 

короткого времени (с обоснованием)



100% гарантия

Мы являемся официально зарегистрированным 
лицом и действуем строго в соответствии с 
законодательством. После оплаты человек 
получает сертификат соучредителя и акционера, 
и договор о присоединений. Так же есть гарантия 
возврата денег, в соответствии с Публичной 
Офертой и Законом о защите прав потребителя, и 
гарантия качества (кто меня знает, уверен, в этом 
не сомневается).



Гарантии

Структура:

∙ Гарантия с перекрытием

o Возврата денег

o Результата

o Качества

Варианты:

1. 200%

2. 2 месяца вместо месяца

3. Пожизненная

4. Отсутствующая

5. «Мы вернём Вам всё до копейки»

6. «Качество! Качество! Качество!»



Поторопитесь!

• Данное предложение актуально только сегодня, до 23:59 
МСК;

• после этого данной цены уже не будет;

• так же мы сократим бонусы;

• и помните, что у нас ограниченное количество акций;

• первым 10-и заказавшим я лично позвоню и проведу 
бесплатную консультацию (так она стоит сейчас 30 000 
рублей);

• внимательно следите за таймером!



Дедлайн

Варианты:

1. Время

2. Цена

3. Комплектация

4. Количество



Ваши действия прямо сейчас

• Нажать на кнопку «Присоединиться»;

• выбрать вариант участия;

• заполнить свои данные:
• имя;
• основной e-mail;
• действующий телефон в 

международном формате;

• получить подарок за оформление заказа;

• далее даётся 4 дня на оплату;

• помните про подарок за оплату день в 
день.



Призыв к действию

Структура:

∙ Простая и прозрачная процедура заказа с подробными пошаговыми инструкциями

Варианты:

1. Выбираете вариант

2. Оформляете заказ

a. Указываете Ваше имя

b. Ваш основной e-mail

c. Ваш действующий телефон в международном формате

3. Получаете бонус за заказ

4. Выбираете удобный способ оплаты

5. Оплачиваете в установленный срок

6. Получаете продукт и бонусы за оплату

7. Если оплатите сразу, получите так же дополнительный бонус



Активный доход прямо 
сейчас
• Прямой инвестор (Прямой инвестор Light):

• доход с продажи «Дистрибьютора»: 23 588 
рублей;

• доход с продажи «Партнёра»: 11 588 рублей;
• 2 уровень с «Дистрибьютора»: 11 794 рубля;
• 2 уровень с «Партнёра»: 5 794 рубля.

• При этом все активные продажи делаем 
мы, Вы лишь рассказываете 
потенциальным инвесторам о том, что есть 
такой проект, всё остальное дело за нами. 
Ничего «продавать» Вам НЕ надо!



Активный доход прямо 
сейчас
• Дистрибьютор:

• доход с продажи «Дистрибьютора»: 18 870 
рублей;

• доход с продажи «Партнёра»: 9 270 рублей;
• 2 уровень с «Дистрибьютора»: 9 435 рублей;
• 2 уровень с «Партнёра»: 4 635 рубля.

• Программисты создают платформу, отдел                
продаж занимается маркетингом и 
закрытием                   в заказ и оплату, Вы 
занимаетесь привлечением, я – всем 
вместе. Это и есть командная работа!



Активный доход прямо 
сейчас
• Партнёр:

• доход с продажи «Дистрибьютора»: 14 153 
рубля;

• доход с продажи «Партнёра»: 6 953 рубля;
• 2 уровень с «Дистрибьютора»: 3 359 рублей;
• 2 уровень с «Партнёра»: 1 159 рублей.

• Конверсия в подписку - от 20 до 50%%,                                      
в оформление заказа - от 2 до 5%%,                                           
в оплату - от 40 до 60%%. При этом мы даём 
полноценное обучение и поддержку. 
Вернёте инвестиции? КОНЕЧНО!



Цена потери

Задача:

∙ Показать, что будет, если не оформить заказ прямо сейчас (не навязчиво) 

Структура:

∙ Напоминание больных точек

∙ Желательно добавить отзыв

∙ Дальше можно поставить свою подпись

Варианты:

1. «Если завтра совершать те же действия, что и сегодня, не надо думать, что 
будет какой-то другой результат»



«Нет денег»

• Вы считаете, что это дорого. На самом деле, наоборот. Средняя 
франшиза на рынке стоит в десятки раз дороже. Не каждое 
качественное обучение будет стоить так дешево (а тут мы ещё и сами 
заинтересованы Вас обучить так, чтобы довести до результата). 

• Представьте себе ситуацию, кому-то из Ваших близких срочно требуется 
операция, которая стоит 30 – 60 тысяч рублей. Вы найдёте эти деньги? 
Конечно. Тут всё дело в мотивации. Сейчас за ту же сумму Вы можете 
купить банкомат, с которого можно безлимитно снимать деньги. 

• Или если кто-то из Ваших друзей вынужден завтра уехать в другой город 
и предлагает Вам купить у него новенький Порш за 50 000 рублей – да Вы 
найдёте деньги и его купите даже если он Вам не нужен – его можно 
продать во много раз дороже. Поэтому это не то, что дорого, а намного 
дешевле, чем должно стоить. 

• И найти эти деньги, совершив осознанный выбор, Вам не составит 
большой проблемы, тем более что есть достаточно времени для оплаты 
после оформления заказа.



«Я подумаю»

• Не обманывайте себя. Информации для принятия решения было дано 
больше, чем достаточно. И «Я подумаю» = нет. Сильно сомневаюсь, что Вы 
сядете, приглушите свет, и начнёте думать. 

• Не уверены в том, что мы запустим проект? Давайте посмотрим с логической 
точки зрения. Что мы уже внедрили? 

• 15 февраля 2017 года мы, после создания первичной проектной документации, 
объявили о намерении создавать систему и начали привлекать инвестиции. 

• Уже через год, 27 февраля 2018 года запущена демонстрационная версия 
сервиса. Далее разрабатывается архитектура платформы и вся техническая 
документация. 

• 21 августа 2018 года зарегистрировано Акционерное общество (АО "УТП1").

• 23 ноября Банком России выпускаются акции. 

• 12 сентября 2018 года Команда разработчиков из ИТМО приступает к 
реализации Back-enda системы.

• 30 декабря реализуется минимальный жизнеспособный продукт. 

• 22 мая 2019 года, после успешного проведения тестов, официально 
запускается «Магазин», а всего через пару месяцев, летом, вводятся в 
эксплуатацию разделы «Рассылка» и «Сетевой маркетинг». 



«Я подумаю»

• Посчитайте себестоимость того, что уже сделано, трудочасы (а работа 
команды разработчиков – это очень недешево, можно в этом убедиться, зайдя 
на ХедХантер). 

• Всё это говорит о целевом использовании ранее привлечённых инвестиций. 

• Сам проект уже реализован более чем на 70% (и достаточно большая часть 
нашего бизнеса уже ведётся через сервис). Тот факт, что Вы дошли до этой 
презентации говорит о том, что сервис не только работает, но и выполняет 
возложенные на него функции. 

• Потому что всё, начиная от подписки, прокладывания дальнейшего Вашего 
пути, как подписчика, и завершая приглашением сюда – реализовано через 
наш сервис. 

• Более того, дальнейший путь (оформление заказа, взаимодействие с заказом, 
его оплата, отправка материалов и так далее – тоже реализовано уже у нас). 

• В такой ситуации нет ничего более абсурдного, чем забросить разработки. Это 
полностью противоречит здравому смыслу. 

• Давайте вместе подумаем. Пишите Ваши мысли, или как правильно, 
«думы»



«Я впишусь в следующий раз»

• Во-первых, мы не собираем неограниченное количество 
инвестиций. И как только соберём необходимую сумму, 
больше продавать акции не будем. 

• Да и само по себе их количество – конечное число. Так же 
стоит иметь в виду, что стоимость входа повышается в 
зависимости от этапа реализации. 

• И если Вы не входите сейчас по текущей цене – могу с 
уверенностью на 100% сказать, что по цене в 2 – 3 раза выше 
Вы точно не войдёте. 

• Меня Вы можете обмануть, но себя – не надо. 



«Не то время», «Не лучшее 
время», «Уже у кого-то 
учусь»
• единственное лучшее время, это сейчас. Вообще, понятия 

«завтра» не существует. Да и приступить к работе внутри системы 
Вы можете в любое время – сразу, через неделю, месяц, когда 
захотите. Или вообще внести инвестиции и получать пассивный 
доход, ничего не делая. 

• А что касается обучения в других программах – это только в плюс, 
полученные там знания можете применять для получения ещё 
больших результатов. 

• Но, если честно, ответьте себе – почему, вместо подсчёта 
результатов от того обучения Вы смотрите сейчас это видео? Так 
ли Вы довольны результатами? Почему Вы не считаете сейчас 
деньги? 

• Я Вас в очередной раз призываю быть честным по отношению к 
себе. 



«Заплачу с результата»

• Иногда мне предлагают такой вариант взаимодействия, но я 
даже не знаю, что и сказать. Как я могу продать акции без 
договора? А предмет договора вступает в силу с момента 
оплаты. 

• Или как – Вы же не придёте в ГазПром, или другую 
компанию, не попросите у них акции, пообещав им заплатить 
за них с дивидендов, которые по ним заработаете. Это 
абсурд. 

• Да и франшиза тогда теряет всякий смысл, если все будут 
входить и платить «с результата» - результата не будет ни у 
кого. А мы заинтересованы в том, чтобы был результат у 
всех. 



Отработка возражений

Структура:

∙ Допустим формат «Вопрос – ответ»

Варианты:

1. Дорого

2. Нет времени

3. Я не смогу

4. Сейчас у кого-то учусь

5. «Если Вы хотите найти оправдание, чтобы ничего не делать, Вы его найдёте, но лучше 
искать возможности и получать результаты»

6. «Скажите, как Вам ещё донести, что сделать – я сделаю», но не для того, чтобы 
продать, а чтобы Вы не прошли мимо своего шанса»



Задавайте Ваши вопросы!

• Даже 100 000 это очень дёшево для 
своего готового дела в интернете и 
доли компании;

• одной из наших задач было 
минимизировать любые дальнейшие 
вложения, свести их к нулю;

• сейчас Вы можете попасть в систему 
по цене для своих, по предзаказу, как 
только закончится таймер страница 
будет заблокирована;

• если Вы хотите найти себе 
оправдание, чтобы ничего не делать, 
Вы его найдёте, но лучше искать 
возможности и получать результаты;



До встречи в проекте!

• Нажать на кнопку 
«Присоединиться»;

• выбрать вариант участия;

• заполнить свои данные:
• имя;
• основной e-mail;
• действующий телефон в 

международном формате;

• получить подарок за 
оформление заказа;

• далее даётся 4 дня на оплату;

• помните про подарок за оплату 
день в день.



P.S. (можно и P.P.S.)

Структура:

∙ Краткое и мощное резюме всего текста (выгоды) 

∙ Добавить бонус / выгоду, о котором не было речи в тексте

∙ Напомнить о дедлайне 

∙ Ещё раз призвать к действию

Варианты:

1. Почему нужно действовать прямо сейчас:

a. «Всего 36 часов»

b. «Только 10 комплектов»

c. «Супер-бонусы первым 3-м»

d. Можно совмещать

e. Призыв – «Читайте между строк», дает понимание, что если купить тренинг, то точно будет 
результат


