
Факторинговый кредит



Факторинг
Это вид финансовых услуг, который может быть интересен компаниям, 
занимающимся реализацией товаров (работ, услуг). Такие компании часто 
оказываются перед дилеммой: если продавать свою продукцию только по 
предоплате, то можно отпугнуть многих потенциальных покупателей, а если 
на условиях отсрочки платежа, то можно лишиться значительного объема 
оборотных средств, необходимых для финансирования текущей 
деятельности. Эту проблему можно решить с помощью факторинга, либо 
краткосрочного кредита.



Этапы 
факторинговой 
сделки





Виды факторинга
● Внутренний факторинг характеризуется тем, что стороны по договору 

находятся в одной стране (резиденты). Международный факторинг 
предполагает, что хотя бы одна из сторон является нерезидентом, 
находится в другом государстве.

● Открытый (конвенционный) факторинг наиболее распространен. Он 
предполагает уведомление покупателя (должника) о заключении 
договора факторинга, по которому права кредитора переходят к 
фактору. При скрытом (конфиденциальном) факторинге должник не 
осведомлен об уступке фактору его обязательств перед кредитором. 
Стоимость конфиденциальных операций факторинга обычно выше 
конвенционных. 



Виды факторинга
Факторинговое обслуживание с правом регресса означает право обратного 
требования к кредитору возместить фактору уплаченную сумму в случае 
неоплаты должником денежных требований. 

Договор без права регресса используется редко - в случаях когда 
возможность неплатежа со стороны должника маловероятная, в этом случае 
фактор несет риск неоплаты должником денежных требований.



Виды факторинга
Договор на полное факторинговое обслуживание заключается при постоянных, 
прочных контактах между поставщиком и фактором. Полное обслуживание 
включает в себя: инкассирование дебиторской задолженности поставщика (даже 
иногда всех плательщиков); кредитование в форме предварительной оплаты 
долговых требований; ведение бухгалтерского учета дебиторов; страхование 
поставщика от кредитного риска и управление кредитом; защита от появления 
сомнительных долгов; обеспечение гарантированного притока денежных средств; 
консультирование; информационные, сбытовые, транспортные и иные услуги.

Договор на обслуживание отдельных операций (частичный факторинг) включает 
инкассирование дебиторской задолженности поставщика отдельных покупателей, 
предварительную оплату фактором требований поставщика и иные операции, 
предусмотренные в договоре и сопровождающие факторинговую сделку.



Отличия факторинга от кредитования



Кредит и факторинг – это два инструмента, которые скорее дополняют друг 
друга. 

Сочетание факторинга с кредитом возможно в любой ситуации, когда перед 
компанией стоит задача повысить эффективность бизнеса. Кредит, длинные 
деньги, компания направляет на покупку основных средств, а деньги от 
Фактора – на пополнение оборотных. Взаимодополняющий эффект нередко 
позволяет снизить в целом стоимость привлекаемого финансирования, а 
компетенция Фактора по оценке возможных риской неоплаты и работа с 
этими риском – это источник безопасного роста продаж.



Преимущества факторинга
● Отсутствие залога
● Минимальный пакет документов
● Возможность предложить покупателям более гибкие сроки оплаты 

товара
● Снижение рисков компании-поставщика



Недостатки факторинга
Главный недостаток в том, что использование факторинга обходится предприятию 
дороже, чем привлечение кредита. Факторинговая комиссия представляет собой 
общую плату за комплексную услугу и в общем случае складывается из 
следующих составляющих: 
- комиссия за обработку документов по поставке (фиксированная сумма за 
обработку пакета документов);
- комиссия за пользование денежными средствами (факторинговая компания 
выплачивает компании-клиенту финансирование, и клиент платит за каждый день 
пользования денежными средствами определенный процент);
- комиссия за факторинговое обслуживание (плата за услуги, которые отличают 
факторинг от традиционного банковского кредитования – проверка покупателей, 
установка лимитов на покупатели и последующий мониторинг лимитов, а также 
работа с дебиторской задолженностью). 



Эффективность факторинговых операций для 
участников факторинга
Для поставщика:

● Возможность получения денежных средств сразу после поставки товаров
● Наращивание объема продаж и количества покупателей
● Обеспечение конкурентоспособности
● Экономия на затратах, связанных с получением банковского кредита
● Ускорение оборачиваемости оборотных средств
● Улучшение финансового положения
● Защита от потерь при неоплате или несвоевременной оплате дебиторами 

за поставленный товар 



Эффективность факторинговых операций для 
участников факторинга
Для покупателя:

● Получение товарного кредита (отсрочки платежей), не требуется 
немедленное отвлечение денежных средств из оборота

● Устранение риска приобретения товаров низкого качества от 
поставщика, возможность получения полного ассортимента продукции

● Увеличение объема закупок в связи с получением льготных условий, 
увеличение покупательной способности

● Укрепление рыночных отношений, позиций на рынке
● Упрощение планирования денежного потока оборотных средств



Эффективность факторинговых операций для 
участников факторинга
Для банка:

● Рост доходов
● Расширение круга услуг для клиентов
● Упрочнение связей с контрагентами
● Укрепление позиций на рынке
● Увеличение числа клиентов
● Диверсификация бизнеса









Таким образом, как своеобразная форма кредитных отношений, факторинг 
имеет особенности по сравнению с самой распространенной формой кредита 
– банковской. Однако объективные основы использования факторинга 
имеются: недостаток на ряде предприятий оборотного капитала; 
возникающие неплатежи; не всегда доступность к банковским кредитам; 
необходимость совершенствования финансового менеджмента; потребность 
улучшения аналитической работы; удобства самого факторингового 
финансирования для всех участников.


