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• процесс привлечения внешних, 
сторонних для компании ресурсов, 
необходимых для реализации какой-
либо задачи, выполнения проекта или 
с целью деятельности в целом. 

•   В широком смысле, методика поиска 
источников финансирования и 
ресурсов для обеспечения той или 
иной деятельности.

ФАНДРЙЗИНГ



• сбор средств;
• приобретение новых 

партнеров и друзей 
организации;
• возможность открыто 

заявить о себе и 
информировать о своих 
целях.

ЗАДАЧИ ФАНДРАЙЗИНГА



ЧТО ТАКОЕ РЕСУРСЫ В ФАНДРАЙЗИНГЕ

• материальные или не 
материальные ресурсы, 
такие, например, как 
человеческие, 
информационные, 
финансовые, 
юридические, 
маркетинговые и т. д.



ИНДИВИДУАЛЬНЫЕ ВЛОЖЕНИЯ

• Не бойтесь 
вкладывать 
свои средства в 
реализацию 
Вашей идеи!

• Как правило, все грантооператоры и спонсоры 
смотрят на Ваши вложения в проект и, в том 
случае, когда Вы только начинаете поиск 
средств, от Вашей доли участия в 
финансировании проекта иногда зависит 
спонсируемая Вам сумма.



• Грант - средства, безвозмездно 
передаваемые дарителем (фондом, 
корпорацией, правительственным 
учреждением) физическому или 
юридическому лицу для выполнения 
конкретного проекта. В отличие от займа 
грант не нужно возвращать.

• Субсидии - денежные средства, 
предоставляемые из бюджета 
(федерального, регионального, 
мунициапального) и внебюджетных фондов 
юридическим лицам (не являющимся 
бюджетными учреждениями) и физическим 
лицам под конкретный проект\задачу.

ГРАНТЫ   И  СУБСИДИИ



ГРАНТЫ БЫВАЮТ:



ГРАНТЫ ОТ КОМПАНИЙ



• Коллективное сотрудничество людей , 
которые добровольно объединяют 
свои деньги или другие ресурсы 
вместе, как правило через Интернет, 
чтобы поддержать усилия других 
людей или организаций.

• Сбор средств может служить 
различным целям — финансированию 
стартап-компаний и малого 
предпринимательства, созданию 
свободного программного 
обеспечения, получению прибыли от 
совместных инвестиций и многому 
другому.

КРАУДФАНДИНГ



• приобретение активов, от которых ожидается получение 
дохода, превышающего затраты.

• Работа с инвесторами многим напоминает поиск 
спонсоров, однако, если спонсоры готовы вкладывать 
средства в проект в обмен на продвижение своих товаров 
и услуг, то инвесторы заинтересованы исключительно в 
материальной стороне вопроса. Иными словами, слоган 
инвестора « вложи меньше –получи больше» !

• Чтобы заинтересовать инвесторов, нужно детально 
обрисовать им прибыльность Вашего дела и те бонусы, 
которые они получат в будущем.

ИНВЕСТИРОВАНИЕ



КАК ПРИВЛЕЧЬ ИНВЕСТОРА?

• Ответьте на 3 главных вопроса: 
какая проблема решается, как 
именно она решается и как 
получить выручку?

• Напишите детальный бизнес-
план и в максимально короткие 
сроки создайте прототип (бета-
версию) Вашего продукта с 
последующим запуском. 

• Посещайте места, где 
собираются инвесторы 
(бизнес-инкубаторы, 
инновационные форумы, 
конкурсы и т.д.)

• Соберите отличную команду

• Будьте аккуратны с 
документацией

• Опыт запуска 
аналогичных проектов в 
прошлом –большой плюс 
в вашем обращении к 
инвесторам

• Распределите 
полученные средства 
правильно

• Будьте готовы к 
изменениям и умейте 
смотреть на свой проект 
со стороны!



Пять ключевых кластеров для 
грантовой поддержки ( до 1,5 млн. 
рублей):
• кластер информационных технологий,
• кластер энергоэффективных 
технологий,

• кластер космических технологий и 
телекоммуникаций,

• кластер биомедицинских технологий,
• кластер ядерных технологий



РЕГИОНАЛЬНЫЕ ПРОГРАММЫ 
ПОДДЕРЖКИ ДЛЯ МАЛОГО БИЗНЕСА В НН

• Грант в сфере науки и техники (до 200 тыс. руб.)
• Гранты начинающим малым предприятиям на 

создание собственного дела (до 300 тыс. руб.)
• Субсидии действующим малым и средним компаниям 

на оборудование, на возмещение процентов по 
кредитам и т.п.

• Предоставление гарантий, поручительств , 
микрозаймов для субъектов малого 
предпринимательства Нижегородской области

• Субсидии на участие в выставках и ярмарках
• Возмещение затрат по оплате образовательных услуг

http://msp.nnov.ru/ 





http://ais.fadm.gov.ru



Обязательное 
условие

ЭТАПЫ КОНВЕЕРА ПРОЕКТА



Требования к 
кандидату на 
грант:

✔ От 18 до 30 лет
✔ Наличие 

собственного 
проекта

✔ Грант выдается 
только 
физическому 
лицу 

✔ Присутствовать 
на одном из 
форумов 
Росмолодежи



Спасибо за внимание! 


