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Целевая аудитория

Контакт

1. Привлечение 
клиентов

2. Упаковка торгового 
предложенияЛиды (звонок или 
заявка)

Клиенты

3. Продажа+увеличение 
чека

Постоянные 
клиенты

4. Работа с базой,
 повторные 
продажи

5.
Улучшение 
продукта 
или услуги

6.
Улучшение 
бизнес-

процессов



Потенциальная прибыль в 
бизнесе



В какой нише начать бизнес? 



Пару слов о ЦА



Пару слов о продуктах:



3Д и 2Д дела





Принципы 3Д-действий

• Актуальность 

• Скорость исполнения
• Стоимость (бюджет)

• Вероятность (что сработает)

• Результат (выхлоп)



Ваши действия?



3 стадии достижения цели:

1. Стадия «это нереально»

2. Стадия ХЗ
3. Стадия «результат или 
опыт»



1

2

3



Если у Вас маленькие продажи, 
то есть всего 2 варианта:

1. Вы продаете «Хрень»

2. Вы хреново продаете.



Базовая упаковка

1. Уникальное торговое 
предложение 

2. Ограничение 
(по времени или количеству)
3.   Призыв к действию



Уровни упаковки:

1. Что Вы продаете?
2. Что Вы продаете и почему 

нужно купить у Вас?
3. Что Вы продаете, почему 

нужно купить именно у Вас? 
Почему нужно купить 
сейчас?



Самоупаковка



Декомпозиция цели



Секрет успеха в бизнесе:
1. Берете 

2. Делаете!



www.adashevsky.com
Добавляйтесь в друзья:
Facebook.com/adashevsky

VK.com/adashevsky
Звоните:

+38 066 407 46 99


