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МЕЖДУНАРОДНАЯ       

ТОРГОВЛЯ —.
система международных товарно-денежных отношений, складывающаяся из 
внешней торговли всех стран мира. Международная торговля возникла в процессе 
зарождения мирового рынка в XVI—XVIII веках. Её развитие — один из важных 
факторов развития мировой экономики Нового времени.
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ТОРГОВЛЯ ГОТОВОЙ ПРОДУКЦИЕЙ.
Готовая продукция 
представляет собой 
следующие товары: 
• Машины
• Оборудование
• Аппараты
• Приборы 

коммуникации
• Транспорт
• Вспомогательное 

оборудование
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ТОРГОВЛЯ ИЗДЕЛИЯМИ В РАЗОБРАННОМ 
ВИДЕ

• применяется в международной 
торговле для повышения ее 
конкурентоспособности и 
преодоления таможенных и 
административных барьеров, 
направленных на ограничение 
импорта готовой продукции

• экспортеру такая форма торговли 
выгодна, поскольку он не несет 
расходов по сборке продукции в 
своей стране.
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ТОРГОВЛЯ КОМПЛЕКТНЫМ 
ОБОРУДОВАНИЕМ

• Экспортер имеет возможность 
расширить свои экспортные 
возможности. Кроме оборудования, 
он продает и сопутствующие услуги. 

• Импортер за короткий срок получает 
новое современное оборудование.
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СТРОИТЕЛЬСТВО ОБЪЕКТОВ «ПОД КЛЮЧ»
Включает следующие подрядные работы:
• •подготовку технико-экономического 

обоснования объекта;
• •разработку проектного задания, 

технического и рабочего проектов;
• •поставку строительных материалов;
• •сооружение промышленных и 

административных зданий и объектов 
инфраструктуры;

• •поставку производственного 
оборудования, инструмента и 
запчастей;

• •монтаж, наладку и пуск оборудования;
• •обучение персонала.
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ТОРГОВЛЯ СЫРЬЕВЫМИ ТОВАРАМИ
Положение экспортеров сырья, с одной 
стороны, ухудшается в связи с 
появлением новых синтетических 
заменителей, внедрением материало– и 
ресурсосберегающих технологий, а с 
другой – улучшается по мере роста 
промышленного производства отдельных 
стран. К сырьевым товарам относятся:
• •минеральное сырье, продукты его 

обработки и переработки;
• •сельскохозяйственное сырье;
• •продукты химической 

промышленности.
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БИРЖЕВАЯ ТОРГОВЛЯ Представляет собой постоянно 
действующий рынок товаров, обладающих 
качественной однородностью и 
взаимозаменяемостью
Это массовые сырьевые и 
продовольственные товары:
• нефть и нефтепродукты, медь, олово, 

цинк, свинец, алюминий, пшеница, рожь, 
каучук, хлопок, шелк, сахар, какао

Важнейшие мировые биржи сосредоточены 
в Амстердаме, Антверпене, Виннипеге, 
Гамбурге, Иокогаме, Лондоне, Нью-Йорке, 
Париже, Сингапуре, Сиднее, Токио, Чикаго.
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ТОРГОВЛЯ ПРОДОВОЛЬСТВИЕМ И 
ТОВАРАМИ ШИРОКОГО ПОТРЕБЛЕНИЯ 

• большая неоднородность качественных 
характеристик

• сезонность производства потребления
•  ограниченностью сроков хранения
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ТОРГОВЛЯ РЕЗУЛЬТАТАМИ 
ИНТЕЛЛЕКТУАЛЬНОЙ СОБСТВЕННОСТИ

• патенты и изобретения;
• промышленные образцы;
• товарные знаки;
• ноу-хау.
Права использования этих продуктов в 
производственных и коммерческих целях 
являются предметом международных 
сделок. Соглашение о возмездном 
предоставлении прав практического 
использования называется 
лицензионным, а стороны – лицензиаром 
(продавец) и лицензиатом (покупатель).
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ТОРГОВЛЯ ИНЖЕНЕРНО-
КОНСУЛЬТАЦИОННЫМИ УСЛУГАМИ

• Услуги оказывают очень сильное влияние на международную 
торговлю товарами, являясь дополнительным средством 
повышения их конкурентоспособности и зачастую – 
необходимым условием продвижения товара на рынок.
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самый давний вид международной торговли, 
заключающийся в обмене товарами.
В зависимости от объема обязательств возможны три 
варианта встречных закупок.
• Первый вариант предполагает, что обязательство 

встречной закупки содержит контракт купли-
продажи. Предполагается, что импортер оплатит 
полную стоимость товара в обмен на документы, 
подтверждающие поставку, а экспортер принимает 
на себя обязательство купить не позже 
установленного срока встречные товары на всю 
сумму экспортного контракта.

• Второй вариант – подписание основного контракта, 
согласно которому импортер оплачивает 70% 
денежными средствами и 30% – встречными 
поставками товара.

• Согласно третьему варианту, импортер 50% 
оплачивает денежными средствами и 50% – 
встречной поставкой товара.
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Для экспортера это возможность выпускать более 
конкурентоспособную продукцию, а для импортера – 
освободиться от морально устаревшей техники или 
продать ее по остаточной стоимости.
Применяется при сбыте:
•  легковых и грузовых автомобилей
• компьютерной и копировальной техники
• морских судов
• сельскохозяйственных машин
• металлообрабатывающего и 

деревообрабатывающего оборудования
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являются перспективными видами 
международной торговли, поскольку 
составляют серьезную конкуренцию 
коммерческим операциям. 
Такие операции предполагают передачу 
арендодателем во временное 
пользование арендатору имущества за 
согласованную арендную плату на 
определенный срок с целью получения 
коммерческой выгоды.
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Операции с давальческим 
сырьем 

• в международной практике 
называются толлингом. Они 
имеют признаки встречной 
торговли и являются 
сбалансированными и заранее 
оцененными

Компенсационные 
операции

по сути, напоминают бартерные, 
однако имеют и принципиальные 
отличия:
• в бартерной сделке обменивают 

товар на товар, а в 
компенсационной – список 
товаров на список товаров;

• бартерная сделка строго 
сбалансирована, а в 
компенсационной сделке может 
быть разница между 
стоимостью взаимных поставок
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