
Привлечение клиентов 
через интернет без 

бюджета

Обзор эффективных бесплатных методов привлечения
клиентов для мастеров бьюти индустрии



Уверены что вы существуете в 
сети?



Пора проснуться 

•Многих из вас не существует
•Уровень информационного шума 
в 21 веке зашкаливает
•Вы должны быть на прилавках
•Существует тот, кто заметен
•Апатия - “У меня нет клиентов” 

•Сколько раз вы закидываете 
удочку что бы поймать рыбу?



Так где бесплатно взять клиентов?

1) Социальные сети 

2) Партнёрства
3) Большой интернет (Сайты)



Социальные сети
В каких развиваться?

“ВКонтакте” 87 млн 

человек в месяц 

56% женщины

“Instagram”  18 млн 

человек в месяц 

75% женщины



Способы работы в “ВК”

•Личная страница 

•Репосты
•Акции
•Товар локомотив
•Группа/паблик
•Кросс-маркетинг 

(партнёрства)

•Лайкинг
•Нормативы



Оформление личной страницы в 
“ВК”

 

Чек лист:

1.Качественная аватарка 

2.Статус с предложением
3.Место работы
4.Контактный номер
5.Используем одну 
страницу для жизни и 
работы
6.Количество друзей
7.Удаляем/закрываем 
старые фото
8.Качественное 
портфолио
9.30/30/40



Первый пост на стене в “ВК”

Чек лист:

1.Виды поста 

2.Предложение
3.Портфолио
4.Призыв к действию 

5.Дедлайн
6.Контакты
7.Закрепить пост 

Просим всех ваших друзей сделать 
репост



Акции
• Календарь сезонности для постоянных 
клиентов (дни рождения)

• Календарь сезонности для новых 
клиентов (праздники)

•Приведи подругу, скидка 500р на двоих  
(при каждой новой записи)

• Конкурсы – Розыгрыш ведра 
мороженого + Martini Asti за репост



Товар локомотив

• Как выглядит?

Не скидка, а очень 
дешёвая услуга – 300р

•Принцип действия: 

Больше обращений > 
Больше клиентов 



Оформление группы в “ВК”

Чек-лист:

1.Дизайн аватарки
2.Статус
3.Контактный номер
4.Ссылка на сайт
5.Количество участников
6.Товары



Партнёрства и 
кросс-

маркетинг
•Партнёрства по смежной теме: 

1. За обмен рекламой
2. За 30% от продаж (агенты)



Лайкинг в “ВК” работает

Живые кейсы 2016: 

• Свадебный ведущий: 1000 Лайков = 1 свадьба
• Визажист: 500 Лайков  = 1 свадьба
• Мастер по наращиванию ресниц: 250 лайков = 1 
процедура

Время затраты: 2-8 часов
Заработок: 2000-30000 руб



Цепочка получения 
клиента через лайкинг

Лайкнуть 
фото 

целевой 
аудитории 3 

раза 

Они 
перейдут к 
вам на 

страницу

Видят ваш 
первый 
пост на 
стене

Оставляют 
заявки на 
услугу

Эффективность 
увеличиться при 

грамотном оформлении 
личной страницы 



Способы приготовления 
лайкинга

Виды лайкинга 

1.Платный способ 

• Tooligram.com (по активности, по 
конкурентам, по хештегам, по гео-локации)

• VkRunner

2.Бесплатный 

• Сбор базы – Сlever Target (пол, гео, возраст)

• Сбор базы - Через друзей из вашего города 
(пол, гео, возраст)

Никогда не добавляйтесь в друзья!

Не делайте поспешных выводов 



Большой интернет
Как ловить рыбу ?

1) Сайты досок объявлений и 
поиска бьюти мастера

• Размещено 10 объявлений
• Потрачено: 5 часов
• Получено: 3 заказа по 6500р 
(19500р)
Плюсы: Бесплатно
Минусы: Редкие заказы

2) Ваш собственный 
бесплатный сайт на wix.com



Как мастеру понять
что ему нужно развивать рекламу?

Сколько новых клиентов у 
Вас в месяц?

Сколько % постоянных 
клиентов у вас в месяц?

Масштабирова
ть

Работать с 
рекламой

Улучшать 
сервис

или продукт

Мастеру с постоянным опытом от 1 до 5 
лет



Резюмируем
5 основных тезисов

1) Что бы поймать рыбу, удочку нужно закидывать много раз 

2) Уверены что вы есть в сети интернет?

•50 объявлений на сайтах “большого интернета”

•300 друзьям сообщение с просьбой о репосте первого поста
3) Грамотно оформите личные страницы и группы в социальных 
сетях
4) Процент постоянных клиентов в месяц должен быть не ниже 50%  

5) Ваша главная цель, добиться сарафанного радио!



Спикер - Верушкин Семён
Успехов мастеру в своём деле!☺

•Мой блог https://vk.com/konsaltingstartap 

•Я в ВК https://vk.com/s.verushkin 

•Личная почта semen_ve@mail.ru 


