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АКТУАЛЬНОСТЬ

� В наше время кофе уже давно не является особым 
продуктом роскоши. Кофе может позволить себе 
практически каждый человек абсолютно любого 
класса, к тому же приготовить теперь его можно у 
себя дома, когда только пожелается.

� Современные торговые марки постоянно 
расширяют ассортимент, создают новые рецепты, 
упаковку и предлагают потребителям скидки, 
призы. 

Что подстегивает желание купить 
больше.



Цель: 
Изучить составляющие продажи ассортимента 
кофе и кофейных напитков методом 
самообслуживания.
Задачи: 

1. Подобрать материал
2. Систематизировать и согласно структуре 

предложить материал.
3. Проанализировать элементы продажи 

ассортимента кофе и кофейных напитков.
4. Дать рекомендации для улучшения продажи 

ассортимента кофе и кофейных напитков 
методом самообслуживания.



 Сорта кофе: 
- высший сорт вырабатывают из натуральных кофейных 

зерен высшего сорта ботанического вида Арабика
-  1-й сорт вырабатывают из натуральных кофейных 

зерен 1-го сорта ботанического вида Арабика и 
Робуста

- 2-й сорт, для промышленной переработки, 
вырабатывают из натуральных кофейных зерен 2-го 
сорта ботанического вида Робуста



По специфике производства бывает:
* Кофе в зернах 
* Кофе молотый натуральный 
* Кофе молотый с цикорием 
* Кофе молотый «по-турецки» 
* Кофе растворимый 



Кофейные напитки – это обжаренные, 
размолотые и смешанные по рецептуре 
растительных продуктов (хлебные злаки, 
цикорий, желуди, семена бобовых, 
шиповник).
В зависимости от рецептуры, напитки 
делятся на типы: 
- содержащие кофе натуральный;  
- содержащие цикорий без натурального 

кофе; 
- не содержащие натуральный кофе
- цикорий.







РАЗМЕЩЕНИЕ И ВЫКЛАДКА.

1. Ассортимент кофе и 
кофейных напитков 
размещён в центральной 
части торгового зала

2. Используется островной 
стеллаж

3. Выложен рядами.
4. По торговой марке, виду и 

ценовой политике



ПРИМЕНЯЕМЫЕ ВИДЫ СРЕДСТВ РЕКЛАМЫ.

� Жёлтые ценники

� Шелфтокер



ЗАКЛЮЧЕНИЕ

� этот вид товара очень важен в 
повседневной жизни человека

� всегда будет актуален и пользоваться 
спросом у современного покупателя.



РЕКОМЕНДАЦИИ

� Разместить рекламу (воблеры, указатели отделов, 
каталог, стикеры с логотипом торговых марок)

� Использовать вместо обычных скучных стеллажей, 
оригинальные и яркие  специальные полки.



СПАСИБО ЗА 
ВНИМАНИЕ!


