
Субъекты мирового хозяйства

1. Государства
2. ТНК
3. Международные организации
4. Интеграционные группировки



Классификация стран МВФ
■ Некоторые страны не входят в классификацию стран и, как следствие, не 

включаются ванализ. Ангилья, Корейская Народно Демократическая 
Республика, Куба и Монсеррат — примеры стран, которые не являются 
членами МВФ, и поэтому МВФ не ведет мони торинг состояния их экономики. 
Сомали не включен в группу стран с формирующимся рынком и 
развивающихся стран в связи с ограниченностью данных.



Классификация стран МВФ
■ Страны с продвинутой экономикой (Advanced Economies) или развитые 

страны 



Advanced Economies by Subgroup



Emerging Market and 
Developing Economies

■ Группа стран с формирующимся рынком и развивающимися
экономиками (152) включает в себя все те, которые не класси-
рованны, как страны с развитой экономикой.

■ Региональная разбивка стран с формирующимся рынком и 
развивающихся стран: 

■ 1. Содружество Независимых Государств (СНГ), 
■ 2. Страны с формирующимся рынком и развивающиеся страны Азии, 
■ 3. Страны с формирующимся рынком и развивающиеся страны Европы 

(иногда называемые странами Центральной и Восточной Европы), 
■ 4. Латинская Америка и Карибский бассейн (ЛАК),
■ 5 Ближний Восток, Северная Африка, Афганистан и Пакистан (БВСАП) 

6. Африка к югу от Сахары (АЮС).



Emerging Market and Developing Economies
■                                                  ВВП          Экспорт           Население 



Страны с формирующимся рынком и развивающихся странах по 
регионам и основным источникам экспортных доходов (50% экспорта 

приходится на 1 ресурс)
                                             топливо                  сырьевые продукты, кроме  топлива





Группировка развивающихся стран и стран с формирующимися 
рынками

1                                                        
                 1. Чистая внешняя позиция 

                                                              2. Бедные страны с высоким уровнем задолженности 
                                                            3. Развивающиеся страны с низким уровнем дохода







Классификация ЮНКТАД: развитые, 
развивающиеся и с переходной экономикой



 Подсистемы мирового хозяйства.
Мировая экономика состоит из множества национальных 

экономик, поэтому в ней целесообразно выделить 
подсистемы. 

Подсистемами мировой экономики являются группы 
национальных экономик (группы стран).

Для выделения подсистем мирового хозяйства применяют 
следующие критерии:

•   уровень экономического развития;

•   социальная структура экономики;

•   тип экономического роста;

•   уровень и характер внешнеэкономических связей.



Производительные силы функционируют в определенной 
системе производственных отношений, которые 
определяют общий тип соц.-эконом. развития. 

В основе социальной структуры экономики, в рамках 
которой развиваются отдельные страны и группы, лежат 
характер и формы реализации собственности, а также 
связанная с ним отраслевая структура населения. 

Формы реализации собственности отражают различные 
ступени в разделении труда, а отношения индивидов к 
средствам труда определяют их отношения друг к другу. 
Экономическая реализация собственности проявляется в 
условиях соединения средств производства с рабочей 
силой, важную роль играют конкретные 
организационно-правовые формы предприятий и 
хозяйственной деятельности. 



Собственность на средства производства определяет не 
только характер экономических взаимосвязей между 
людьми в процессе производства, но и формы 
распределения произведенного продукта, его обмена и 
потребления, показывает, в каком качестве в этом 
процессе выступает личный фактор производства.

Той или иной социальной структуре экономики присуща 
определенная последовательность в развитии отдельных 
сфер хозяйства. С изменением этой последовательности 
происходит смещение приоритетов в структуре 
воспроизводства, включая распределение 
национального дохода, поэтому социальная структура 
хозяйства в известной мере влияет на формирование 
целей определенных периодов развития подсистем.



Тип экономического развития -  выражает количественные 
изменения и определенные качественные сдвиги в 
производстве товаров и услуг. 

При экстенсивном типе развития экономический рост 
достигается за счет количественного увеличения факторов 
производства при неизменной технической основе, что 
приводит к практически неизменной эффективности 
производства. 

Интенсивный тип экономического роста базируется на 
увеличении масштабов выпуска продукции путем 
качественного совершенствования факторов 
производства. Это предполагает совершенствование 
средств и предметов труда, повышение квалификации 
рабочей силы, улучшение организационных параметров 
производства, благодаря чему прирост производства 
обеспечивается преимущественно за счет увеличения 
общественной производительности труда.



Государства
■ Классификация стран по основным 

экономическим показателям
■ 1 группа показателей определяет экономический 

потенциал или экономическую мощь страны
📫 Доля в мировом валовом продукте
📫 Доля в мировом промышленном производстве
📫 Доля в мировом с/х производстве
📫 Доля в мировом производстве услуг
📫 Доля в мировом экспорте товаров и услуг
📫 Доля в мировых финансовых ресурсах
📫 Доля в мировом экспорте / импорте капитала
📫 Доля в международных финансовых активах и обязательствах
📫 Доля в мировых расходах на НИОКР
📫 Доля в мировых доходах населения и др.



■ 2 группа -  показатели, характеризующие 
открытость национальной экономики, ее 
зависимость от внешних факторов и 
уязвимость

■ - экспортная м импортная квота (отношение экспорта / 
импорта к ВВП) – значимость экспорта или импорта для 
экономики

■ внешнеторговая квота - это отношение величины 
внешнеторгового оборота страны к объему ее ВВП. Она 
показывает общий объем внешнего товарооборота 
данной страны со страной-партнером или со всем 
мировым сообществом



⦿ 1. Соотношение объёмов международной торговли и 
ВВП

Экспортная квота 

Kexp = Qexp / ВВП *100%

📫 Характеризует уровень и эффективность реализации 
экспортного потенциала

📫 Показывает удельный вес ВВП, который 
направляется на экспорт

📫 Критерий – 10%
📫 Приоритет государственной внешнеторговой 

политики – максимизация данного показателя 



Соотношение объёмов международной торговли и ВВП

2. Импортная квота

Kimp = Qimp / ВВП *100%
📫Характеризует уровень зависимости национальной 

экономики от импорта
📫Показывает соотношение объёмов импорта от 

собственного производства
📫Критерии – 25%
📫Приоритет государственной внешнеторговой 

политики – минимизация данного показателя



3. Коэффициент опережения темпов роста экспорта по 
отношению к темпам роста ВВП

KТРimp = ТРQimp / ТРВВП 

- Если KТР imp  больше 1 – увеличивается степень 
импортозависимости страны

📫Если KТР imp  меньше 1 – уменьшается



Показатели международного разделения 
труда

⦿ 1. Соотношение объёмов международной торговли и 
ВВП

Экспортная квота 

Kexp = Qexp / ВВП *100%

📫 Характеризует уровень и эффективность реализации 
экспортного потенциала

📫 Показывает удельный вес ВВП, который 
направляется на экспорт

📫 Критерий – 10%
📫 Приоритет государственной внешнеторговой 

политики – максимизация данного показателя 



Соотношение объёмов международной торговли и ВВП

Импортная квота

Kimp = Qimp / ВВП *100%
📫Характеризует уровень зависимости национальной 

экономики от импорта
📫Показывает соотношение объёмов импорта от 

собственного производства
📫Критерии – 25%
📫Приоритет государственной внешнеторговой 

политики – минимизация данного показателя



Соотношение объёмов международной торговли и ВВП

Внешнеторговая квота

KВТ= (Qexp +Qimp )/ ВВП *100%
📫Комплексно характеризует уровень участия страны в 

международном разделении труда
📫Показывает соотношение объёмов внешней торговли и 

собственного производства



Показатели международного разделения 
труда

2. Коэффициент опережения темпов роста экспорта по 
отношению к темпам роста ВВП

KТРexp = ТРQexp / ТРВВП 
В обобщенном виде схема расчета темпа роста выглядит 
так: темп роста = данные на конец периода / данные на 
начало периода. Для более наглядного результата ответ 
умножают на 100 %, таким образом будет выражен темп 
роста в процентах.

- Если KТРexp больше 1 это свидетельствует об увеличении 
темпов роста экспорта в сравнении с темпами роса ВВП, а 
это значит, что увеличивается степень участия страны в 
процессах МРТ 

- Если KТРexp меньше 1, то уменьшается 



Показатели международного разделения 
труда

Коэффициент опережения темпов роста экспорта по 
отношению к темпам роста ВВП

KТРimp = ТРQimp / ТРВВП 

- Если KТР imp  больше 1 – увеличивается степень 
импортозависимости страны

📫Если KТР imp  меньше 1 – уменьшается



Соотношение объёмов международной торговли и ВВП

4. Внешнеторговая квота

KВТ= (Qexp +Qimp )/ ВВП *100%
📫Комплексно характеризует уровень участия страны в 

международном разделении труда
📫Показывает соотношение объёмов внешней торговли и 

собственного производства



5. Доля импорта в розничном товарообороте.
6. Сопоставление доли страны в мировом экспорте с ее долей в мировом 

импорте.
7. Внешнеторговый оборот на душу населения;
8. Экспорт на душу населения и импорт на душу населения.
9. Коэффициент эластичности внешнеторгового оборота по отношению к ВВП. 

Коэффициент эластичности спроса на импорт по доходам свидетельствует, 
насколько возрастает импорт в случае увеличения ВВП на 1%. Коэффициент 
эластичности спроса на экспорт показывает зависимость между темпами 
роста экспортной продукции данной страны и ВВП государств, 
импортирующих эту продукцию.



В отношении международного движения капитала:

1. Объем накопленных в стране иностранных инвестиций по 
отношению к ее ВВП.

2. Объем накопленных зарубежных капиталовложений в стране по 
отношению к ее ВВП.

3. Доля иностранного капитала в ежегодных инвестициях страны.
4. Квоты притока и оттока иностранных инвестиций (аналогично 

внешнеторговым квотам).
5. Объем внешнего долга страны по отношению к ее ВВП.
6. Объем платежей по обслуживанию внешнего долга по отношению к 

поступлениям от экспорта товаров и услуг.
7. Объем платежей по обслуживанию внешнего долга по отношению к 

ее ВВП



Показателями участия страны в международном движении других факторов 
производства могут быть:

1. Доля иностранной рабочей силы в общей численности занятых.
2. Численность занятой за рубежом отечественной рабочей силы.
3. Доля иностранных патентов и лицензий в общей численности 

зарегистрированных в стране патентов и лицензий.
4. Размеры экспорта и импорта технологии и управленческих услуг.



•   полностью замкнутое (автаркическое) – развитие 
экономики определяется исключительно 
внутренними тенденциями и не зависит от 
тенденций, имеющих место в мировом хозяйстве. 
При этом экономические связи страны с другими 
национальными хозяй ствами минимальны.

•   полностью открытое – экономическое развитие 
определяется тенденциями, действующими в 
мировом хозяйстве. Внешние связи страны 
усиливаются, причем с переходом к более 
высокому уровню развития происходит как 
абсолютное, так и относительное их расширение.



1. Экономика одних стран открыта в большей степени, других — в 
меньшей. Причем экономика крупных стран, как правило, бывает 
открыта в меньшей степени. 

2. Степень открытости экономики также зависит:
 - от обеспеченности природными ресурсами, 
  - численности населения, а точнее, от его платежеспособного 

спроса, который определяется уровнем развития 
производительных сил. 

- от отраслевой структуры национального производства.  Чем больше 
удельный вес базовых отраслей (металлургии, энергетики и т. 
п.), тем меньше относительная вовлеченность страны в 
международное разделение труда 



■ 3 группа – показатели социально – 
экономического развития

Показатели.
1. Объем ВВП на душу населения
2. Структура промышленного производства (производство средств производства и предметов потребления).
3. Уровень индустриализации (использование информационной техники и технологии) и отраслевая структура 

производства.
4. Расход сырья или энергии на единицу продукции

■ ВВП и ВНД на душу населения

  Размер ВНД на душу 
населения, долл. США 

Количество 
стран 

Страны с низким доходом Менее 1005 31

Страны с доходом ниже среднего 1006—4085 46

Страны с доходом выше среднего 4086—12 235 52

Страны с высоким доходом Более 12 236 61 





■ file:///C:/Users/Dell/AppData/Local/T
emp/WDI-2017-web.pdf



Рейтинг стран и территорий по размеру валового 
национального дохода на душу населения

The World Bank: World Development Indicators, 2014. ,2016

Место С высоким уровнем дохода
Доход ($

)
1 Монако 186 950
2 Лихтенштейн 136 770
3 Бермуды 106 920
4 Норвегия 98 860
5 Швейцария 82 730
6 Катар 78 720
7 Люксембург 76 960
8 Дания 59 770
9 Австралия 59 570
10 Швеция 56 210
11 Макао 55 720
12 Сан-Марино 51 470
13 Канада 50 970

14
Соединенные Штаты 
Америки 50 120

15 Нидерланды 48 250
59 Россия 12 700

Место Экономика Доход ($)
1 Бермуды 106 140
2 Норвегия 103 630
3 Катар 92 200
4 Швейцария 88 120
5 Макао 76 270
6 Люксембург 75 990
7 Австралия 64 540
8 Швеция 61 610
9 Дания 61 310

10
Соединённые Штаты 
Америки 55 200

57 РФ 13220



со средним уровнем дохода на душу населения

Место 
2014

Место 

2015
Экономика Доход ($)

62 Венесуэла 12 470

63 Венгрия 12 390

64 Барбадос 12 380

65 Сейшельские Острова 11 640

66 61 Бразилия 11 630 11530

67 Турция 10 830

68 Габон 10 070

69 Панама 9 910

80 86 ЮАР 7 610

90 Азербайджан 6 050

94 80 Китай 5 740 7400

96 Туркменистан 5 550

116 112 Армения 3 720

120 118 Украина 3 500

125 116 Грузия 3 280 3720

141 Молдова 2 070

143 Узбекистан 1 720

146 147 Индия 1 530 1570



Низкий уровень

Место Экономика Доход ($)

161 Кыргызстан 990

162 Камбоджа 880

163 Таджикистан 860

164 Бангладеш 840

165 Коморские Острова 840

166 Кения 840

167 Гаити 76

189 Либерия 370

190 Нигер 370

191 Малави 320

192 Бурунди 240

193 Демократическая Республика Конго 220



Рейтинг стран и территорий по размеру валового 
внутреннего продукта

The World Bank: World Development Indicators, 2013. Gross Domestic Product 2012, 2014

Место
Размер ВВП ($ м

лн.)
ВВП

Весь мир 71 666 350

1 Соединенные Штаты Америки 15 684 800 17 419 000

2 Китай 8 227 103 10 360 105

3 Япония 5 959 718 4 601 649

4 Германия 3 399 589 3 852 552

5 Франция 2 612 878 2 829 920

6 Великобритания 2 435 174 2 941 885

7 Бразилия 2 252 664 2 346 118

8 Россия 2 014 775 1 860 597

9 Италия 2 013 263

10 Индия 1 841 717 2 066 902

28 Южная Африка 384 313 349 817



ВВП
Ме
сто Экономика Размер ВВП (

$ млн.) 2015 2016 трлн.

Весь мир 77 845 107 75,5

1 Соединённые Штаты Америки 17 419 000 18,56

2 Китай 10 354 832 11,2
3 Япония 4 601 461 4,94
4 Германия 3 868 291 3,45
5 Великобритания 2 988 893 2,62
6 Франция 2 829 192 2,47
7 Бразилия 2 346 076 1,8
8 Италия 2 141 161 1,85
9 Индия 2 048 517 2,26
10 Россия 1 860 598 1,28



■ Валовой национальный доход (ВНД) / Gross National Income (GNI) — это 
совокупная ценность всех товаров и услуг, произведенных в течение года 
на территории государства (то есть валовой внутренний продукт, ВВП), плюс 
доходы, полученные гражданами страны из-за рубежа, минус доходы, 
вывезенные из страны иностранцами. Один из ключевых показателей 
экономического развития.

■ ВНД страны может быть существенно меньше, чем ВВП, если значительная часть 
получаемых в стране доходов вывозится из нее иностранными компаниями или 
гражданами. Наоборот, если граждане данной страны владеют большим 
количеством ценных бумаг иностранных компаний или правительств и получают 
по ним доходы, то ВНД окажется больше, чем ВВП.

■  2014 год

■ http://data.worldbank.org/indicator

ВВП ВНД

США 17,419,000 17,601,118 

Китай 10,360,105 10,069,179

РФ   1,860,597   1,930,435

ВВП на 
душу 
населен
ия

ВНД на 
душу 
населен
ия

ВНД на 
душу 
населен
ия по 
ППС

США 54,629 55,200 55,860 

Китай 7,593 7 308 13,130

РФ 12,735 13 210 24,710



■ Структура национального хозяйства по занятости и по 
распределению ВВП по секторам экономики

Сьерра Леоне      61

У стран с высоким уровнем развития в ВВП преобладает 
третичный сектор (сфера услуг), затем вторичный и 
первичный

Афганистан       38              24                 38 
Танзания           42,8           18,4               38,7
Индия               17              24,9              52,9
США                  0,9             20,5              78,5  
Япония              1,4             25,5              72
Россия               4,7             39,1              56,2  
Багамские о-ва   3                7                  90       



Уровень и качество жизни
■ Два совершенно разные понятия. Попыткой их 

обобщить стал показатель 
ИНДЕКС РАЗВИТИЯ ЧЕЛОВЕЧЕСКОГО 

ПОТЕНЦИАЛА 
(или индекс человеческого развития)

- Это сумма трех индексов: 
- ожидаемой продолжительности жизни (0,70)
                             ожидаемая продолжительность  -  минимальная продолжительность
                        .     жизни в стране                             жизни в стране                       .
                             максимальная продолжительность – минимальная продолжительность
                             жизни в мире                                     жизни в мире 

- уровня образования (0,77)
                         2 * доля грамотных в возрасте – доля охвата образованием населения
                        .       15 лет и старше                     в школьном и студенческом возрасте
                                                                  3

- Уровня ВВП на душу населения – 
отношение национального показателя 
к среднемировому значению



Мировая карта индекса HDI стран-членов 
ООН в 2015 году 

■ С очень высоким 
уровнем развития

■ 2014
■ Норвегия
■ Австралия 
■ Швейцария
■ США
■ Нидерланды
■ Германия
■ Новая Зеландия
■ Канада
■ Сингапур
■ Дания
■ Ирландия

...
. 0,950 and 

over   . 0,650–0,699   . 0,350–0,399

  . 0,900–0,949   . 0,600–0,649   . 0,300–0,349

  . 0,850–0,899   . 0,550–0,599   . under 0,300

  . 0,800–0,849   . 0,500–0,549   . not available

  . 0,750–0,799   . 0,450–0,499    

  . 0,700–0,749   . 0,400–0,449    



Место Страна ИЧР

1 Норвегия 0.944
2 Австралия 0.935
3 Швейцария 0.930
4 Дания 0.923
5 Нидерланды 0.922
6 Германия 0.916
6 Ирландия 0.916
8 Соединённые Штаты Америки 0.915
9 Канада 0.913
9 Новая Зеландия 0.913
11 Сингапур 0.912



Справочно:
■ Уровень продолжительности жизни в 

Норвегии один из самых высоких в 
мире — 80,5 лет, а ВВП на душу 
населения — $ 72,305 в год. Норвегия 
— наименее населенная из стран 
Европы — всего в стране проживают 
около 4 млн. 800 тыс. человек. Бедных 
здесь практически нет, а так 
называемые «классовые» различия 
выражены очень слабо. В значительной 
степени благосостояние зависит от 
нефте- и газодобывающей и 
нефтеперерабатывающей 
промышленности, так как Норвегия — 
один из крупнейших в мире и 
крупнейший в Западной Европе 
производитель и экспортер нефти и 
газа. В стране традиционно низкая 
инфляция и безработица по сравнению 
с остальной Европой, но, в то же время 
— это одна из самых дорогих стран 
мира



Страны с высоким уровнем Индекса человеческого 
развития
Мест
о Страна ИЧР

50 Беларусь 0.798
50 Россия 0.798
52 Оман 0.793
52 Румыния 0.793
52 Уругвай 0.793
55 Багамские Острова 0.790
56 Казахстан 0.788
57 Барбадос 0.785



Страны со средним уровнем Индекса человеческого развития

Место Страна ИЧР

106 Ботсвана 0.698
107 Молдова 0.693
108 Египет 0.690
109 Туркменистан 0.688
110 Габон 0.684
110 Индонезия 0.684
112 Парагвай 0.679
113 Палестина 0.677
114 Узбекистан 0.675
115 Филиппины 0.668
116 Сальвадор 0.666
116 Южная Африка 0.666



Страны с низким уровнем Индекса 
человеческого развития
Место Страна ИЧР

145 Кения 0.548
145 Непал 0.548
147 Пакистан 0.538
148 Мьянма 0.536
149 Ангола 0.532
150 Свазиленд 0.531
151 Танзания 0.521
152 Нигерия 0.514
153 Камерун 0.512
154 Мадагаскар 0.510
155 Зимбабве 0.509
156 Мавритания 0.506
178 Гвинея-Бисау 0.420
179 Мали 0.419
180 Мозамбик 0.416
181 Сьерра-Леоне 0.413
182 Гвинея 0.411
183 Буркина Фасо 0.402
184 Бурунди 0.400
185 Чад 0.392
186 Эритрея 0.391
187 Центрально-Африканская Республика 0.350
188 Нигер 0.34



Индекс глобальной 
конкурентоспособности

■ Международная конкурентоспособность является обобщающим 
показателем положения страны в мировой экономике.

■ Под международной конкурентоспособностью понимается 
способность страны выгодно продать свои товары и услуги на 
внешних рынках и на внутреннем рынке в условиях 
конкуренции с иностранными товарами и услугами. 

■ Экспертами Всемирного экономического форума был 
разработан и предложен показатель – Индекс глобальной 
конкурентоспособности (Global Competitiveness Index)



■ При расчете ИГК все ключевые факторы (обстоятельства, 
условия), определяющие национальную 
конкурентоспособность, объединены в девять групп и 
подразделяются на три блока: базисные факторы, 
преобладающие на стадии экстенсивного развития страны; 
эффективные факторы, преобладающие на стадии 
эффективного развития; инновационные факторы, 
преобладающие на стадии инновационного развития. 

■ В состав базисных факторов включаются следующие: 
институциональная среда, 

■ состояние инфраструктуры,
■  макроэкономические показатели, 
■ развитие здравоохранения и начального образования. 
■ Факторы эффективности - это высшее образование и 

профессиональное обучение, эффективность рынка и 
технологическая восприимчивость. 

■ К инновационным факторам относятся организация бизнеса 
и деловая практика и инновации.



■ Стадии экономического развития (экстенсивный рост, эффективный 
рост и инновационный рост) различаются по преобладающим 
факторам в национальной экономике, которые обеспечивают 
конкурентоспособность страны.

■ Стадии факторы

                                     базисные    эффективные   инновационные
■ экстенсивного роста 50% 40% 10%
■ эффективного роста 40% 50% 10%
■ инновационного роста 30% 40% 30%

■  

■  

Стадии экономического развития Ключевые показатели (факторы)
Стадия экстенсивного роста Базисные факторы:

— состояние инфраструктуры;
— макроэкономическая стабильность;
— здоровье и начальное образование

Стадия эффективного роста Факторы эффективности:
— высшее образование и профессиональная 

подготовка;
— эффективность рынков товаров, услуг и труда;
— развитость финансового рынка;
— размер внутреннего рынка;
— уровень технологического развития

Стадия инновационного роста Инновационные факторы:
— конкурентоспособность компаний;
— инновационный потенциал



Рейтинг глобальной конкурентоспособности 2013–2014

World Economic Forum, 2013. The Global Competitiveness Report 2013–2014.

Экономика
Индекс глобальной 

конкурентоспособности
2013–2014

Индекс 
глобальной 
конкуренто-
способности
2012–2013

Изменение
позиции

Рейтинг Оценка Рейтинг Тренд

Швейцария 1 5.67 1 0
Сингапур 2 5.61 2 0
Финляндия 3 5.54 3 0
Германия 4 5.51 6 2
Соединенные Штаты Америки 5 5.48 7 2
Швеция 6 5.48 4 -2
Гонконг 7 5.47 9 2
Нидерланды 8 5.42 5 -3
Япония 9 5.40 10 1
Великобритания 10 5.37 8 -2

Китай 29 4.84 29 0

Южная Африка 53 4.37 52 -1

Бразилия 56 4.33 48 -8

Индия 60 4.28 59 -1

Россия 64 4.25 67 3



Рейтинг глобальной конкурентоспособности 2014–2015

Рейт
инг Экономика Индекс

1 Швейцария 5.7
2 Сингапур 5.6
3 Соединенные Штаты Америки 5.5
4 Финляндия 5.5
5 Германия 5.5
6 Япония 5.5
7 Гонконг 5.5
8 Нидерланды 5.5
9 Великобритания 5.4
10 Швеция 5.4
53 Россия 4.4



■ Что касается бывших советских республик, то лучше всех в 
рейтинге оказалась Эстония — 32 место. Азербайджан занял 39 
место, Литва — 48, Казахстан — 50, Латвия — 68. Украина - 84 
место. Грузия занимает 72 место, Армения — 97, Кыргызстан — 
121. Молдова -89

■ В Латинской Америке и Карибском бассейне лидирует Чили, за 
ними следуют Барбадос, Коста-Рика и Бразилия.

■ Ряд стран региона Ближнего Востока и Северной Африки 
вошли в верхнюю половину рейтинга: в числе лидеров — 
Катар, Объединенные Арабские Эмираты, Израиль, Саудовская 
Аравия, Бахрейн, Кувейт и Тунис. 





Национальное богатство
■ На положение стран в мировом хозяйстве и на их дальнейшее развитие, большое 

влияние оказывает накопленное богатство и способности его наращивания. 

■ В 2005 г. Всемирный банк прогнозировал дальнейший экономический разрыв 
между бедными и богатыми странами, ибо природные ресурсы истощаются, а 
главное богатство стран высокоразвитых – производственный капитал и 
нематериальные активы (технологии, человеческий капитал, качество 
социальных институтов), которые увеличиваются.

■ В структуре национального богатства первой десятки стран мира, включая 
Швейцарию, Данию, Швецию, США, Германию, Японию, Австрию, Норвегию, 
Францию, Бельгию с Люксембургом, доля природных ресурсов составила 
1-2%, производственного капитала – 11-30%, нематериальных ресурсов 
– 63-87%.

■ В России доля природных ресурсов оценивалась в 44,5%, производственного 
капитала - 40,3%, нематериальных ресурсов – 15,2%. 



■ Нематериальные ресурсы - национальный человеческий капитал мира 
составляет 66% национального богатства всех стран, национальный 
человеческий капитал США и КНР составляют 77% национального 
богатства, Бразилии — 74%, России — 50%. На страны ЕС, а также 
США, Канаду и Японию приходится 59% мирового человеческого 
капитала, хотя в них проживает всего лишь 15% мирового населения.  
Гарбанев В. Человеческий капитал и постиндустрализация//Мировое и 
национальное хозайство. 2016. № 4 (39). С. 3. 

■ За 2000-2012 гг. мировое богатство в объеме средств в распоряжение 
домохозяйств стран мира увеличилось почти в 2 раза и составило 223 
трлн долл., (в 2000 г. - 113 трлн долл.). В 2012 г. на одного взрослого 
жителя Земли приходилось в среднем 49 тыс. долл. богатства, на 
жителя богатой страны – свыше 200 тыс. долл.; Швейцарии – 470 тыс., 
Австралии - 350, Норвегии – 330, Япония – 270, США – 260 тыс долл. 
(седьмое место в мире); Россия и другие страны БРИКС имели 5-25 
тыс. долл/ на 1 взрослого человека. 

■ Большая часть мирового богатства сосредоточена в Европе (31,1%) и в 
Северной Америке (30,6% ); доля Азиатско-Тихоокеанского региона 
(без Индии и Китая) равнялась 23%, Китая, где проживает 21,5% 
мирового взрослого населения - 9,1%. 



ДЕЛЕНИЕ СТРАН МИРА НА ГРУППЫ
Развитые, развивающиеся, с переходной экономикой

1. Развитые страны. По терминологии МВФ – 
развитые страны с продвинутой экономикой 
(advanced economies)– государства с рыночной экономикой 
и высоким уровнем социально-экономического развития, ВНД 
не менее 15 тыс. долл.

МВФ – все страны Западной Европы, США, Канада, Япония, 
Австралия, Новая Зеландия. С 1997г.- Южная Корея, Сингапур, 
Гонконг, Тайвань, Израиль, Кипр, Исландия

ООН – добавляет к ним ЮАР
ОЭСР – относит к развитым Венгрию, Польшу, Чехию. Также - 

Турцию и Мексику, но скорее по территориальному признаку. 
Часть Турции – в Европе, Мексика – член НАФТА



■ Классификация МВФ
■ В 2014 г. 189 стран мира подразделялись на две основные группы: (1) 

развитые страны с продвинутой экономикой (Advanced Economies) 
численностью 37 и (2) страны с формирующимся рынком и c 
развивающийся экономикой (Еmerging market and Developing 
Economies) – 152. 

■ Позиции развитых (продвинутых) стран в мировой экономике 
ослабевают, однако, имея 14,7% мирового населения, в 2014 г. они 
произвели 43,1% мирового ВВП, их доля в мировом экспорте товаров и 
услуг составила 62%. 

■ Группу развитых стран образовали 37 государств, которые 
подразделяются на подгруппы: Еврозона, Главные развитые страны 
(Большая семерка, G7), Другие развитые страны, а также главные 
валютные зоны, которые формируют США, Еврозона и Япония.



■ В середине прошлого века страны-лидеры во главе с США завершили 
индустриальную стадию развития и приступили к построению 
постиндустриальной экономики. К концу прошлого века они вступили на путь 
инновационного развития, основанного на экономике знаний, и продолжают 
наращивать инновационный потенциал, опираясь на развитие человеческого 
капитала, научных, образовательных ресурсов и информационно-
коммуникационных технологий. 

■ Страны-лидеры осуществляют наибольшую часть мировых расходов на развитие 
науки и техники; США - Расходы на НИОКР в 2014 г. составили 31,1% от 
мировых - 465 млрд долл. (2,8% ВВП)

■  являются главными кредиторами/инвесторами/донорами и получателями 
мировых финансовых ресурсов. 

■ ВВП и ВНД на душу населения развитых стран превышают 30 тыс. долл.;

■ по производительности труда они в разы превосходят группу развивающихся и 
стран с формирующимся рынком. 

■ Именно развитые страны и прежде всего страны-лидеры с инновационной 
экономикой определяют направление научно-технического прогресса, динамику 
мирового развития, смену долговременных технологических волн и фаз мирового 
экономического цикла, структуру мирового хозяйства, 



Страны с формирующимися рынками

■ Развивающиеся и страны с формирующимся рынком  – это страны с 
догоняющим типом развития. Их экономическая стратегия направлена 
на сокращение разрыва в уровнях социально-экономического развития 
с развитыми странами, что предполагает опережающие темпы роста. 
Догоняющее развитие означает развитие стран в русле техногенной 
цивилизации, которая предоставляет возможности социально-
экономического прогресса. 



Дифференциация развивающихся и стран с формирующимся рынком
по аналитическим показателям в 2013 г., %

Группы стран Количество 
стран

Доля в 
мировом 
ВВП

Доля в мировом 
экспорте товаров и 
услуг

Доля в 
мировом 
населении

По источнику экспортных доходов     

Топливо 28 8,9 11,0 9,7
Другое сырье 28 1,8 1,4 6,1
По источнику внешнего 
финансирования     

Чистые должники 123 25,1 16,1 54,3

    С официальным финансированием 27 2,0 1,2 8,3

По внешней платежеспособности     
С платежными трудностями 34 3,2 1,6 8,8
Другие группы     
   Бедные страны с чрезмерной 
внешней задолженностью 38 1,2 0,7 9,4

  Развивающиеся страны с низким 
валовым душевым доходом 59 3,3 2,3 19,1



Развивающиеся страны 
- Большинство стран мира (МВФ -123)
- большая территория 
- 60%  населения мира
- менее 25% мирового ВВП
Нередко эти страны называют страны третьего мира. Но и 

этот мир не однороден, поэтому выделяют группы:
- новые индустриальные страны
- страны – экспортеры нефти
- наименее развитые страны



1. Новые индустриальные страны
■ К "новым индустриальным странам" относят Южную 

Корею, Тайвань, Сингапур, Гонконг, а также НИС 
Латинской Америки - Аргентину, Бразилию, Мексику.

■  Все перечисленные страны - это НИС "первой волны" 
или первого поколения.

■  Следом за ними идут НИС последующих поколений. 
Второго поколения - Малайзия, Таиланд, Индия, Чили; 
третьего поколения - Кипр, Тунис, Турция и Индонезия; 
четвертого поколения - Филиппины, южные провинции 
Китая и др. 



Общие черты новых индустриальных стран:

■ — демонстируют самые высокие темпы 
экономического роста; 

■ — ведущей отраслью является 
обрабатывающая промышленность; 

■ — экспортоориентированная экономика; 
■ — активная интеграция (ЛАИ— активная 

интеграция (ЛАИ, АТЭС— активная 
интеграция (ЛАИ, АТЭС, МЕРКОСУР); 

■ — образование собственных ТНК— 
образование собственных ТНК, не 
уступающих ТНК ведущих стран мира; 

■ — большое внимание уделяется 
образованию; 

■ — использование высоких технологий; 
■ — привлекательны для ТНК в следствии 

дешевизны рабочей силы, обладания 
значительными сырьевыми ресурсами, 
развития банковского и страхового 
сектора; 



2.Страны – экспортеры нефти

■ Ядро страны – члены ОПЕК (1960г.)
Первоначально в состав организации вошли: 
1960 -Иран, Ирак, Кувейт, Саудовская Аравия и Венесуэла. 
1962 -Катар, Индонезия, Ливия 
1967 - ОАЭ 
1969 - Алжир 
1971 - Нигерия  
Эквадор (1973—1992, 2007),
 Габон (1975—1994), 
Ангола (2007).



3. Наименее развитые страны

■ Отсутствие полезных ископаемых, тяжелый 
климат, часто выхода к морю, социально-
экономическая напряженность, военные 
действия

■ Всего – 47, в том числе 32 – в Африке южнее 
Сахары, 10 - в Азии (Йемен, Бангладеш), 4 – в 
Океании и 1 в Латинский Америке (Гаити)



1.3.3 Страны с переходной 
экономикой

- государства, которые с 80-90-х гг. 
осуществляют переход от социалистической 
экономики к рыночной (постсоциалистические)

- 12 стран ЦВЕ и 15 бывших республик СССР.
- В международной статистике + Монголия, 

Китай, Вьетнам – хотя формально они 
продолжают строить социализм.



■ Развивающиеся страны и страны с 
переходной экономикой (оther 
emerging market and developing 
countries) – классификация МВФ

Цель – построение современной рыночной 
экономики 

Поэтому их называют странами «догоняющего 
развития» или «странами с формирующимися 
(или нарождающимися) рынками» 

Очень часто к странам с формирующимися 
рынками относят молодые развитые страны 

    

emerging-market economies


