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ФРИИ
На старт СТАРТАП
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Лендинг
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Landing Page (с англ. букв. посадочная 
страница) — это одностраничный сайт 
для одной конкретной аудитории, на 

котором демонстрируются 
преимущества вашего товара или 

услуги с целью побудить эту аудиторию 
к действию 

Его также называют: лендинг, лендинг пейдж, посадочная 

страница, целевая страница  
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Сайт вашей компании призван 
проинформировать о вашем продукте 
или услуге. Его цель — познакомить с 

возможностями компании. И он 
делается для всех сегментов вашей 
Целевой аудитории. В этом главное 

его отличие от лендинга
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Вы

Ваша аудитория
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сообщени
е
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Сайт или лендинг?
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Сайт или лендинг?
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Сайт или лендинг?
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Сайт или лендинг?
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Основные характеристики 
лендинга

✓ Призыв к действию
✓ Обращение к 

пользователю

Главной задачей посадочной страницы (англ. 
landing page) является конвертация посетителя в 
покупателя или клиента компании, побуждение к 
целевому действию 
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Призыв к действию

Нажми на кнопку, 
пользователь!
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Обращение к пользователю 

Говорите не о себе или продукте, а 
о пользователе и том, что с ним 
случится, если он выберет вас.
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Важно! Говорить через призму посетителя

Пример: 
у нас 5000 моделей обуви 

вы точно найдете свои идеальные туфли среди 
5000 моделей, которые у нас есть
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Три основные части 
лендинга



17

• Актуализация (хочу) wow-эффект

• Рационализация (страх) 
объяснение преимуществ

• Социализация (там уже те, кого я 
уважаю)  
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• Актуализация (хочу) wow-эффект

• Рационализация (страх) 
        объяснение преимуществ

• Социализация (там уже те, кого я уважаю)  

Действи
е
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Нажми уже 
на кнопку, 
пользовател
ь!
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Еще пример призыва к действию
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Действи
е

?
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Актуализация. WOW-эффект

Первый экран, который видит пользователь

Главное – эмоция: 
✔ зацепить 
✔ увлечь 
✔ эмоциональное желание купить 
✔ узнавание (О! то что нужно, то, что хотел, искал)
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Примеры
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Примеры
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Примеры
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Рационализация 

1. Что боится ваш аватар?
2. Какая информация ему нужна особенно, чтобы принять 
решение?

3. Какие подробности ему сообщить?

Это борьба со страхами. Максимальное количество вопросов, 
на которые вы должны ответить
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Примеры
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Примеры
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Примеры
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Примеры
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Примеры
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Все поведение человека на сайте можно 
представить как вопросы.

• Что это? Куда я попал? Почему я туда захочу?
• Сколько стоит товар?
• А что тут у вас есть? Хочется подробностей
• Есть ли доставка? Доставляете в мой поселок?
• Какие гарантии, что мне привезут свежую пиццу а не вчерашнюю 

разогретую?
• Это настоящие RayBan?
• Чем отличаются конкретно ваша теннисная ракетка от других? 
• А есть кто-то кто уже вашим продуктом пользуется? И что говорят?
• Почему я могу вам доверять?
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Задание: составьте вопросы, которые 
задаст вам ваш аватар
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Социализация

Большинство людей хочет присоединится к 
группе. 
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Социализация

Раздел говорит о том, что:

✔ Такие как я уже там, уже пользуются уже 
довольны

✔ Те, кого я уважаю, в партнерах
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Примеры
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Примеры
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Рисуем прототип
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Примеры

• Текст
• Кнопка
• Форма для ввода информации
• Картинка
• Видео
• Слайдер и т.д.
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Примеры

• Текст
• Кнопка
• Форма для ввода информации
• Картинка
• Видео
• Слайдер и т.д.
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Примеры
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Элементы сайта

• Картинка 
• Видео
• Текст
• Действие (форма регистрации, кнопка)
• Игры (всё, что движется и развлекает)
• Тарифная сетка
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Помним: 

1) wow-эффект, 
2) борьба со страхами, 
3) социализация (хочу как у всех)

ДЕЙСТВИ
Е!
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ДЗ
✔ Сделать лендинг!!!
✔ Найти человека (а лучше несколько людей), который 

наиболее соответствует аватару. 
✔ Показать ему, и описать его реакцию на ваш лендинг. 
 
У Вас есть ЗАВТРА для разработки Лендинга!!!


