
Реклама 
на маркетплейсах



План встречи

1. Про маркетплейсы и зачем нужно продвижение

2. Обзор услуг

3. Кейсы наших клиентов

4. Сколько стоит



Маркетплейсы приносят 65% 
онлайн-продаж в B2C

Топ площадок (из 100 – 10 маркетплейсов):

* Источники: DataInsight, Forrester Analytics 



В чем отличия основных 
маркетплейсов?

KazanExpress, AliExpress, 
Сбермегамаркет, Lamoda

_

_

_

_

_

_



Работа на маркетплейсе – это:

1.   Регистрация и добавление товаров

2.   Начало отгрузки заказов

3.   Продвижение



Продвижение товаров
Разработаем статегию продвижения 
для максимальной выручки и 
минимальных расходов на рекламу

Снижение стоимости заказов
Повысим эффективность платного 
продвижения, научим работать с 
акциями и не только

Оптимизация карточек товаров
Проработаем название, описание и 
характеристики, чтобы товары лучше 
продвигались

Анализ конкурентов
Проанализируем ассортимент, отзывы, 
рейтинг продавцов и тренды

Наши 
преимущества



2 3

План продвижения Управление и 
отчетность

● Реклама в поиске
● Реклама в карточке и 

каталоге
● Акции
● SEO
● Дизайн карточек

Используем умные 
алгоритмы для управления, 
а также регулярно готовим 
отчетность

Анализ профиля 
магазина

Предлагаем рекомендации 
по увеличению 
эффективности
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Как мы продвигаем 
на маркетплейсах



⎯ Профиль магазина — это это персональная страница вашего магазина для 
мобильного приложения или сайта

⎯ В профиле можно бесплатно продвигать свой магазин, рассказывать про 
интересные предложения, акции или промо-товары

⎯ Можно увидеть: общий рейтинг, модель доставки посылок, баннер с 
главными преимуществами, общее количество заказов, отзывов, скорость 
доставки. и т.д.

Что такое профиль 
магазина



⎯ Изучаем ассортимент товаров и основные показатели

⎯ Анализируем отзывы и рейтинг продавца

⎯ Находим категории, которые лучше/хуже всего продаются

⎯ Анализируем цены на товары

⎯ Готовим рекомендации для повышения эффективности 
магазина

Как анализировать 
профиль магазина



Что такое 
продвижение товаров

⎯ Реклама 
нескольких 
товаров одного 
бренда 
(брендовая 
полка) в Ozon



Что такое 
продвижение товаров

⎯ Баннер на 
главной в Я.
Маркете



Что такое 
продвижение товаров

⎯ Баннер на 
главной в 
Сбермегамаркете



Что такое 
продвижение товаров

⎯ Рекламный блок в 
карточке другого 
товара в 
Wildberries



Что такое 
продвижение товаров

⎯ Рекламный блок в 
карточке другого 
товара на Я.
Маркете



Что такое 
продвижение товаров

⎯ Повышение в 
органической 
выдаче (товар 
посередине) в 
Ozon



⎯ Составляем список товаров, которые можно использовать в 
продвижении, учитываем факторы: отзывы, карточку, 
остатки, цену

⎯ Готовим план продвижения: выбираем подходящие площадки 
и форматы

⎯ Настраиваем рекламные кампании

Как продвигать 
товары



⎯ Управление —  контроль списка товаров, которые участвуют в продвижении, 
бюджетов и ставок

⎯ Отчетность – аналитические отчеты по результатам работы маркетинговых 
инструментов

⎯ Механизмы управления на каждом маркетплейсе индивидуальные, как и 
возможности для сведения аналитики

Что такое управление 
и отчетность



⎯ Используем современные умные решения для контроля 
рекламных кампаний: систему автоматизации Marilyn и другие 
сервисы (для наших клиентов бесплатно!)

⎯ Учитываем желаемую долю расходов на рекламу и объем 
заказов

⎯ Сводим регулярную аналитику, тестируем гипотезы и вносим 
коррективы

Как происходит управление и 
подготовка отчетности



Как оценить эффективность 
продвижения

Основные метрики: показы, конверсия в корзину, кол-во 
заказов, выручка, окупаемость инвестиций



Оптимизация карточек товаров

1 карточка



Оптимизация карточек товаров

2 карточка



Оптимизация карточек товаров

1 карточка



Оптимизация карточек товаров

2 карточка



Как происходит оптимизация 
карточек товаров

- Анализируем содержимое карточки: название, фото, текстовые блоки, 
инфографику и отзывы

- Составляем рекомендации для повышения рейтинга карточки

- Готовим тексты, а также другие материалы



Анализ конкурентов

- Анализ конкурентов - анализ 
продаж товаров конкурентов на 
самых популярных маркетплейсах: 
Озон, Wildberries

- Включает изучение ассортимента 
конкурентов, ценовой политики, 
трендовых категорий

- Используется для поиска точек 
роста и тестирования гипотез для 
повышения эффективности 
продвижения магазина



Как происходит анализ 
конкурентов

- Отслеживаем ТОП брендов и селлеров в конкретных категориях

- Анализируем выручку конкурентов, ассортимент и отзывы на товары.

- Показываем тренды на рынке

- Даем рекомендации по магазину и комментарии по трендам



Synergetic

Особенности:
Самый крупный игрок в 
своей категории
Цена товара – 300 руб.

До:
Запущена реклама, но 
слишком дорогая

После:
Окупаемость рекламы 
повысилась в 1,5 раза
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Кейсы



Клиент 2

Особенности:
Средний магазин, продает 
украшения
Цена – от 1,5 тыс. руб.

До:
Заказы за месяц – 286
Расходы на рекламу – 22%

После:
Заказы за месяц – 515
Расходы на рекламу – 14%
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Кейсы



Клиент 3

Особенности:
Маленький магазин, продает 
товары для дома
Цена – 500 руб.

До:
Заказы за месяц – 57
Расходы на рекламу - 64%

После:
Заказы за месяц – 161
Расходы на рекламу – 36%

3

Кейсы



Кому это актуально

- Всем, у кого есть магазины на маркетплейсах и минимальное кол-во отзывов 
(5-10)

- У кого есть хотя бы один товар дороже 100 руб.

- У кого не запущена реклама или был отрицательный опыт ранее

- Кто готов тратить на продвижение 10-15% выручки ради роста бизнеса

Самые лучшие результаты у магазинов с оборотами от 100-200 тыс. руб.



Mini Midi Maxi
Стоимость с 1-ого месяца (без НДС) От 9 700 ₽ / месяц От 11 950 ₽ / месяц От 22 000 ₽ / месяц

Стоимость со 2-ого месяца (без НДС) От 8 800 ₽/ месяц От 8 800 ₽/ месяц От 11 800 ₽ / месяц

Анализ профиля на маркетплейсе + 
рекомендации - Есть Есть

Анализ текущих РК + Создание плана 
продвижения (реклама) Есть Есть Есть

Анализ конкурентов* - - Есть

Анализ карточек + рекомендации* - - Есть

Самостоятельно редактируем карточки 
(SEO)* - - -

Создание креативов нашим дизайнером* - - -

РК разных форматов Есть Есть Есть

Управление ставками Есть Есть Есть

Отчетность + комментарии Есть Есть Есть

Консультации в мессенджере или почте Есть Есть Есть
Консультации в Zoom* - - Есть

Тарифы – за 1 маркетплейс

* Доп.услуги, можно заказать в любом тарифе



3 площадки 4+ площадок

Скидка 15% Скидка 20%Скидка 10%

17 460 руб. 19 400 руб. 

Выгода от 1 940 руб. / мес.

2 площадки

Спецусловия для продвижения на 
нескольких маркетплейсах

24 735 руб. 29 100 руб.

Выгода от 4 365 руб. / мес.

31 040 руб. 38 800 руб.

Выгода от 7 760 руб. / мес.



Персональный менеджер
Будет на связи и оперативно решит 
ваши вопросы

Продвижение на 7 ключевых 
маркетплейсах
Поможем охватить 99% интернет-
аудитории

Единые отчеты

Сводим разные форматы отчетов на 
маркетплейсах в один единый формат

Подведем итоги: почему Точка 
Реклама?

Рост ваших доходов и 
продаж
Первые результаты – через неделю!



Спасибо!

zabota@reklama.tochka.com

reklama.tochka.com


