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Кто мы такие?

2

●Действующие селеры на площадке Wildberries

●  С апреля 2022 года сделали сумму заказов на 4 038 122

●  Последние 2 месяца стабильно делаем по  900 000 в заказах

●  Маржинальность нашего бизнеса на сегодняшний день 30%



Экономика бизнеса на маркетплейсах
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>200% Наценка к полной себестоимости товара

Доходность на вложенные средства - ROI

Рентабельность по Чистой прибыли 

(Чистая прибыль / Выручка)

Оборачиваемость запасов на складе                                                            
(срок продажи 1 партии: Запасы / Продажи в сутки)

>80%

>20%

<30 дн.



Как устроен наш бизнес на маркетплейсах?
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Аналитика
Сильный анализ около 

200 товарных ниш и 
продаж на Вайлдберриз 

Расчет потенциала 
ниши:

объем рынка, 
консолидация, 

потенциальная доля, 
ценовая политика, тренд

Подбор товара
Анализ конкурентов, поиск 
новых товаров на Amazon, 

eBay…
Расчет экономики товара и 

целевой цены закупки
Вероятность успеха товара 

– 75%, заводим сразу 5 
товаров

Поиск товара
Поиск поставщиков 

товара – производства в 
России, Китае, Турции, 

контрактное производство 
в России

(подбор минимум 10-15 
поставщиков на 1 товар, 

выбор лучшего)

Контроль качества
Закупка (тест или объем)

Подготовка товара
Формирование стратегии 
продвижения (маркетинг, 

инструменты продвижения на 
маркетплейсе)

Упаковка на складе партнера
Поставка на склады 

маркетплейсов

Продвижение
Максимальный фокус на 
продвижение товара в 

первые 14 дней – бюджет 
продвижения 50% от 

суммы закупки
Выход на лучшие позиции 

в поиске товара
Подтверждение продаж, 

рейтинга и отзывов от 
покупателей

Выручка
Выход на целевую 

выручку 1 млн. в месяц с 
1 товара
Контроль 

оборачиваемости 
складских запасов до 30 

дней
Ввод новых товаров



Наши результаты в первые месяцы работы
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Вышли на маркетплейсы в апреле 2022.

 

Заказы 
последний 

месяц

* Только на Вайлдберриз, без учета Озон

Продажи 
последний 

месяц

   994 533 262 268



По каким параметрам мы подбираем ниши для 
входа
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Это лишь малая часть аналитики. 

Каждый новый анализ ниш - расчет >200 ниш и >30 параметров по каждой



Как мы считаем экономику товара
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По каждому товару просчитывается доходность на вложенные средства - ROI

ROI = маржинальная прибыль / полная себестоимость

Пример:



Распределение бизнес-процессов
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•Мария - аналитика, выбор товара, переговоры с поставщиками, 
контроль финансов, работа с фулфилментом

•Яна – работа с карточкой товара, SEO-продвижение, фотоконтент, 
распределение финансов на рекламу и ее аналитика

•Таисия (менеджер по маркетплейсам) – ежедневная работа с 
товаром, продвижение товара внутри маркетплейса, логистика, 
фотоконтент, разовые задачи, маркетинг, продвижение через соц. 
сети

Партнеры (по потребности):

•Фотографы, видеографы и дизайнеры - визуал товара

•Склад (фулфилмент) - хранение и упаковка товара, поставка 
товара на Вайлдберриз

•Сервисы аналитики и программы автоматизации 



Наша цель
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Оборот 
(выручка) на 
маркетплейсах 
за 3 месяца

8 млн. ₽



Как этого достичь - финансовая модель
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Как этого достичь - финансовая модель
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Предложение по финансированию
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- Доля в компании 10%

- Ежемесячная выплата 

процентов от чистой прибыли
2 
млн. ₽



СПАСИБО 
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Деханова Яна, 
Кузнецова Мария

Телефон:
89826612946
89667071348


