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1 этап. Внешняя аналитика (анализ ниши, конкурентной среды)

На маркетплейсе Ozon на период с 20.01.2023 по  19.02.2023 месяц по продаже 
свежеобжаренного кофе представлено 905 товаров, 126 продавцов, 125 брендов.
Выручка (Обьем рынка ) за месяц составила 12 229456 р, что на 1 501241р больше по 
сравнению с предыдущим месяцем, упущенная продавцами выручка(LP), которая 
возникла по причине того, что продавцы вовремя не пополнили запасы товаров   
составила 6447318р, что на 5% меньше по сравнению с предыдущим месяцем.
Общий потенциал рынка свежеобжаренного кофе за месяц  мог составить 18767774 
р 
Обьем рынка у ТОП -10 продавцов за период 20.01-19.02  составляет  3742854р или 
30,6% 
SPP – процент товаров на маркетплейсе с продажами  составляет 34,3%



Средний чек  по продажам кофе в зернах на озон составляет 769р,    поэтому для 
увеличения продаж (увеличения ассортимента кофе по более низкой ценовой 
категории) можно рассмотреть варианты с другими оптовыми продавцами. 
Предоставим информацию о поставщиках по дополнительному запросу. 



Средняя скорость продаж свежеобжаренного кофе в зернах на Ozon 2,2 шт/д, 
средний оборот на продавца 97059, SPS (процент продавцов на Ozon c продажами) 
51,6 % .
У Aruna кофе средняя скорость продаж 0,03 в день. Средний рейтинг продавца на 
Ozon 5 . По данным  аналитики  Wb-OZ Seller  у Aruna  кофе средний рейтинг  4  и 
незначительное количество отзывов на товары, что напрямую связано с 
отсутствием заказов. 



Среди представленных продавцов основную долю продаж занимают 5 
конкурентов, для увеличения  продаж Аruna кофе, Wb-Oz  проанализирует  
проанализирует  на основании желаемого дохода от  продаж товаров,  
подходящих конкурентов, выявит способы их продвижения, инструменты 
которыми пользуются конкуренты и применит  их на магазине Aruna кофе. 



2 Внутренняя аналитика (анализ собственных 
продаж)

Wb-Oz Seller провел анализ собственных продаж Aruna кофе  за год. На 
основании  данного анализа оборот составляет 9034р , возможная прибыль 
без учета себестоимости товаров, составила 6711,77 . Что очень мало. 
Поэтому Wb-Oz рекомендует сделать SEO оптимизацию карточек товаров,  
работать с само выкупами товаров и в последствии  от работы с само 
выкупами, провести работу с    отзывами на товары.  Эту работу для Aruna 
кофе  может взять на себя Wb-Oz Seller.



АВС анализ позволяет проанализировать состояние товарного ассортимента 
магазина Aruna кофе и привести необходимые изменения для оптимизации и 
увеличения количества продаж товаров и соответственно валовой прибыли.  Для вас 
мы разбили весь ассортимент на три товарные группы. 
 Зеленая товарная группа (ААА) это товары с большим оборотом и валовой прибылью.
Оранжевая товарная группа (ААВ-ССВ) это группа  на которую необходимо  
максимально обращать внимание и постоянно вносить изменения. Здесь как правило 
западает 1-2 показателя. 
Красная группа (ССС) – группа в которой все показатели максимально низкие. И  
лучше поставит эти товары на ликвидацию, продать и больше не закупать.



Wb-Oz Seller провел АВС анализ за месяц продаж  и выявил, что у Aruna кофе товаров с зеленой 
группой  (ААА) 1шт (оборот, валовая прибыль и количество продаж находится в оптимальном 
диапазоне), товаров   оранжевой группой (АВА)  2 шт и товаров с красной группой ССС 1шт. 
Для товаров из группы (АВА) рекомендуем увеличить оборот, снизив наценку на товар.
Товар из группы ССС  больше не рекомендуется  закупать.
 



Для понимания целесообразности ценовой политики и  конечной прибыли Wb-Oz Seller рекомендует  
просчитать Unit экономику и вести ее на регулярной основе. Все  известные нам параметры были 
заполнены, кроме себестоимости товаров и возможных иных расходов.
Исходя из полученных после анализа данных, Wb-Oz Seller  может рекомендовать отказаться от 
доставки в регионы с большой логистической нагрузкой. 



3 SEO-аналитика 

SEO – это такая механика по которой ваш товар выводится  к просмотру по 
максимальному количеству запросов. Ваша карточка будет иметь постоянный 
охват. Чем больше посетителей будет заходить на вашу карточку, тем большее 
количество покупателей положит  товар  в корзину и  купит. Такая   аналитика 
помогает с помощью SEO поднять карточки товаров в ТОП и увеличить 
продажи товаров. На слайде представлен  анализ всего ассортимента 
свежеобжаренного кофе по Ozon 126 продавцов данных товаров. Оборот  по 
ключевым словам   составляет 1536903907, всего ключевых слов 75, 
ключевых слов в топ 10  7. Aruna кофе не входит в ТОП 100 по ключевым 
словам. Wb-Oz Seller может выполнить оптимизацию карточек по всем 
ключевым словам, которыми пользуются топовые продавцы зернового кофе 
свежей обжарки. Услуга окажется качественно, недорого  и гарантировано 
поднимет ваши продажи.


