
Как выбрать товар и 
найти поставщика



После сегодняшнего занятия
Вы поймете, какой товар и на каких маркетплейсах  вы будете 
продавать



Шаг 1 
1. Выбираем 10 прибыльных товаров 

Как же проанализировать 
и найти товар?



Шаг 1 

Для того, чтобы заработать первые 100 000 Р 
вам не нужно анализировать товар



Шаг 1 

Мы без денег получим первые заказы на 
Маркетплейсах меньше, чем за неделю



Шаг 1 

Я сама использовала  этот способ много раз 
и каждый раз он работает



Шаг 1 

Для этого нам нужно выбрать 10 товаров 
которыми вам бы хотелось заниматься в 

долгую задав себе 3 вопроса



Шаг 1 

1. Чем я увлекался и что мне было 
интересно?



Шаг 1 

1. Чем я увлекался и что мне было 
интересно?
2. В чем у меня есть компетенция?



Шаг 1 

1. Чем я увлекался и что мне было 
интересно?
2. В чем у меня есть компетенция?
3. Какие покупки в ближайшее время 
совершил я и мое окружение?



Шаг 1 
алкоголь; 
табак; 
лекарства (кроме БАД — их продавать можно); антиквариат; 
животных; 
растения; 
пиротехнику; 
оружие, 
наркотики и другие незаконные товары.

Необходимо помнить, что запрещено продавать:



Шаг 1 
На основе ответов составляем список 
товаров и ищем их на маркетплейсах



Шаг 1 
Смотрим потенциальные продажи товара



Шаг 1 

Для успешного бизнеса на площадке нужен надежный 
поставщик с подходящими условиями 
сотрудничества



Шаг 1 

Как найти поставщика?



Шаг 1 
Используем  Руки и Голос и Интернет



Шаг 1 Вводим в Яндекс поиске
“оптовый рынок” и название вашего города



Шаг 1 
Если нет рынка в вашем городе смотрим рынки 

МОСКВЫ: Садовод, ТЯК, ТК Южные Ворота



Шаг 1 

Поставщиков можно 
найти на портале 
российских 
поставщиков, на 
котором собрано 
огромное количество 
поставщиков разной 
продукции



Шаг 1 

На импортных сайтах, например, Алибаба или 
Амазон

Но не нужно лезть на первом этапе в закупки из 
Китая, из Киргизии, из Турции и тд.



Шаг 1 

1 вариант - сотрудничество с производителем

Этот вариант для предпринимателей, которые 
хотят продавать продукцию под своим брендом, так 
как на фабрике можно заказать товар уже с 
нужным логотипом



Шаг 1 

Где и как найти производителя?

1. Обратить внимание на местных изготовителей. 
Небольшие местные производители часто могут 
предложить достойное качество и конкурентную 
цену. Можно поискать производителя в своем 
регионе.



Шаг 1 

Где и как найти производителя?

2. По запросу Google или Яндекс выдают тысячи 
вариантов ответов. Не будем никого 
рекламировать, все их легко найти по 
соответствующему запросу.



Шаг 1 

Где и как найти производителя?

3.  На специализированных выставках можно 
познакомиться с предприятиями-производителями 
или прямыми дистрибьюторами, в том числе 
иностранными 

4. На любом товаре, который лежит на полке в 
магазине, есть контакты производителя



Шаг 1 Для начала обсудите условия совместной 
работы, а именно надо узнать:

● есть ли разница в цене при больших заказах, 
накапливаются ли скидки; 

● какова минимальная сумма покупки или 
количество единиц продукции 

● как забрать уже оплаченный товар — 
самостоятельно забирать с ближайшего склада 
или ждать отгрузки силами продавца;



Шаг 1                Для начала обсудите условия совместной работы, 
а именно надо узнать:

● нужна ли предварительная резервация, как быстро после 
оплаты можно забрать партию;

● все ли позиции вашей продукции в наличии;
● как заключается договор и какие условия в нем 

прописываются;
● как происходит возврат, обмен и гарантийное обслуживание;
● какая документация есть на каждое наименование продукта;
● предоставляется ли дополнительная информация — фото, 

описание



Шаг 1                Плюсы при работе с производителем

● на крупном опте цена будет минимальной;
●  можно просить отсрочку платежей; 
● можно получить бесплатные образцы товаров; 
● могут предоставить рекламные материалы; 
● предоставляют гарантию и ремонт товара.



Шаг 1                   Минусы:

● возможно, крупный минимальный заказ;
●  сложно быстро найти альтернативный товар, 
● если пришла партия брака; 
● бренд может запретить продажу своего товара на 

Wildberries



Шаг 1                   2 вариант - работа с поставщиком

● Отправляясь на рынок, мы должны уже выбрать 
товар! Когда вы приезжаете на такие рынки как 
Садовод, Люблино или Южные ворота, вы должны уже 
знать, что и где искать. Это огромные ряды с большими 
прилавками и хорошим выбором товаров, обойти весь 
рынок и поговорить с абсолютно со всеми продавцами 
невозможно, поэтому выбрать товар на месте у вас не 
получится.



Шаг 1                   2 вариант - работа с поставщиком

При выборе поставщика первым делом нужно исключить факт 

перекупа.

Перекупщики - такие люди, которые покупают товар у других 

продавцов на рынке и перепродают по более высоким ценам.

Для начала нам нужно узнать цены на товары и поговорить с 

50-100 продавцами на рынке



Шаг 1                   На что обратить внимание во время беседы:

При выборе поставщика первым делом нужно исключить 
факт перекупа.

Перекупщики - такие люди, которые покупают товар у других 
продавцов на рынке и перепродают по более высоким ценам.

Для начала нам нужно узнать цены на товары и 
поговорить с 50-100 продавцами на рынке



Шаг 1                   На что обратить внимание во время беседы:

Во-вторых, нужно обратить внимание на мешки или 
контейнеры, в которые упакован товар. Если мешки имеют 
уже некоторые потертости, виден пожелтевший скотч, то для 
нас это хороший знак. Данный факт говорит о том, что товар 
был привезён из какой-нибудь дальней точки и не был куплен 
прямо на месте – на рынке.



Шаг 1                   На что обратить внимание во время беседы:

В-третьих, обратите внимание на мелких продавцов-
перекупщиков. Когда товар у них заканчивается, они идут за 
новой партией к настоящим поставщикам, обратите 
внимание куда они идут и что покупают. Таким образом, вы 
сможете найти посредника, который привозит товар 
напрямую из других стран.



Шаг 1                   

Когда мы нашли нужного поставщика, нужно узнать: сколько 
единиц товара у него осталось и как часто он возит новые 
партии в России. Закупая тестовую партию, мы должны 
понимать, что нам нужно будет снова приехать на рынок и 
докупить товар. И может сложиться такая ситуация, что наш 
товар начал хорошо продаваться на маркетплейсе, но 
довезти новую партию не получается, остатки выкупаются, а 
карточка падает в ранжировании.



Шаг 1                   

Также не забываем, что средняя накрутка у поставщиков на 
рынке около 30%, поэтому не забываем торговаться и 
«выбивать» для себя наиболее приемлемую цену.



Шаг 1                   

Плюс такого сотрудничества: 

1. Оптовики гибче, чем производители. 

2. Можно заказать меньшие партии.



Шаг 1 

                  

                   Минус при работе с оптовиками:

1. Нужно изучать документы и сертификаты на товар. 

2. Непроверенный поставщик может «подсунуть» 
бракованный товар или подделку.

Возьмите за правило проверять нового партнера, так вы сможете 
избежать финансовых потерь и проблем с налоговиками за сделки с 
неблагонадежным контрагентом.



Шаг 1 

                  

                    

Несколько рекомендаций по выбору товара:

1. Начинайте сотрудничество с российских компаний, они 
быстрее произведут отгрузку.



Шаг 1 

                  

                    

Несколько рекомендаций по выбору товара:

3. С непроверенными партнерами начинайте с маленьких 
партий или попросите пробники и проверяйте качество. Если 
он прошел проверку, можно оформлять заказы покрупнее. 

4. По возможности, соберите в интернете всю информацию о 
поставщике, производителе



Шаг 1 

                  

                    

Чтобы не ошибиться в выборе и не потерять свой первый 
капитал, рекомендуем вам обращаться к проверенным 
поставщикам, которые дорожат своим именем.

 



Шаг 1 

                  

                    

И помните, что:

Если продаете бренд, то у производителя нужно запросить 
разрешение на реализацию его товара на маркетплейсах. 
И Вайлдберис может в любой момент запросить у нас, у 
селлеров документы на товары, которые подлежат 
сертификации. Без них продавца заблокируют.

 



Шаг 1 
Списываемся или созваниваемся 

с поставщиком. 



Шаг 1 
А в идеале ДОЕХАТЬ и пообщаться лично



Шаг 1 Не забудьте попросить поставщиков добавить вас
в их ЧАТЫ где они информируют о новинках



Шаг 1 

В этих чатах можно будет взять 
ФОТО

для своих будущих карточек



Шаг 1 
Также нужно договорится с поставщиком

 передавать товар ВАШЕМУ КУРЬЕРУ в том случае 
если поступит заказ



Шаг 2 
Выбираем систему работы FBS - продажа товаров со своего склада



Шаг 2 



Шаг 2 



Области, работающие по FBS — Свердловская обл 
— Смоленская обл.

 — Тамбовская обл.

 — Татарстан р-ка 

— Тверская обл. 

— Томская обл. 

— Тульская обл.

 — Тюменская обл. 

— Ульяновская обл.

 — Удмуртская р-ка 

— Челябинская обл.

 — Хабаровский край 

— Ярославская обл. —
Беларусь - Минск —
Казахстан -Нур-султан

— Москва и область 

— Алтайский край 

— Астраханская обл. 
— Башкортостан р-ка 
— Брянская обл.

 — Волгоградская 
обл. 

— Воронежская обл. 
— Дагестан р-ка 

— Ивановская обл.

 — Иркутская обл. 

— Калужская обл.

 — Кемеровская обл. 
— .Кировская обл. — 
Краснодарский край

— Красноярский край 

— Крым 

— Ленинградская обл. 

— Липецкая обл. 

— Нижегородская обл. 
— Новосибирская обл. 
— Омская обл.

 — Оренбургская обл. 

— Пензенская обл. 

— Ростовская обл. 

— Рязанская обл. 

— Самарская обл. 

— Саратовская обл. 



Что делать, если я не из этих областей?

Вы также можете торговать на Wildberries, но нужны будут 
сразу деньги на закуп партии товара до того, как получать 
заказы



Шаг 3 
Просим фото выбранного ТОВАРА у ПОСТАВЩИКА, либо 
делаем фото товара на свой телефон и оформляем карточки

Наша задача БЕЗ вложений ПРОТЕСТИРОВАТЬ товар и сделать 
ПЕРВЫЕ продажи



Шаг 3 

ФОТО преобразуем в УНИКАЛЬНЫЕ с помощью 
следующих бесплатных программ



Шаг 3 Программа FaseApp подходит 
для редактирования товара на моделях



Шаг 3 
5 секунд, 3 клика 

и Исправляем недочеты и делаем из простой фотографии 

полупрофессиональную

и Получаем УНИКАЛЬНЫЙ фотоконтент



Шаг 3 Ну или такой )))



Шаг 3 Программа Canva подходит 
для редактирования товаров и созданию карточек товара 

БЕЗ найма дизайнера



Шаг 3 За 15 мин Получаем УНИКАЛЬНЫЙ 
фотоконтент + карточки с инфографикой



Шаг 3 

Данная программа работает 
только через VPN



Шаг 3 

А сейчас будет ШОК контент

ГОТОВЫ? 



Шаг 3 Нам НЕ НУЖНО 
учиться заполнять карточки правильно

и тратить на это свое время!!!!



Шаг 3 
Легким движением руки копируем нужное описание введя артикул 

аналогичного товара
5 секунд и карточка заполнена!! Достаточно ввести артикул



Шаг 3 

ЛИБО…… 



Шаг 3 

Используем новые технологии
а именно нейросеть ChatGPT



Шаг 3 

Данная нейросеть ChatGPT

поможет вам сделать описание карточек- достаточно 
просто ввести наименование товара и ключевые 

характеристики



Шаг 3 
Нам останется просто поменять в карточках 

 ФОТО на те которые мы сделали.  И карточки готовы



Шаг 3 

Также нужно проставить остатки в количестве
 100 штук  на каждую единицу товара 

в личном кабинете маркетплейса



Шаг 4 
Получить первые заказы и поставить их на маркетплейсы

Первые заказы приходят обычно на 2-3 день

Наша задача будет  КУПИТЬ заказанный товар у ПОСТАВЩИКА 

и СОКРАТИТЬ расходы и время на Логистику 



Шаг 4 

Для этого мы выбираем склад поставки как можно ближе
 к своему ДОМУ или ПОСТАВЩИКУ



Шаг 4 
ЭТО КАК?



Шаг 4 
Вы удивитесь, когда узнаете, что СКЛАД приемки товара может 
находится у ВАС  ВО ДВОРЕ или рядом с ПОСТАВЩИКОМ



Шаг 4 
 

OZON, Yandex Маркет
Принимают поставки от поставщиков в 

Пунктах Выдачи Товара Клиентам (ПВЗ) которые теперь ВЕЗДЕ



Шаг 4  

А как же WB?



Шаг 4 

 

 WB пока не принимает заказы в ПВЗ, но есть 
Сортировочные Центры, которые находятся в крупных 

городах, куда вы можете отвести товар 



Шаг 4 

 

 Либо, вы можете поставить свой товар на 
Сортировочные Центры, которые находятся рядом с 

Крупными оптовыми центрами



Шаг 4  
Допустим один из СКЛАДОВ WB 

Есть в 1 минуте от оптового центра Южные Ворота 



Шаг 4 

 
Это означает, что вы потратите минимум денег и времени 

чтобы доставить товар до МАРКЕТПЛЕЙСОВ



Шаг 4 

 
ГЛАВНОЕ при регистрации на площадке МАРКЕТПЛЕЙСОВ 

сразу выбрать интересующие нас склады



Шаг 4 

 
а КУПИТЬ товар у поставщика вы можете, либо



Шаг 4 
 

 КУПИТЬ товар у поставщика вы можете, либо
- через курьера



Шаг 4 

 
КУПИТЬ товар у поставщика вы можете, либо

- через курьера
- либо сами



Шаг 4 
 

КУПИТЬ товар у поставщика вы можете, либо
- через курьера
- либо сами
- либо попросить поставщика дать контакты человека, который 

сможет отвозить ваш  товар  до маркетплейса


