
Проект: Star System



Проект:

“Star system”



Актуальность:

Целевая аудитория

Основные потребители:

Предприниматели, собирающиеся 
зайти на маркетплейс.

Начинающие продавцы.

Уже продающие на площадке.



 Актуальность:

Статистика



Актуальность:

WB Star Bot - Гипотеза

На основе выявленной 

проблемы было принято 

решение начать разработку MVP 

продукта WB Star Bot, который в 

будущем стал бы частью 

системы Star System



Проблема:

Какие проблемы решает “WB Star Bot”? 

1)  Недостаток 
необходимой 
информации для 
продавцов

2) Сложность в 
обращении с 
основными 
инструментами

3)  Отсутствие 
автоматизации 
рутинных задач

-
Сколько надо

Есть на WB



Актуальность:

Что предлагает WB?



Актуальность:

Как это выглядит?

Базовые возможности: Расширенные:



Проект:

“WB Star Bot – что мы предлагаем”

Целью разработки является 
Создание дополнительного 

инструмента, который призван 

извлечь максимум пользы из WB 

API для продавца.



Решения:

Новые решения от “WB Star Bot”
Для продавцов WBStarBot предоставляет ряд новых 
решений, основными из которых являются:

1) Уведомления о новых заказах, их остатках, подсчет выручки и аналитика 

продвижения в таблице продавцов WB

2) Подробные отчеты о товарах их наличии, прогноза поставок и финансовый 

отчет.

3) Алгоритмы авто-продвижение товара продавца в системе WB при помощи 

уникальных решений: 

a) Алгоритм удержание рекламной позиции товара в поисковой выдаче по 

лучшей цене (за рекламу). 

b) Алгоритм само выкупа товаров для старта продаж (для новых продавцов и 

новых товаров) 

c) Алгоритм аналитики продаж и поисковой выдачи товара по РАЗНЫМ 

РЕГИОНАМ.



Что мы имеем:

“WB Star Bot” – реальность!

На данный момент WbStarBot 

– не просто идея, и мы уже 

сейчас активно развиваем 

продукт для выхода на 

рынок. 



Что мы имеем:

“WB Star Bot” – реальность!



Что мы имеем:

Коммерческий план Star system
Оптимальный объем инвестиций на поддержание и 

развитие системы: 2 млн. год. (ожидаемый срок выхода на 

самоокупаемость – 2 – 2.5 года)

Основные затраты:
-работа серверов (аренда, приобретение одорудования)

-продвижение проекта (реклама)

-упущенная выгода



Что мы имеем:

Коммерческий план Star system
Ожидаемый объем прибыли:

Минимум:

При привлечении 1% от общей 

суммы (3 000 продавцов) и 

сред. стоимости подписки в 

400 рублей в месяц, 

ежемесячный доход составит 

1.2 млн. рублей мес.

Цель:

Привлечение 8 000 

пользователей (за 2 года) при 

стоимости подписки в 400 

рублей в месяц, ежемесячный 

доход составит 3.2 млн. 

рублей мес.



Итог:

Риски

Внешние:
1. Ограничение работы маркетплейсов. 
2. Сбой работы серверов маркетплейсов.
3. DDos атаки на сервера маркетплейсов. 
 
Внутренние:

1. Перегрузка серверов «Star System». 
2. DDoS атаки на сервера продукта.  
3. Ошибки программного кода. 
4. Уязвимость програмного кода. 



Название Сильные стороны Слабые стороны Возможности Угрозы
shopstat.ru • Простой, удобный 

пользователю интерфейс.
• Информативный расчет и 

аналитика ваших товаров и 
продаж.

• Анализ оборотов и 
популярности различных 
категорий и товаров.

• Бесплатная версия продукта.

• Отсутствие возможности 
отслеживания товаров других 
продавцов.

• Отсутствие возможности 
составление конкурентного 
анализа.

• Отсутствие автоматизации 
рутинных задач (авторекламы, 
автоответов на комментарии, 
самовыкупов).

• Малая вариативность 
использования (сайт, android 
приложение и расширение для 
браузера).

• Отсутствие визуализации 
совершенных манипуляций над 
товаром (нельзя посмотреть, как 
смена фотографии, названия или 
категории товара повлияло на 
поисковую выдачу товара). 

• Добавление 
аккаунтов для 
работы с 
четырьмя 
маркетплейсам
и (ozon, 
wildberries, 
aliexpress, беру).

• Аналитика 
продаж.

• Расчет 
остатков.

• Финансовый 
учет.

• Слежение за 
географией 
продаж.

• Отслеживание 
позиции товара.

• Неполадки на 
стороне 
маркетплейсо
в.

• DDos атаки.
• Неполадки на 

серверах 
shopstat.

• Ошибка 
программного 
кода.

Итог:

Swot - анализ



Название Сильные стороны Слабые стороны Возможности Угрозы
mpstat • Простой, удобный 

пользователю интерфейс.
• Информативный расчет и 

аналитика ваших товаров и 
продаж.

• Отслеживание товаров других 
продавцов.

• Составление конкурентного 
анализа.

• Анализ оборотов и 
популярности различных 
категорий и товаров.

• Отсутствие автоматизации 
рутинных задач (авторекламы, 
автоответов на комментарии, 
самовыкупов).

• Малая вариативность 
использования (сайт, расширение 
для браузера).

• Отсутствие визуализации 
совершенных манипуляций над 
товаром (нельзя посмотреть, как 
смена фотографии, названия или 
категории товара повлияло на 
поисковую выдачу товара). 

• Дороговизна продукта (от 20 000р в 
месяц).

• Всего два поддерживаемых 
маркетплейса (ozon, wildberries)

• Аналитика 
продаж.

• Анализ 
продавцов и 
брендов.

• Расчет 
остатков.

• Финансовый 
учет.

• Конкурентный 
анализ.

• Слежение за 
географией 
продаж.

• Отслеживание 
позиции товара.

• Неполадки на 
стороне 
маркетплейсо
в.

• Использовани
е одного 
аккаунта для 
нескольких 
пользователе
й.

• DDos атаки.
• Неполадки на 

серверах 
mpstat.

• Ошибка 
программного 
кода.

Итог:

Swot - анализ



Итог:

“Star system” – итоги и перспективы

В результате разработки и теста MVP - WB Star 

Bot есть основания полагать, что инструмент 

полезен и продавцы WB готовы его 

использовать. 
Таким образом, на основе результатов тестов, 

есть основание утверждать, что дальнейшая 

разработка Star system имеет перспективу. 


