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Результаты работы 

Условия отгрузки товара по типу оплаты Оплата с отсрочкой платежа 14 дней
Способ доставки товара со склада поставщика Доставка поставщиком

Вывод:   Выручка по вашей продукции растет меньше, чем прибыль. Рост выручки обусловлен спадом продаж в количестве штук. 
Руководитель ставит задачу увеличить Выручку на 6% (количество продаж в шт.  упало на 6%).  И уменьшит оборачиваемость на 20% 
(товарного запаса до 90дней)
В количестве продаж отдел Инструменты падает быстрее, чем строительный отдел в целом. Для поддержания продаж мне нужны 
более низкие цены.
Примечание:  Уровень сервиса РК хороший, претензий по качеству товара нет, обмен и возврат  брака есть,  а так же возврат не 
продаваемого товара на 500-позиций на 2023 год,  претензий по логистике нет. 



Задачи отдела Инструменты СТЦ СтройСам на 
2023г.

Цель общая: Укрепление лидерских позиций в локации в сегментах: средний +,  премиум,  
средний –

Цель по роли категории: драйвер трафика, генератор прибыли.

Задачи:
1. Активное продвижение Оснастки и ручного ассортимента, для привлечения покупателей.
2. Сбалансированный ассортимент по трем основным ценовым сегментам.
3. Интересные промоактивности.



ЗАДАЧИ ПО 
СОТРУДНИЧЕСТВУ 
на период 2023 г.


