
               Интернет-магазин одежды
•Выполнили:

•Шелегия Моисей, Павлов Дмитрий, Москалевич Константин.



Актуальность
 интернет 
магазина 
одежды. 

• Интернет магазин - это интернет сайт, задача и 
основное предназначение которого является 
организация продаж различных товаров и услуг.

• Сайт интернет-магазин - является современным 
торговым каналом. С помощью интернет 
магазина,  Вы имеете возможность продавать Ваши 
товары или услуги огромной аудитории, 
использующей доступ в Интернет. Именно поэтому, 
по статистике, все больше и больше людей в России 
совершает свои покупки через интернет магазин.

• Особенно создание интернет магазина, полезно, 
если вы начинающий предприниматель,  вы можете 
с минимальными затратами организовать свой 
собственный бизнес, а интернет - магазин поможет 
увеличить  продажи и открыть новые рынки сбыта.



Популярность 
запроса на yandex 
wordstat



              Наша целевая аудитория. 

•Дети с 12 до 18 лет, 
мужчины и женщины с 18 
до 45 лет. Люди, которым 
важно то, что на них 
одето и то, как они 
выглядят.

Потребитель: Николай

• 18 лет.

• Любит базовую одежду.

•После закрытия магазинов 
одежды в рф ищет им замену      



                           Модель 7P

Цена

Место

От 300-15000 рублей

Г. Тюмень. Предусмотрен самовывоз, по всей России

Процесс Заказчик осуществляет выбор на нашем сайте или через социальные сети

Продвижени
е

Социальные сети 

Люди

Поставщик

Продукт

Способы 
оплаты

Безналичный 
расчёт

Одежда

Турецкие и Китайские заводы пошива одежд на заказ.

Тех.поддержка (3 чел.)



                          SWOT-анализ.
Внутренние факторы Внешние факторы

Плюсы:

• База постоянных клиентов.

• Удобный и простой сайт.

• Возможность доставки товаров по всей России.

Минусы:

• Экономия времени.

• Удобство оплаты.

• Товар можно оценить только «на глаз».

• Риск быть обманутым.

 • Трудности с доставкой.

Возможности:

• каталог товаров с ценами.

• изменять цену.

• заказ товара(круглосуточно). 

• Снижение спроса на базовую одежду.

Угрозы:

• Развитие торговых центров в крупных и средних 
городах повысит уровень конкуренции.

• Проблемы с поставщиками.



  Анализ конкуренции.   
Признак

Цены

График работы

Реклама

E-comm.

Ассортимент 
товара

Качество

Конкурент 1 (H&M)

    Средняя
(150-20000) рублей
С 10 до 22:00

7/7

Билборд, TV, радио

Сайт

Базовая 
одежда, шапки, 
перчатки, обувь
(разная), носки

Среднее

Bounce

(300-15000) рублей
Средня
я

24/7

Заказ рекламы у 
медийных личностей

Соц.сети, Сайт

Базовая одежда, 
шапки и др. 
Головные уборы. 
Обуви нет, 
гениальные носки

Высокое

Конкурент 2 (ZARA)

Высокое
(300-30000) рублей

24/7

Реклама в интернете, в виде 
окон, заказ рекламы у 
медийных личностей

Сайт

Есть ДОРОГАЯ БАЗОВАЯ 
ОДЕЖДА,  
Акксесуары, и обувь, также есть
И футболки с принтами

Высокое



Уникальное 
торговое 
предложение.
•Бонусная программа для 5 первых 
клиентов, в виде 70% скидки(до 
3000р).

•Пошив одежды по чертежам, для 
больших размеров и тд...

•Также на нашем сайте вы можете 
собрать свой образ как конструктор







Регистрация деятельности: ИП
Налоговый режим интернет магазина:

УСН – относится к специальным налоговым режимам. 
<<Доходы>> со ставкой 6% от суммы всей выручки ИП



        План по продвижению магазина.
Вид

Метод

Затраты

Интернет-маркетинг(Яндекс Маркет)

Размещение на Яндекс Маркете дает 
возможность показывать рекламу товаров 
на самом Маркете, на поиске Яндекса, а 
также в смарт-баннерах в рекламной сети 
Яндекса.

Реклама, покупка сырья, одежды для 
производства + затраты с запуском 
сайта


