
Повышение продаж на сайте 
в несколько кликов 



Портрет целевого клиента 
1. Клиент имеет сайт 

2. Клиент осуществляет продажи товаров/услуг 
в онлайне интернет-магазин, ритейлер 
с розничной сетью и продажами в онлайне 

3. Клиент информирует о товарах/услугах, 
но не осуществляет продажу сфера недвижимости, 
застройщики, красота, медицина, телеком и пр. 

Потребности клиентов 
• Рост продаж в онлайне 

• Удержание клиентов 

• Рост конверсии / заявок с сайта 

• Рост клиентской базы 

• Продвижение продуктов / услуг 

• Информирование посетителей сайта 
о новостях/акциях 



Модуль «Виджеты» 
Всплывающие поп-ап окна с персональным 
предложением, которые появляются 
для посетителя на сайте в нужный момент 
времени 

• В личном кабинете доступны более 50 готовых 
шаблонов всплывающих окон для любой отрасли 
и сценария 

• Конструктор в личном кабинете для создания 
индивидуального дизайна всплывающего окна

• Работает для посетителей с компьютеров 
и с мобильных телефонов 

• Встроенная отчетность по эффективности работы

• Приносят до +20% новых заказов с сайта Превращайте посетителей в 
клиентов! 



Модуль «Лиды» 

Инструмент для сбора заявок с сайта: 
виджеты сбора контактов и обновляемый онлайн 
отчет 

• Позволяет оперативно получать заявки 
и не терять клиентов 

• Собирать контакты клиентов для рекламных рассылок 

• Заявки сразу поступают в личный кабинет 
для быстрой обработки 

• В несколько кликов можно запустить шаблон 
или настроить собственный дизайн 

• Согласие посетителей на обработку данных встроено в 
виджет 



Модуль «Слепые зоны» 
• Покажет вам страницы сайта, на которые 

не заходят посетители 

• Вы сможете сделать страницы посещаемыми, 
направив туда клиентов с помощью виджетов 

• Всё автоматически: не надо выгружать xml-карту сайта 
и анализировать страницы самостоятельно 

Модуль «Инструктор» 
• Позволит вам сделать сайт быстрее и удобнее 

для посетителей 

• Содержит рекомендации по улучшению сайта 

• Пошаговые инструкции по эффективной работе сайта и 
его адаптации под разные устройства 



Включен бесплатный пробный 
период: с даты подключения 
до последнего дня месяца 

2
Клиент регистрируется
в личном кабинете на сайте 
sberlead.ru с помощью учетной 
записи СберБизнесID или по номеру 
мобильного телефона и принимает 
оферту

Ценообразование
Ежемесячная подписка 

1

Далее клиент пользуется сервисом, 
используя для входа в систему 
СберБизнесID или номер телефона

3
При регистрации по СберБизнесID – 
списание происходит с расчетного счета 
клиента в последний календарный день 
месяца, при регистрации по мобильному 
телефону – с банковской карты в первый 
день месяца по окончании бесплатного 
периода
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Клиент может отменить подписку в 
разделе Профиль в личном кабинете

5

Посещаемость 
в месяц*

0 – 10 000

10 001 – 50 000

50 001 – 100 000

100 001 – 400 000

400 001 – 1 000 000

1 000 001 – 2 000 000

> 2 000 000

1 500

3 000

6 000

12 000

25 000

50 000

100 000

Цена, с НДС 
(руб./мес.)

*Посещаемость сайта — показатель 
количества посещений сайта за период 
времени; Одним посещением считается визит одного 
пользователя на веб-сайт до момента 
его выхода с сайта и при пребывании (сеансе) 
длительностью не более 30 мин. 
















