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Чем занимается компания 

ZORN  Mobile Power Technology Co Ltd
01



О компании
Zorn Mobile Power Technology - это высоко-

технологичное предприятие, 
специализирующееся на 
бизнесе совместной зарядки, 
сочетающее производство, 
аренду и эксплуатацию своего 
продукта.

ZORN использует модель 
экономики совместного 
пользования, позволяя 
пользователям арендовать 
мобильные устройства питания 
через мобильные приложения 
или другими способами, и 
платить в зависимости от 
продолжительности 
использования или количества 
заряда. 

Этот режим может повысить 
эффективность использования 
ресурсов и предоставить 
пользователям удобное 
решение для зарядки.
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Что такое 

устройство 

совместного   

мобильного питания



Совместное мобильное питание - это услуга в рамках модели 
экономики совместного пользования, предназначенная для 
решения проблемы недостаточного заряда аккумуляторов 
мобильных устройств. Она похожа на концепцию совместного 
использования автомобилей или велосипедов.

Пользователи могут арендовать оборудование для зарядки 
мобильных источников питания, чтобы удовлетворить 
потребность мобильных устройств в электроэнергии в любое 
время и в любом месте. Совместное использование мобильной 
энергии обычно осуществляется с помощью мобильных 
устройств питания. Эти устройства имеют встроенные 
аккумуляторы большой емкости и могут обеспечивать энергией 
такие мобильные устройства, как смартфоны, планшеты и Bluetooth-
гарнитуры через USB-порты или другие зарядные порты.

Пользователи могут использовать мобильные приложения или 
другие методы для поиска ближайших устройств совместного 
мобильного питания, аренды устройств и оплаты в зависимости 
от продолжительности использования или объема зарядки.
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Преимущества

 

Пользователям не нужно беспокоиться о проблеме 
недостаточного заряда батареи. Независимо от того, что 
происходит на природе, в путешествии, по дороге на работу или 
в других ситуациях, они могут найти общее мобильное 
устройство питания для зарядки в любое время.

Пользователи могут выбирать время и место зарядки 
оборудования в соответствии со своими потребностями, больше 
не полагаясь на стационарные зарядные розетки, обеспечивая 
большую гибкость и удобство.

По сравнению с покупкой собственного мобильного источника 
питания, использование общего мобильного источника питания 
позволяет сэкономить на покупке оборудования и платить 
только за фактическое использование.

Режим совместного использования мобильного питания 
Позволяет повысить коэффициент использования ресурсов 
оборудования электропитания, уменьшить количество отходов, 
а также способствует совместному использованию ресурсов и 
охране окружающей среды.

Услуги совместного использования мобильного питания 
широко используются в городах многих стран, предоставляя 
пользователям удобные решения для зарядки. С ростом 
популярности мобильных устройств и спроса людей на удобство, 
совместное мобильное питание может продолжать развиваться и 
расширять область своего применения в будущем.

1. Удобство 

2. Гибкость 

4. Совместное использование ресурсов 

3. Экономия затрат 



Текущий 

рынок
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Продукция компании может быть запущена в десятках 
стран, таких как Европа, Япония, Южная Корея, США и 
Китай. Места для установки этих устройств включают 
рестораны, бары, пабы, торговые центры, аэропорты, 
вокзалы, места для совместной работы и другие 
общественные места. Такой выбор места позволяет 
охватить большее количество людей, и им удобно 
арендовать оборудование для зарядки мобильных 
телефонов, когда это необходимо.

Пользователи могут заряжать свои телефоны, арендуя 
оборудование компании за определенную плату. В 
соответствии с почасовым методом зарядки, 
пользователи могут использовать мобильные устройства 
питания в любое время и в любом месте, а после 
использования возвращать их в разные места. Эта модель 
аренды очень удобна, что делает аренду оборудования 
выгодной.

Рынок
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Рынок мобильны 

источников питания и 

направление развития 

компании



Глобальные пользователи 
смартфонов составляют более 60% всего 
населения, и более половины из них не 
пользуются удобствами, которые дает 
совместное мобильное питание. Таким 
образом, совместное мобильное 
питание имеет огромные возможности 
для развития.

Компания ZORN стремится развивать 
рынок совместного мобильного 
питания в глобальном масштабе и, 
основываясь на новой управляемой 
модели работы, будет открывать доли 
рынка в Азии, Европе и других 
регионах. Привлекая партнеров, 
повышая узнаваемость бренда и 
расширяя экспозицию продукта, ZORN 
надеется стать лидером в глобальной 
индустрии совместного 
использования мобильных источников 
питания.

В ближайшие пять лет ZORN планирует 
освоить более 80% оставшихся рынков в 
Азии и Европе, и ваша страна также 
является одним из рынков развития 
компании.

Рынок источников 

питания
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Если бренд хочет выйти на новый рынок, первое, что 
нужно сделать, - это эффект бренда, за которым следует 
воздействие на продукт. Если люди не знают продукцию 
этого бренда, то ваша продукция не будет 
использоваться людьми. Поэтому эффект бренда очень 
важен.

Поэтому, чтобы открыть рынок в своей стране, вам 
сначала нужно набрать партнеров в своей стране, и 
только с компаниями-партнерами вы сможете заложить 
фундамент в своей стране.

Цель
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Что партнеры должны делать 

для 

компании



Партнеры должны помочь компании повысить 
узнаваемость бренда в своей стране, увеличить 
экспозицию продукта, дать возможность большему 
количеству людей узнать о существовании ZORN и 
подготовиться к выходу ZORN на рынок вашей страны.

Партнеры также должны набирать больше талантов для 
компании, потому что наши менеджеры по подбору 
персонала имеют ограниченные возможности, поэтому 
нам нужна помощь каждого партнера. Когда количество 
партнеров компании будет пресыщено, компания 
прекратит набор.

Подобно таким известным компаниям, как Tesla и Amazon, 
у них миллионы партнеров по всему миру. Но сейчас 
персонал этих компаний в основном насыщен, и шансов 
присоединиться к ним практически нет.

Теперь такая возможность появилась у ZORN. Есть 
поговорка, что выбор - это нечто большее, чем тяжелая 
работа. Я лично думаю, что это хорошее высказывание, 
потому что, если вы не выберете правильный путь, ваши 
усилия не будут вознаграждены должным образом.

Конечно, компания не будет случайно набирать 
партнеров, которые ничего не знают о компании. Теперь, 
когда вы решили присоединиться к компании, вы должны 
знать, каковы ваши обязанности. Компания должна быть 
ответственна перед всеми, и я надеюсь, что каждый 
может быть ответственен перед компанией. 
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Доход и выгоды от 

вступления в 

компанию



Партнеры могут получать доход 
от оборудования, подобно 
инвестированию в магазин с 
нулевым риском, у них будет 
фиксированный доход каждый 
день, и они могут быть боссом у 
себя дома.

Устройство zorn001 стоит 60 
долларов. Зарабатывайте $1,50 в 
день. Заработайте $60 за 40 рабочих 
дней. Заработайте $150 за 100 
рабочих дней. Заработайте $807 за 
538 рабочих дней.

Устройство zorn002 стоит $180. 
Работайте по $4,50 в день. 
Заработайте $180 за 40 рабочих 
дней. Заработайте $450 за 100 
рабочих дней. Заработайте $2421 за 
538 рабочих дней. Когда вам нужно 
обновить оборудование, вам 
нужно будет доплатить только 
разницу в цене оборудования. 
Например, если вы принадлежите к 
уровню ZORN001, вам нужно заплатить 
120USD, чтобы купить уровень ZORN002. 

Срок службы оборудования 
составляет два года, и срок 
действия оборудования 
обнуляется после модернизации 
оборудования. После утилизации 
оборудования компания 
переработает 50% стоимости, чтобы 
уменьшить количество 
электронных отходов и 
способствовать защите зеленой 
окружающей среды.



Когда вы 
достигли уровня 
ZORN001 и успешно 
пригласили Дэвида, 
Дэвид также 
приобрел 
снаряжение уровня 
ZORN001, вы получите 
первое 
вознаграждение в 
размере 9USDT, а 
ежедневные 
дивиденды 
увеличатся на 
0,045USDT. Когда Дэвид 
пригласит Люси, а 
Люси купит 
оборудование 
уровня ZORN001, вы 
получите 3USDT в 
качестве первой 
награды, а 
ежедневные 
дивиденды 
увеличатся на 
0,03USDT. Существует 9 
уровней наград и 
ежедневных 
бонусов. 



Выполняйте задания, назначенные менеджером, чтобы 
получить соответствующие награды. Менеджер будет 
давать вам различные задания в зависимости от ваших 
способностей и чувства ответственности. 

Компания предоставляет бесплатные льготы, такие 
как праздничные мероприятия, донорство, банкеты по 
случаю дня рождения, большие вечеринки и т.д. 

Вы можете рекомендовать компанию друзьям через 
мероприятия для вечеринок, дни рождения и друзей. Это 
также принесет вам пользу, если они заинтересуются 
компанией и присоединятся к ней через вас. Компания 
также организует общественные благотворительные 
мероприятия по всему миру, а партнеры будут помогать 
нуждающимся от имени компании. Вы можете подать 
заявку через менеджера на участие в вышеуказанных 
мероприятиях и возмещение расходов. 

В ближайшее время компания запустит 
дополнительные льготы, такие как вознаграждение 
региональных агентств, медицинское страхование и ряд 
льгот.
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Как партнеры должны 

помогать компании



Партнеры могут делиться информацией о компании и 
продвигать ее среди большего количества людей, 
подавая заявки на участие в корпоративных собраниях, 
днях рождения, масштабных вечеринках, мероприятиях 
на открытом воздухе и т. д., помогая компании быстро 
завоевать популярность.

Во время участия в мероприятии, если найдутся люди, 
заинтересованные в компании, они также могут 
присоединиться к нашей команде, чтобы помочь 
компании лучше достичь своих целей и вывести бренд 
совместного мобильного питания ZORN на рынок.

Компания отвечает за размещение оборудования 
официальных партнеров и получение стабильного 
ежедневного дохода. Партнеры отвечают за помощь ZORN в 
привлечении большего числа партнеров, постоянное 
содействие стабильности ZORN на рынке и достижение 
концепции взаимного развития и взаимной выгоды. 
Развитие ZORN неотделимо от поддержки каждого 
официального партнера.

Каждый партнер, который присоединяется к компании, 
представляет имидж ZORN, поэтому при привлечении новых 
партнеров обязательно четко объясните философию 
сотрудничества компании. Компании не нужны партнеры, 
которые знают только об инвестициях и выгоде. Все, что 
нужно компании, - это продвижение бренда мобильных 
электростанций ZORN на мировой рынок при получении 
общей прибыли.



Концепция партнера: После создания партнерства 
обе стороны устанавливают концепцию взаимного 
доверия, сотрудничества и общих интересов. 
Разработка эффективных и справедливых систем. 
Повышая основную конкурентоспособность предприятия, 
она обеспечивает эффективное развитие и 
распределение выгод между партнерами. Обе стороны 
могут ладить друг с другом как равные, уважать друг 
друга, а соблюдение интересов обеих сторон обеспечит 
продвижение компании на рынке.

Резюме встречи: Каждый партнер должен знать, что 
ему нужно делать в компании. При привлечении нового 
партнера в компанию, ему также необходимо сообщить 
его задачи в компании. ZORN является юридическим лицом, 
и компания предоставляет партнерам инвестиции с 
нулевым риском. Существуют всевозможные 
преимущества, поэтому логично, что партнеры также 
должны помогать компании развивать рынок. Если 
компания требует от вас только инвестировать, но не 
работать, то стоит усомниться в ее надежности.



Давайте 
вместе 

создавать 
лучшее 

будущее!


