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Экономист-
Специалист по экономике или 
по её разделам, эксперт по 
экономическим вопросам 
промышленности, сельского 
хозяйства, банковского дела и 
так далее,
основная задача которого –– 
проанализировать деятельность фирмы, 
предприятия для увеличения ее 
эффективности, разработать схему 
планирования и бюджетирования, 
проконтролировать реализацию бюджета, 
регулярно вести отчетность, заниматься 
аналитикой..
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 Экономист должен разбираться в финансах, банковском деле  ,законодательстве 
, а также он  должен иметь аналитический склад ума и разбираться в математике.

Специальность «Экономист» можно получить как в колледже/техникуме (СПО), 
так и высшем учебном заведении (институт, университет).
Список университетов, где можно получить высшее образование
Финансовый университет при Правительстве Российской Федерации
НИУ ВШЭ- высшая школа экономики
СПБГЭУ
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Плюсы
Главные плюсы профессии экономист - разнообразие возможностей для реализации и 
хорошего заработка. С дипломом экономиста можно устроиться куда угодно, в любую 
компанию, независимо от ее профиля. К другим плюсам можно отнести:

Возможность дальнейшем совмещать в работе смежные сферы: финансовую аналитику, 
бухгалтерский учет, финансовый аудит.

Финансовую грамотность, которая позволяет лучше управлять личным бюджетом.

Высокий доход и возможность разбираться в банковском деле.

 



Минусы

На рынке труда высокая конкуренция, поэтому необходимо постоянно 
расти профессионально, получать новые знания, повышать 
квалификацию, осваивать профильные компьютерные программы.

Высокая ответственность за финансовые потоки и хозяйственную 
деятельность компании, за результат аналитики
Скрупулезная и монотонная работа с цифрами. Здесь важна точность и 
оперативность, внимательность и усидчивость.

Взаимодействие с налоговой и другими госорганизациями, 
контролирующими деятельность компании. Здесь нужны терпение и 

педантичность.
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Области роста

B2B Цепочка поставок ROI Электронная 
коммерция

1-й кв. 4,5 2,3 1,7 5,0

2-й кв. 3,2 5,1 4,4 3,0

3-й кв. 2,1 1,7 2,5 2,8

4-й кв. 4,5 2,2 1,7 7,0
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Удачные возможности для 
бизнеса похожи на автобусы. 
Всегда появится следующая.

Ричард Брэнсон ”
“



Знакомьтесь с нашей командой

Павел Безруков
Президент

Мария Анисимова
Генеральный 

директор

Татьяна Селезнева
Директор по 
производству

Виталий Топоров
Вице-президент по 

маркетингу
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Знакомьтесь с нашей полной 
командой

Павел Безруков
Президент

Василий Бутусов
Вице-президент по 

продукту

Мария Анисимова
Генеральный директор

Артем Кузнецов
Стратег по 

оптимизации для 
поисковых систем

Татьяна Селезнева
Директор по 
производству

Евгения Маслова
Дизайнер продукта

Виталий Топоров
Вице-президент по 

маркетингу

Регина Покровская
Разработчик контента

Заголовок презентации

9



План запуска продукта 

Планирован
ие

Синергия 
масштабируемой 
электронной 
коммерции

Маркетинг
Распространение 
стандартизирован
ных метрик

Дизайн
Координация 
приложений для 
электронной 
коммерции

Стратегия
Поддержка 
улучшенной 
комплексной 
методологии

Запуск
Развертывание 
стратегических 
сетей для явных 
потребностей 
электронного 
бизнеса
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Временная шкала 
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Синергия масштабируемой 
электронной коммерции

Сентябрь 20ГГ

Распространение 
стандартизированных метрик

Ноябрь 20ГГ

Координация приложений для 
электронной коммерции

 Январь 20ГГ

Поддержка улучшенной 
комплексной методологии

Март 20ГГ

Развертывание стратегических 
сетей для явных потребностей 
электронного бизнеса

Май 20ГГ



Области фокуса
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Сценарии рынка бизнес-бизнес
• Разработка стратегий успеха для опережения 

конкурентов
• Капитализация на наиболее легко и быстро 

решаемых задачах для определения 
приблизительной ценности

• Визуализация конвергенции, направленной на 
клиентов

Возможности для реализации в облаке
� Итерационные подходы к корпоративной 

стратегии

� Создание структуры управления изнутри

F



Как мы этого достигнем

КОЭФФИЦИЕНТ ОКУПАЕМОСТИ 
ИНВЕСТИЦИЙ

• Представление мультимедийного 
опыта и стратегий роста в разных 
средах

• Визуализация качественной 
интеллектуальной собственности

• Использование мировых методик 
с помощью веб-технологий

Нишевые рынки

� Внедрение масштабируемого 
обслуживания клиентов с 
помощью устойчивых стратегий

� Вовлечение лучших веб-служб 
с передовыми результатами
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Цепочки поставок

� Культивирование 
индивидуального обслуживания 
клиентов с помощью надежных 
идей

� Своевременное предоставление 
результатов для схем в режиме 
реального времени



Сводка 

Мы, коллектив Contoso, считаем, что свое дело надо выполнять на 110 
%. Используя архитектуру данных нового поколения, мы помогаем 

организациям виртуально управлять гибкими рабочими процессами. Мы 
процветаем благодаря пониманию рынка и отличному коллективу, 
отвечающему за продукт. Как говорит наш генеральный директор: 

"Эффективность достигается благодаря упреждающим 
преобразованиям способа ведения бизнеса".
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Спасибо!
Мария Анисимова

maria@contoso.com

www.contoso.com


