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В этом уроке ты узнаешь:
1. Что такое трафик, конверсия, КМС, 

поисковая реклама, ремаркетинг, лид-
магниты, квизы, лендинги и блоги 
лендингов.

2. Что такое воронка продаж? Какое место 
сайта в воронке продаж.

3. Что такое конверсия и как её считать?
4. Что такое лестница Ханта и как нам её 

использовать?
5. Какие есть типы трафика? В чем разница 

сайтов для теплого и горячего трафика?

ЧТО БУДЕТ НА УРОКЕ
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Для того чтобы быть экспертом - ты 
должен владеть этими терминами.

12 важных слов
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Контекстно-медийная сеть Google

1. КМС
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Таргетированная реклама в Instagram 

2. ТАРГЕТ
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Когда блогер говорит о продукте в сторис или в посте, 
направляю людей на ваш ресурс.

3. РЕКЛАМА У БЛОГЕРОВ
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Когда сайт показывается в поисковой рекламе в Google Ads 
или Яндекс.Директ

4. КОНТЕКСТНАЯ РЕКЛАМА
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5. РЕМАРКЕТИНГ
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6. ТРАФИК
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Совокупность всех переходов с рекламы.

Если у вас было 5000 кликов в таргетированной 
рекламе и 3000 кликов в рекламе КМС (Контекстно-
медийная сеть Google), то ваш трафик = 8 000 человек
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7. СЛЕДУЮЩИЙ ШАГ
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Действие, к которому призывает ваш лендинг.
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8. КОНВЕРСИЯ САЙТА
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Какой % из зашедших на сайт оставили заявку.
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9. ЛЕНДИНГ
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Одностраничный продающий сайт.
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10. БЛОКИ ЛЕНДИНГА

Деньги на сайтах: быстрый старт

Одностраничный продающий сайт.
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11. QUIZ-САЙТ
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Одноэкранный сайт, где человек отвечает на вопросы и потом 
получает ценную для него информацию.
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12. ЛИД-МАГНИТ
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Когда мы берем контакты человека взамен на какую-то ценную 
плюшку.
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Мы начинаем…

Пристегивайся!
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Трафик

Бизнес - это
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Продажи Продукт
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Воронка продаж:
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100 000 показов объявлений

1 000 кликов (переходов н 
сайт)

50 заявок

20 встреч

8 оплат
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Пример воронки
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Ниша: организация мероприятий
Средний чек: 100 000грн.
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100 000 показов 
объявлений

1 000 кликов 
(переходов н сайт)

50 заявок

25 встреч

7 оплат

100 000 показов 
объявлений

1 000 кликов (переходов н 
сайт)

20 заявок

10 встреч

3 оплаты

Пример воронки
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Выручка: 300 000грн.

Средний чек: 100 000грн.

Выручка: 
700 000грн.
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1%

2%

50%

30%

1%

5%

50%

30%



Теперь понятно почему 
можно продавать сайты 
дорого?
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У компаний с рекламными бюджетами от 
100 000 гривен в месяц, каждый 
дополнительный процент от конверсии 
стоит 50 000 – 200 000 гривен В МЕСЯЦ!
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Что такое конверсия?
Конверсия = какой % из зашедших на сайт 

оставили заявку.
Если на сайт зашло 100 человек, а заявку 

оставил только один, то конверсия будет 1% 
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Формула конверсии

Конверсия = какой % из зашедших на сайт 
оставили заявку.
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Главный показатель 
эффективности сайта -
конверсия в целевую заявку
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Почему именно целевую?
Если мы в рекламе скажем, оставьте заявку и 
получите 100грн на счет, то конверсия будет 

высокая, но не все будут целевыми.
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Целевая заявка – это контакт 
человека, который потенциально 
может купить

- Он подтверждает, что 
оставлял заявку;
- Ему это интересно;
- У него есть деньги.
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Какой лендинг считается 
крутым?
Красивый?
Модный?
С анимацией?
С крутым копирайтингом?
Собраный командой с 20 человек?
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Какой лендинг считается 
крутым?
Красивый?
Модный?
С анимацией?
С крутым копирайтингом?
Собраный командой с 20 человек?

Тот, у которого высокая конверсия в 
целевую заявку.
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Какая конверсия считается 
крутой?
Лендинг с регистрацией на вебинар – 20-60%
Лендинг с продажей товара (трафик Insta) – 1-5%
Лендинг с продажей товара (КМС) – 10-25%
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Какая конверсия считается 
крутой?
Лендинг с регистрацией на вебинар – 20-60%
Лендинг с продажей товара (трафик Insta) – 1-5%
Лендинг с продажей товара (КМС) – 10-25%

Никакая! Конверсия будет меняться в зависимости от 
ниши, предложения и типа трафика.
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Промежуточный вывод:

• Любой бизнес – это воронка
• Сайт – элемент воронки
• Главная задача сайта – высокая конверсия в целевую 
заявку

• Конверсия = какой % из зашедших на сайт оставили 
заявку. Если на сайт зайшов 100 человек, а заявку 
оставил только один, то конверсия будет 1%

Деньги на сайтах: быстрый старт



Лестница ханта
Этот путь проходит любой покупатель



Мы можем цеплять клиента на 
любом уровне

Но подход и реклама должны различаться

Широкий таргетинг
Реклама на Youtube
Реклама по ТВ

*редко используют сайты

КМС
Точный таргетинг
Реклама у блогеров

Реклама в Google Ads
Ремаркетинг
SEO



Горячий трафик
Задача: закрыть прямой запрос



Горячий трафик
Задача: закрыть прямой запрос

1. Максимально конкретное и продающее предложения
2. Следующий шаг можно делать на самым легким, а сразу 
предлагать купить
3. Лендинг длинный (6-10 экранов) – человек готов читать
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Теплый трафик
Задача: взять контакты с человека, который еще не 

совсем готов купить 



Теплый трафик
Задача: взять контакты с человека, который еще не 

совсем готов купить 

1. Завлекающее, полезное, бесплатное предложение
2. Очень легкий следующий шаг
3. Не слишком длинный (до 8 экранов) – человек не готов 
много читать
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Возьмём бутик мужских 
костюмов 

Пример
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Горячий трафик
Задача: закрыть прямой запрос



Теплый трафик
Задача: взять контакты с человека, который еще не 

совсем готов купить 



Вопросы без которых нельзя 
начинать создание сайта
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Какая задача сайта?
Где он будет использоваться?

Какой трафик на него будет идти?



Запомните это и не грузитесь 
по этому поводу
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Если у вас есть логика, то вам просто достаточно 
понимать где будет использоваться сайт.
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Вопросы, которые 
вытекают из вида трафика
• Человеку нужно объяснять продукт или он уже его 

понимает?
• Человек находится в состоянии поиска решения прямо 

сейчас?
• Человек готов купить прямо сейчас или его нужно 

закрывать на бесплатный шаг?
• Человек еще выбирает решение или уже 

поставщика нужно решения?
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Чек-лист
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Что вы сегодня поняли:
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• Любой бизнес – это воронка
• Сайт – элемент воронки
• Главная задача сайта – высокая конверсия в целевую заявку
• Конверсия = какой % из зашедших на сайт оставили заявку. Если на сайт 

зайшов 100 человек, а заявку оставил только один, то конверсия будет 1%
• Главный показатель сайта – конверсия в квалифицированную заявку.
• У сайта могут быть разные задачи в зависимости от типа трафика.
• Перед тем как создавать сайт, мы должны понять откуда на него будет идти 

трафик. Это будут люди которые ищут в гугле «купить мужской костюм» или это 
будут люди, которые интересуются 

• темой «мода и стиль» в Instagram



Что вы узнаете в следующем 
модуле?
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• Последовательность упаковки проекта
• Конкурентный анализ
• Анализ клиентов
• Смысловой разбор ниши
• Бриф



Задание
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• Посмотрите список лендингов и напишите под какой тип 
трафика они хорошо зайдут

• Рассчитайте конверсию сайта в 3-х примерах
• Что такое воронка продаж в бизнесе? Напишите своими 

словами
• Без каких вопросов нельзя начинать разработку сайта?



Спасибо за внимание
Модуль 1


