
CoffeeBox.
Кое-что особенное.



Что такое CoffeeBox?

-Это кофейни, где будут 
продаваться напитки и продукты 
питания «на вынос».

-Широкий ассортимент кофе,чая и 
других напитков. Выпечка, салаты, 
сэндвичи, десерты.



ОДНА ЦЕНА-

49 рублей*

*на всю продукцию, кроме кофе 
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Проблема.

В среднем по Москве чашка американо 
или капучино стоит 170 рублей, в 
регионах — 110 рублей.
Не все могут себе позволить пить кофе за 
такие деньги. А хочется пить его не один 
раз в месяц…
А если в московских кофейнях купить 
еще и десерт, то обойдется все это в 
300-400 рублей, а то и дороже…
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Решение.

Концепция CoffeeBox полностью 
закрывает проблемы, связанные с 
доступностью кофе.

Людям предоставляется возможность 
вкусно экономить. За 150 рублей можно 
съесть десерт или сендвич с вкуснейшим 
кофе.

А экономящих людей много…

CoffeeBox  



Доступно.

Эстетично.

Вкусно.

CoffeeBox
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Конкуренты.

Главный и единственный конкурент в сегменте 
бюджетного кофе – COFIX. На российском рынке с 
осени 2016 года.

Концепция работы COFIX показала хороший 
результат в Москве. Каждый месяц открывается 
новая кофейня. 
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Почему сейчас?

-Большой потенциал рынка продажи кофе на 
вынос по справедливой цене.

-Ценообразование в сегменте общественного 
питания, позволяющее повторить успех модели 
COFIX.

-COFIX не медлит, уже 21 кофейня в Москве.
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Бизнес модель.
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Финансовая модель.
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*вложения без учета аренды и 
финансовой подушки



3 фактора успеха.

Уникальное ценовое предложение, 
востребованное на рынке в любое 
время: качество по доступной цене.

Локация и небольшой размер 
помещения (4кв.м.), что 
обеспечивает сокращение 
операционных расходов (аренда, 
персонал, эксплуатация).

Огромная целевая аудитория, в 
том числе – большой сегмент 
потребителей, которые ранее 
никогда не могли позволить себе 
покупку качественного кофе в 
точках общественного питания по 
низкой цене.

1. 2. 3.
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Цели CoffeeBox.

• Усовершенствовать первые точки до стабильно работающего состояния и 
запустить совершенную франшизу.

• Распространить CoffeeBox по территории всей России и выйти на зарубежный 
рынок.

• Стать лидером в сегменте бюджетного кофе.
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Преимущества  инвестора.
Материальные:

• Возврат стартовых вложений на 5-ый 
месяц.

• Доход инвестора с одной кофейни, 
начиная с 6 месяца, составляет 30% от ее 
прибыли       (≈ 50.000 руб).

• Умножение прибыли при вложении 
средств в открытие всех новых кофеен
(30% от прибыли всей сети).

 Нематериальные:

• Сотрудничество с командой, имеющей 
большие амбиции и интересные идеи.

• Вложение в работающую модель, уже 
имеющую успех на рынке.
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Отношение к делу.

• Дело не в кофе. Дело в людях.
• Люди – главная ценность в нашем деле. Мы 

будем делать все для того, чтобы служить 
нашим покупателям. Уважение и атмосферный 
дружеский контакт с клиентом позволит нам 
обрести огромную аудиторию постоянных 
клиентов, которые будут довольны.

• Мы будем тщательно создавать нашу команду. 
Нам важно, чтобы у людей, работающих с нами, 
был такой же подход к делу, как и у нас.
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На первую кофейню нам нужно:

500.000руб

Благодарим Вас за 
внимание!
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Контакты:
Антон – 
anton.overbiz@gmail.com
Виктор –
viktorvostrecov@mail.ru


