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История развития компании
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Функциональные возможности
● Задачи(поручения, дедлайны, ответственные)
● Настройка доступа
● Шаблоны документов(актов, договоров, счетов)
● История отношений с клиентом (IP-телефония и рабочая 

почта история звонков и переписка с клиентом) 
● Карточки сотрудников
● Мобильные версии (IOS, Android)
● Встроенный органайзер
● Учет рабочего времени
● Обмен событиями с google-календарь

● Поддержка CommerceML v2 
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Дополнительные возможности

● Интеграция с Октелл
● Интеграция с «Простые звонки»
● Интеграция с 1С
● Обучение и внедрение
● Удаленная установка на сервер



6

CRM: клиенты и продажи 

Компания предлагает 2 версии программы
● На сервере Мегаплана(облачная версия CRM)
● На вашем сервере (коробочная версия CRM)
Цена:
● От 490руб в месяц за подписку
● От 80 000руб за покупку коробочной версии
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Компании, в которых используется



8

Приложение
CRM(Customer Relationship Management) – система управления 

взаимоотношениями с клиентами  
Saas или система как сервис. При этом варианте все 

программное обеспечение и данные находится на сервере 
поставщика услуг.

Standalone — лицензия на установку и использование 

программного продукта.   
Дедлайн – крайний срок сдачи.
CommerceML v2 – формат запросов, с помощью которого 

интернет-магазины обмениваются данными
о заказах и товарах 


