
Хочу БОЛЬШЕ! 
30 правил продаж в 
фитнесе и не только

ДМИТРИЙ КОНОНОВ, 2019



1. Продажи начинаются с 
внутреннего «для чего»?









2. Внутренняя уверенность в том, 
что ЦЕННОСТЬ выше ЦЕНЫ!



3. Деньги ПОЧТИ НИКОГДА не 
являются истинной причиной 
отказа клиента



4. У Унылого Говна не покупают.
ЭНЕРГЕТИКА!



5. «От успеха тебя отделяют 2 
сантиметра» (с), Тони Роббинс



6. Продавать дорого ПРИЯТНЕЕ, 
чем продавать ДЕШЕВО



7. Продавать ДОРОГО можно 
ТОЛЬКО из позиции Эксперта. 

Нельзя продать «Гранту» по цене 
«Мерседеса»…



8. Как только ты начинаешь искать 
причины низких продаж в

- Конкурентах
- Экономике
- «Народ у нас такой»
- Цены в клубе высокие
- Тренажеров не хватает

-ТЫ ПРОИГРАЛ!
 



9. Твой конечный доход 
определяет твой уровень нормы



10. Твой уровень нормы 
определяет твое физическое 

окружение. Или 
информационное поле.



11. Тренировку НЕЛЬЗЯ потрогать. 
Глупо рассказывать о ней. Или 

показывать ее. Ее нужно 
ОЩУТИТЬ и ПРОЖИТЬ. 



12. Дай потенциальному клиенту 
возможность получить этот опыт 

БЕЗ РИСКА.



13. Дорогой Специалист – тот, кто 
умеет и не «жмется» проводить 

качественные тренировки 
БЕСПЛАТНО, чтобы потом 
продавать себя ДОРОЖЕ 

среднего по рынку



14. Любимый вопрос «300-
рублевого тренера» - а мне это 

оплатят? 



15. Для того, чтобы быть 
Экспертом в глазах клиента, 
нужно знать ЧУТЬ БОЛЬШЕ него и 
уметь дать ему тот результат, за 
которым он пришел. 

Или на 10% улучшить его 
физическое состояние. И не 
покалечить его. ВСЕ!



16. Несколько дней, потраченных 
на составление и/или заучивание 
речевых шаблонов продаж 
экономят месяцы и годы в 
достижении достойного 
заработка. 
И кучу нервных клеток и 
переживаний: почему я такой лох 
и у меня такие низкие продажи?



17. Учись у Выскочек, вместо того, 
чтобы осуждать их!



18. Для того, чтобы «Бесплатное» 
не вызывало подозрений и не 
обесценивало услугу, соблюдай 
три правила: 

- причина
- дедлайн
- кто не успел, тот опоздал! 



19. ВНИМАТЕЛЬНО слушающий и 
кивающий ВСЕГДА продаст 
больше, чем много и красиво 
ГОВОРЯЩИЙ. 



20. 4 признака Премиум – клиента: 

- высокая потребность (мотивация, 
чаще «к», чем «от»)
- приносит много денег и мало 
проблем
- ценит свое и чужое время, корректен
- уходит «по английски», без скандалов



21. Первое впечатление ВАЖНЕЕ 
ВСЕГО! Особенно, для Премиум-
клиентов.



22. ГЛАВНОЕ, за чем приходят 
большинство клиентов – ВНИ-МА-НИ-Е



23. ГЛАВНОЕ, почему уходят 
«качественные» клиенты – догадайтесь 
с трех раз?



24. Нет проблем с привлечением, но 
«отваливаются пачками» - попроси 
опытного коллегу пройти твою 
тренировку и дать обратную связь. 



25. Помни о «цикле принятия 
решения»! 4 «касания» клиента, 
несущих ему какую-то пользу – и он 
твой!



26. «Физическое» взаимодействие с 
клиентом-новичком повышает  
вероятность продажи*



27. Иногда, чтобы увеличить продажи, 
достаточно ПРОСТО ПОДНЯТЬ ЦЕНЫ ☺



28. ЛЮБОЙ новый фитнес-продукт 
внедряйте ТОЛЬКО через двухшаговые 
продажи! 



29. НАЗНАЧЬ СЕБЯ ЭКСПЕРТОМ САМ. 



30. Ты ошибаешься насчет верхнего 
предела цены … ну, примерно, раз в 
5-7 ☺



31. БОНУС. Любые твои достижения, 
образования и регалии «продают» 
хуже, чем отзывы благодарных 
клиентов. 



















Онлайн-тренинг «Турбо – Деньги в 
фитнесе. Удвоение доходов тренера», 

10-й поток. (15 мая – 15 июня)
► Построите свой сильный Персональный 

Бренд
► Привлечете новых клиентов
► Сможете поднять цены на свои услуги или 

увеличить стоимость часа
► Станете известным и узнаваемым в городе в 

сфере фитнеса
► Увеличите свой доход от 30% до 300% 

гарантированно!



За время тренинга сделаем 
вместе:

► Научитесь писать "продающие" заголовки и тексты, 
привлекающие клиентов на тренировки без жестких 
продаж и "впаривания

► Напишете не менее 10 "экспертных", продвигающих 
вас статей, в соцсетях 

► Приведете свои странички ВК, Инстаграм и на 
Фейсбуке в порядок и начнете получать запросы в 
личку о стоимости и условиях ваших тренировок 

► Научитесь грамотно отвечать на эти запросы, чтобы 
клиенты не "сливались"



► Научитесь продавать комфортно и ненавязчиво, через 
двухшаговые продажи

► Узнаете, как вести себя в зале/ фитнес-клубе, чтобы получать 
новых "персональщиков" из числа уже существующих клиентов 

► Пройдете отдельный "мини-тренинг в тренинге" от нашего 
приглашенного Эксперта по продаже фитнес-услуг в 
Инстаграм и оформите себе крутые "продающие" аккаунты

► Научитесь снимать продвигающие вас видеоролики 8 типов. 
Снимете и выложите в своих соцсетях не менее 8 видео за весь 
тренинг

► Узнаете, как привлекать клиентов через уже существующих 
клиентов с помощью маркетинга рекомендаций "Дружеский 
Фитнес" 



► Узнаете, как нужно поднимать цены для старых клиентов, чтобы они не только 
не обижались на вас, но еще и были вам благодарны!

► Получите и внедрите, минимум, 5 каналов бесплатного привлечения клиентов 
► Узнаете, как опубликоваться в местном журнале или газете, или выступить на 

местной радиостанции с темой по фитнесу БЕСПЛАТНО, и как это потом 
использовать для повышения Вашей Экспертности и стоимости часа

► Узнаете и внедрите несколько способов увеличения своего дохода БЕЗ 
увеличения рабочего времени! 

► Поймете, как стать самым дорогим тренером в городе (или одним из самых 
дорогих), со стоимостью часа в 2-5 раз выше средней по городу и начнете 
уверенно двигаться к этому!

► Начнете постоянно получать новые заявки, сообщения и звонки от 
интересующихся вашими услугами клиентов, станете гораздо более 
авторитетным и известным в городе специалистом 



КОМУ ИНТЕРЕСНО 
ПОПАСТЬ В ТРЕНИНГ?



Полная стоимость участия в тренинге «Турбо-
Деньги в фитнесе» 

Специальное предложение для участников конференции

27 000 р

14 900 
(48 часов)

+ вебинар #ПрессБесСтресса в подарок 



► Контакты по любым вопросам 
сотрудничества (выездное обучение 
продажам, тренинги, вебинары)

FitPro13@Yandex.ru 


