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БУДУЩЕЕ — ЭТО СКОРОСТНОЙ АВТОМОБИЛЬ БЕЗ ВОДИТЕЛЯ. 
БЫ ХОТИТЕ БЫТЬ ВОДИТЕЛЕМ. ЗНАЧИТ, ВАМ НУЖНО ВЫБРАТЬ 
НАПРАВЛЕНИЕ ДВИЖЕНИЯ. ИЛИ ВЫ ХОТИТЕ, ЧТОБЫ КТО-
НИБУДЬ ДРУГОЙ ПРИНИМАЛ РЕШЕНИЯ? НЕ БУДЬТЕ ПРОСТО 
ПАССАЖИРОМ. ПУСТЬ ЛЮДИ УЗНАЮТ, ЧТО ВАМ НУЖНО И КУДА 
ВЫ ХОТИТЕ ПОЕХАТЬ. ТРИДЦАТЬ СЕКУНД — ВАШ КЛЮЧ. 



ВАША ЦЕЛЬ – ЗНАТЬ ЧЕГО ВЫ ХОТИТЕ!

� Первый основной принцип 30-секундного 
сообщения— иметь единую, четко очерченную 
цель



ПОСТАВЬТЕ СЕБЯ НА МЕСТО СЛУШАТЕЛЯ!

� Знать своего слушателя и чего он от вас хочет – 
это второй основной принцип 30-секундного 
сообщения.



ЗНАТЬ НУЖНОГО ЧЕЛОВЕКА, С КОТОРЫМ СЛЕДУЕТ 
ГОВОРИТЬ!

� Третий основной принцип 30-секундного 
сообщения – хорошо сформулированный подход!



ЦЕЛЬ И ПОДХОД ДОПОЛНЯЮТ ДРУГ ДРУГА!
� В затонувшем корабле не далеко от испанского побережья 

лежат сокровища. Ваша цель—достать их, но вы не знаете 
как. Какая польза от этой цели без плана, способа достать 
сокровища? Этот способ— ваш верный подход!


