
Таргетированая реклама в 
Фейсбук, Инстаграм

Часть 2



Портрет ЦА



Mind map 

Mind42.com; mindmeister.com



Группирование аудиторий по 
интересам, поведению



10 схем написания продающего 
поста



1. Формула AIDA ( Внимание - Интерес - 
Решение - Действие)



2. ЦЭВД (Цель - Эмоция - Визуализация - 
Действие)



3. PMPHS (Боль - Больше боли - Надежда - 
Решение)



4. ODC ( Предложение - Срок - Призыв к 
действию)



5. ВОДД ( Визуализация - Обещание - 
Доказательство - Действие)



6. PADS ( Проблема - Удар - Дискредитация -
Решение)



7. До - После - Мост



8. ВИДВД (Внимание - Интерес - 
Доказательство - Выгоды - Действие)



9. КПОДД (Квалификация - Понимание - 
Обучение - Доказательство - Действие)



9. 5 вопросов



Выбор картинок или фото

• НЕ использовать картинки Яндекс, Google

• Можно использовать фотостоки (но аккуратно)

• Лучше свои фото(если есть в хорошем качестве)

• Используйте релевантные фото(то что «близко» 

вашей аудитории или то что хочет видеть ваша 

аудитория) 

• Можно использовать абстрактные(креативные) 

фото, но надо смотреть как будет конверсия

• Видео – короткие (для инсты не более 20-25 сек)



примеры






