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Тема сегодняшнего семинара:

Оглавление

▪ Что изменилось за последние годы ?

▪ Стоит ли работать с Китаем? Подводные камни и возможности

▪ Вводная информация о закупках в Китае

▪ Обзор интересных ссылок и ситуаций. 

▪ FAQ

▪ 5 шагов в работе с Китаем

▪ Как работать с Китаем, основные шаги и описание

▪ Полезные ресурсы

▪ Как работаем мы

Горохов Борис
Основатель

• Учредитель ООО “Мост в Китай”
• Эксперт по китайской тематике на журнале Форбс
• Представитель торговой палаты “Цингхуа”

В начале пути 

Основная часть 

▪ Чем мы можем помочь?

▪ Сбор ресурсов – Лизинг, Субподрядчики, Гранты, Люди, Координация.

▪ Определяем ход работ после семинара

Заключение и 
итоги
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Рынок, конкуренты и дальнейшее развитие

Около 1000 заявок в 
год. От 2-3 заявок в 

день. Огромное 
количество ситуаций 

и компаний.

▪ Более специфичный опыт по работе с 
Китаем. Опыт в юридической практике.

▪ Нацеленность на экономию времени и 
средств для клиента. Мы отошли от 
посредничества и сейчас оказываем 
услуги

▪ О нашей компании
– https://vk.com/bridgetochina 

– http://bridgetochina.ru

– https://vk.com/bridgetoshangh
ai 

– http://www.forbes.ru/person/2
78903-gorokhov-boris 

▪ Об отрасли
– http://vectorexpo.ru

– http://sinocom.ru

– http://russia.mofcom.gov.cn 

▪ Полезные ссылки
– http://bigchina.ru 

– http://www.tks.ru 

– https://www.icris.cr.gov.hk 

– http://vchae.com/experts 

▪ Рынок работы с Китаем 
пережил 40% падение

▪ Качество предоставляемых 
услуг на рынке 
повышается медленно, а 
конкуренция растет

▪ Все большую популярность 
набирает работы в Китае по 
продаже товаров.

Наши
возможности

Текущее 
состояние 

рынка

Внешняя 
среда



Вопросы и ответы.

1

2

3

Цель нашего семинара

Кто что хотел бы закупать?

Работал ли кто либо с Китаем?



Всего можно выделить 5 простых этапов

ПереговорыПоиск Контракт Производств
о Логистика

Идет долгий этап 
разработки идеи. 
Если есть уже 
существующий 
бизнес тогда мы 
приступаем к 
обзору рынков*  

▪ Выбор* 
поставщика, 
делается 
проверка*. 

▪ После 
информации о 
ценах и сроках 
подписывается 
контракт

▪ Во время производства и закупок товаров в Китае вы 
должны сделать шкалу производства*

▪ По готовности товара, проводится проверка товара*
▪ Собираются документы

▪ Сегодня мы расскажем все эти пять шагов, на каждом блоке мы будем останавливаться в конце и обсуждать 
возникшие вопросы. И на каждом этапе мы постараемся дать вам как можно более полезную информацию.



Для начала рассмотрим примерную схему работы с Китаем

2) Попутно идет работа с банками –   

• согласование сделок, открытие валютного 
счета

3) Кроме этого идет работа с 
таможней и логистикой

– Согласование контрактов 
с брокерами и логистами

– Сбор документов для 
экспортной сделки

– Предоставление 
документов для таможни

– Регистрация 
сертификатов на товар.

1) Сперва идет работа 
по заводам 

▪ Поиску и 
переговорам с 
поставщиками 
которые поставляют 
товар

▪ Затем идет 
согласование 
условий сделок.

▪ А затем ее контроль 
по времени и 
качеству товара.
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Основные схемы работы с Китаем

Есть несколько схем сотрудничества с Китаем:
1) Когда вы полностью отдаете работу с таможней, 

доставкой и заводом на аустор
2) Когда вы отдаете профессионалам самое трудное – 

поиск, сбор документов и контроль поставки.
3) И когда вы работаете полностью сами.

Мы расскажем вам все схемы, а как работать решать 
уже вам самим. Кое что можно скоородинировать после 
семинара.

Может возникнуть вопрос если все так сложно, тогда 
зачем вообще работать с Китаем, - ответ прост, это 
дешевле и во многих ситуациях это единственный выход 
из ситуации.
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Факторы риска – Чаще всего подводит 
собственная халатность.

1

2
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Профессиональные – Незнание 
законодательства КНР и РФ,  халатность 
персонала, рискованные решения

Производственные – Нарушения сроков, и 
качества. Нарушения условий. Утеря груза.

Низкая вероятность 
реализации риска

Высокая вероятность 
реализации риска

Организационные – Ошибки в финансовых документах, 
валютные риски, несоответствие кода ТН –ВЭД и другим 
параметрам.            



Шаг 1: Поиск поставщиков
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Вы должны четко знать что купить, и сколько ресурсов потребуется

3

2

1
▪ Временные рамки –  все кто начинает работу с Китаем понимают что 

это бизнес процесс. Нужно найти промежуток времени между 
циклами:

▪ Расчет бюджета – Нужно понимать какой суммой вы располагаете. И 
сколько сможете выдержать. Расчет денежных затраты на поставку 
каждого товара (Поездки, доп расходы, бюджет)

▪ Расчет объемов товара, поможет вам определиться к кому обращаться  
- заводу, посреднику или агенту. Слишком небольше и разрозненные 
грузы будет не всегда рентабельно закупать в КНР.



Цикличность закупок – весна и осень. FAQ
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Подписание контракта  1-3 В течении недели

Оформление паспорта сделки  5 
Перевод аванса в Китай  1-3 

Изготовление пресс форм  10-15 Согласно условиям контракта.

Производство  30 
Проверка груза  1-3 

Оплата остальной части платежа  1-3 Если платить единовременно можно это 
время сэкономить

Отправка до границы  5-8 
Таможенное оформление груза в 
КНР  1-3 

Подача деклараций в РФ  6 
Отправка до Якутска  15-25

Пуско-наладка  14-30 Теоретический срок 14-30 дней

Сертификация 30  Работа выполняется одновременно с 
изготовлением товара.



Расчёт стоимости поставки 10 000$

Инвойс(FOB - Ningbo) 10 000
Доставка Ningbo - SPB 2 000
Страховка до границы 100
Таможенная стоимость 12 100
Пошлина 15% 1815
НДС 18% 2505
Услуги таможенного представителя 1000
Сертификаты 200
Доставка Владивосток 2500
Банковские расходы 50
Дополнительные расходы
Приёмка 500
ТО(досмотр) 300
Итого 20970
Удорожание товара В 2 раза
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Виды поставщиков  + и -
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Торговые компании – Это около 50% всех 
поставщиков. Могут быть полезные если найдете 
надежную компанию, однако минусов больше чем 
плюсов. (Презентация)

Крупные производители – Нареканий к качеству 
и срокам нет, но на них сложно выйти и получить 
нормальную цену. Очень специфическиц 
поставщик. 上海市浦电路370号宝钢大厦

Мелкие поставщики – Основной вид 
производителей, легки в заключении контрактов, 
но именно за ними нужно следить и тратить много 
времени и сил. www.realchina.ru/archives/2348 

Оптовые компании – Очень удобный вариант 
если имеете дело с обычными товарами, однако не 
всегда можно найти подходящую компанию.
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Источники информации
о китайских производителях

Вопрос к слушателям – кто уже проводил поиск 

поставщиков?

• Выставки, конференции в России и Китая

• Торгово-промышленная палата (РФ и КНР)

• Информация о производителе-экспортере

     на этикетке продукции в магазине

• Поиск по интернету

Ваша цель собрать на руках всю важную 
информацию
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+ и – поиска поставщиков в интернете
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До того как появился alibaba 

единственным способом поиск 

производителей в Китае была Кантонская 

ярмарка.

Плюсы в доступности поиска, и это 

единственный позитивный момент.

К счастью у нас самих, свои более 

сложные способы поиска. 

Интернет выступает лишь начальным 

инструментом.



Выставки в Китае

Выставки бывают раз или два раза в год, у 

выставок есть свои минусы однако именно на них 

можно встретить всех поставщиков; 

Действительно крупные выставки можно 

пересчитать по пальцам, при этом лучше всего 

ездить на отраслевые выставки. Подробный 

список есть на нашем сайте.

Приехав на выставку можно сразу поехать по 

заводам, а если нет денег можно отправить 

студентов для сбора инфы. Мы бы могли 

предложить бизнес миссию на Кантонскую 

выставку в следующем апреле.
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Вопросы и ответы.

1

2

3

Вопросы по поиску поставщиков?

Наши способы поиска

Где не стоит искать контакты?



Шаг 2: Переговорный процесс

E-mail: mostvkitai01@outlook.com /  http://www.bridgetochina.ru Tел./факс: +86 /135 2441 
6072



Что нужно знать о поставщиках?
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Нам часто говорят что китайские компании им не 
ответили, и поэтому сбор информации идет 
хаотично. Однако на самом деле это из за не знания 
их менталитета.

Факт №1: 80% заводов удаляют невнятные или 
плохо сформулированные письма.

Факт №2 Не все производители имеют 
сотрудников с английским языком; Однако русский 
почти всегда означает посредников.

Факт №3 – Производители выбирают клиентов, так 
как они завязаны на своих графиках*



Основные подводные камни при переговорах

▪ Тактика
- Точный расчет сырья и затрат на товар
- Учитывать интерес завода
- Выбирать нужных людей

Культурные 
моменты

Понимание 
специфики 

Ход работ

▪ Изучение особенностей страны партнера и 
особенностей производства

- Завод может собрать все за любую цену, но в ущерб 
качеству

- В основе работ лежат расчеты рентабельности 
обработки товара и расходами на производство.

▪ При работе с заводами вы должны понимать что в 
Азии привыкли вести бизнес по другому:

- Теория всегда найдется покупатель
- Теория деньги вперед
- Теория win win
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Базис поставки и условия оплаты

на
стоимость

Ключевые вопросы,
влияющие  продукции:

Условия поставки (базис поставки) EXW, FOB  

Стоимость товара, что включено, НДС?

Является ли поставщик производителем,  
экспортёром?
Чёткое, полное, формализованное ТЗ

Гарантийные обязательства

      Способы оплаты контрактов с Китаем:  
Разбивка платежей (предварительная и  
окончательная оплата);

В какой валюте принимается оплата за
 продукцию
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Пример документов – бизнес лицензия



Пример документов - ID
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Российские клиенты чаще всего выбирают самую низкую 
цену, однако это не совсем верно. В процессе 
обсуждения цен, получения образцов и посещения 
завода, сложить несколько факторов.

А) Насколько легко работать с вашим поставщиком, 
насколько он “адекватен”. Уходить при малейшем 
проявлении опасности*

Б) Цена и качество производимого товара.

В) Мотивированность завода. 

Как выбрать поставщика?
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Вопросы и ответы.
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2

3

Понимание менталитета заводов

Ситуации в переговорах

Опыт по торгов с заводом



Шаг 3: Подписание контракта.
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Основные подводные камни

В среднем к нам попадают около 1-2 заявок в месяц в 
фактах по мошенничеству.

Основная наша масса российских компаний в Китае 
слабо представляла себе меры предосторожности.

Суть в том что достаточно поддерживаться пары 
простых правил:

№1 Проверка надежности поставщика. Можно 
взять документы поставщика и проверить его в 
реестре.

№2 Корректные контракты и документы. Контракт 
должен быть подписан на 2 языках, с точным 
указанием поставщика и его подписей и печатей. 
Переписка сохранена, чеки и документы у вас на 
руках.

№3  Оплата 30 % депозита, работа по b2b. Оплата 
только на счет компании и только по небольшому 
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Контракт –
Причина и основные ошибки

Основная задача контракта закрепить все наши 
соглашения и требования на бумаге. Зачастую 
именно к этому моменту начинаются самые важные 
переговоры.

Примеры распространенных ошибок

Ошибка №1. Контракт подписан на русском или 
английском языке

Ошибка №2. Контракт подписан не уполномоченным 
лицом.

Ошибка №3. В контракте указаны реквизиты 
оффшорной компании или физического лица

Ошибка №4. В контракте поставлена фальшивая 
печать или некорректная печать
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Вопросы и ответы.
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2

3

Ситуации в Китае связанные с 
мошенниками

Судебные тонкости

Форс мажоры с качеством товара 



Шаг 4: Производство товара в Китае
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Производство продукции в Китае

Контроль производства, нужен для того 
чтобы вы получили товар по вашим 
требования в условленные сроки.

На этом этапе нужно не терять бдительности 
и четко отслеживать процесс. 

Те заводы которые не заинтересованы в 
ваших заказах, должны были дать отказ еще 
в начале поиска.

К этому моменту вместе с контролем 
качества на заводе вы должны начать 
готовить документы для экспорта.
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Основные подводные камни

По сути контроль производства это процесс 
отслеживания времени и качества поставки 
конечного товара. 

Если этого не делать, ваш заказ может 
отодвигаться по времени, в партии могут 
появляться случа брака итд.

Лучше всего если вы подошли к делу более 
профессионально, и заранее составили 
график производства каждой детали.

Примеры из жизни
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Сбор документации для  импорта 
продукции из Китая

Вы должны дать задание заводу собрать всю 
документацию по товару, упаковать товар, 
наклеить маркировку груза, и отправить 
документы оригиналом и сканами к вашему 
брокеру.

Упаковочный лист,  контракт;
Инвойс 

Сертификат 

происхождения;  

Сертификат качества;

Прайс-лист 

Паспорт безопасности (MSDS)
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Проверка различной продукции 
на заводе
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На каждый товар делается план..
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Приемка продукции в Китае

Все вопросы связанные с оформлением груза и 
его  контроля,  необходимо  решить до 
окончательного  расчёта с производителем.

Контейнер должен покинуть место загрузки 
с  корректными документами.

Составляем список работ по проверке 
груза по товару, упаковке, документам, 
характеристикам итд

Если это невозможно то приглашаем 
представителей.
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Вопросы и ответы.

1

2

3

Как защитить себя от брака ?

Как проверить товар удаленно?

Что делать если завод не хочет работать?



Шаг 5: Логистика товаров из Китая
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Выбор оптимальной  
транспортной схемы

Основная задача логистики -  разработать оптимальную схему транспортировки
по параметрам: груза –цена/сроки/риски

Вид перевозки Плюсы Минусы

             Морем
Относительно низкая цена 
Надёжность

Сроки доставки  
Вывоз из порта

                Жд Скорость доставки
Большие объёмы

Надёжность

             Авиа Скорость доставки Цена

              Авто

Скорость доставки
Мобильность

Надёжность  
Цена
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Контейнерных перевозок

Контейнеры:

20' DC: 6`096 x 2`370 x 2`591 mm / 33,9 m3 / 28`000 kg

40' DC: 12`192 x 2`438 x 2`591 mm / 67,7 m3 / 26`500 kg
40' HQ: 12`192 x 2`438 x 2`895 mm / 76,4 m3 / 26`500 kg
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Морские перевозки

Выбор морской линии – баланс скорости и цены

Выбор порта  – порт отправления /порт назначения

Выбор договорной схемы – работаем напрямую с линией  
или через агента

Портовый экспедитор – его задачи

Ставки морского фрахта – а также время отправки

Сезонность морских поставок
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Авиадоставка

Объёмный   вес 1 м3 = 167 кг

Примеры:

Одежда 130 кг /  1 м3 - оплата за 167 кг

Обувь 50 кг / 80х80х80 см / объём 0.512 м3 -  0.512
х167 = 85.5 кг - оплата за 86 кг

Запчасти 3000 кг / объём 16 м3 - оплата по  
фактическому весу 3000 кг

    На что стоит обратить внимание:

Ставка должна включать 
терминальную  обработку

Не все грузы допускаются к авиаперевозке
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Железнодорожные перевозки

       Направления перевозок:
Море   Владивосток/Восточный - перестановка на 

ЖД  Прямая перевозка через Забайкальск

      Особенности:
Негарантированные сроки

Сквозная ставка / ставка по РФ

2 варианта перевозки – по ВТТ или по жд/накладной  
(ТО во Владивостоке или Забайкальске)
Раскредитация и раскрепление груза / довоз
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Автоперевозки

      Направления перевозок:
Прямая международная перевозка

Международная перевозка со сменой перевозчика в  
транзитной зоне Забайкальск

Внутренняя перевозка

      Особенности:
Режимы перевозки TIR / ВТТ / ТТН

Китай не входит в Конвенцию TIR

Перегрузка и параметры машина тент 82 м3, 20 тонн 
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Как организовать таможенное
оформление груза в Китае и России
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Сложное, многоуровневое и постоянно  
меняющееся правовое поле;

Высокая степень администрирования ВЭД со  
стороны государства мерами тарифного и  
нетарифного регулирования;

Сильная зависимость бизнеса и участников ВЭД  
от действий министерств и ведомств;

Высокий уровень бюрократизации

Проблемы таможенного  
оформления и ведения ВЭД
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Госструктуры, воздействующие  
на участника ВЭД и ВЭД-сделки

Участник  

ВЭД

в России

ФТС

ФСБ
1. Управление «К»
2. Деп. по экономической безопасности
3. Комитет финансового мониторинга
4. ГНК (Наркоконтроль)
5. Пограничники
6. Нотификация товаров

1. Отдел Контроля таможенной стоимости
2. Отдел Таможенных платежей
3. Отдел Валютного контроля
4. Отдел Предварительного таможенного контроля
5. Отдел Товарной номенклатуры
6. Отдел Нетарифного и экспортного контроля
7. Отдел Применения системы управления рисками
8. Отдел Таможенной инспекции
9. Отдел Оперативно-розыскной

10. Аналог.подразделения Региональных ТУ и ФТС

11. 12. Отделы фито и ветеринарного контроля
13. Отдел  таможенных досмотров

14. Отдел по борьбе с таможенными правонарушениями
15. Отдел таможенных расследований

Зарубежный  
партнер

Таможенный  
представитель

СВХ или ТС

Экспедитор и
перевозчик

Прокуратура
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Анализ  
товара

Материал, функции, степень обработки  
Полное наименование, назначение, фото
Данные на маркировке, торговая марка, модель…  
Описание всех составляющих товара, их состав, %  
Размеры, вид упаковки и маркировки

Наличие действующего классификационного решения ФТС  
Выбор соответствующего кода из ТН ВЭД ТС
Применение Основных правил Интерпретации ТН ВЭД

1 знак - раздел  
2 знака - группа
4 знака - товарная позиция
6 знаков - товарная субпозиция
8 знаков - товарная подсубпозиция (КНЕС)  
9 - товарная подсубпозиция (СНГ)
10 - товарная подсубпозиция Россия

Документы

Код ТН ВЭД

Пример

61 – группа «Предметы одежды…»
6101 – пальто, полупальто, накидки, куртки…
610120 – из хлопчатобумажной пряжи
6101201000 - пальто, полупальто, накидки, плащи…

Алгоритм определения кода ТН ВЭД
При таможенном декларировании товарной партии на таможне каждому товару необходимо  

присвоить код, согласно классификатору ТН ВЭД



Прямой контракт или цепочка контрактов, начиная с
производителя;
Оплата товара по внешнеторговому контракту (паспорт  

сделки, swift, выписка с л/счета);

Все товаросопроводительные документы;

Описание товара и перевод;
Прайс-лист производителя, заверенный в ТПП Китая;  

Сертификат происхождения;

Экспортная декларация, транспортные документы;

Бухгалтерские документы по реализации товара на
территории РФ;

Маркетинговый анализ (цены на аналогичную  
продукцию).

Документы, необходимые для  
доказательства таможенной стоимости
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Мифы о преимуществе серых схем

«Серая» схема с оффшорным контрактом позволяет  
изменить страну происхождения или отправления  
товара;

Таможенные органы лояльно относятся к таким  
поставкам, т.к. они подкреплены соответствующим  
материальным или административным ресурсом;  

Возможность занижения или завышения таможенной  
стоимости товара;

Возможность избежать расходов и потерь времени на  
выполнение многочисленных бюрократических  
процедур по оформлению;

Упрощается бухгалтерия
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Легко доказывать Вашу стоимость товара и тем самым
избегать корректировок и экономить на пошлинах. В  
судах более 80% дел в спорах с таможней выигрывают
«белые» импортеры. Именно поэтому сейчас многие
переходят на «белые» схемы;

Вы всегда можете доказать свою собственность на свой  
товар и, соответственно, предъявить участникам  
контрактной цепочки и сделки, и государственным  
структурам, свои претензии, если их действия  
принесли Вам убытки;

Гарантийные и иные обязательства по продукции и  
поставке у Вас прямые от производителя, что  
закреплено в прямом контракте.

Преимущества «белого»  
таможенного оформления
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Итоги, обсуждения, и вопросы.
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Полезные ресурсы

Если брать Якутию в целом, то во всех регионах 
республики можно отследить единую проблему, это:

1) Недостаток идей

2) Разрозненная и устаревшая информация

3) Отсутствие инструментов работы с КНР

4) Невозможность найти альтернативу Китаю
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Что мы можем сделать?

Мы не сможем решить все проблемы, однако мы 
способны:

1) Бесплатно консультировать всех желающих

2) Поделиться контактами людей в Китае

3) Показать полезные ресурсы для ведения 
бизнеса с Китаем.

4) Собрать ресурсы для бизнеса с Китаем.
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Спасибо за внимание!

Телефон: +(86) 135 2441 6072

www.bridgetochina.ru
mostvkitai01@outlook.com

За более подробной информацией вы можете обратиться
за консультациями по почте или whatsup
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