


Как создать успешный бизнес?

План по открытию магазина по 
продаже трендовых очков.



Ценообразование
При закупке очков, цена которых начинается от 280 
рублей, в наценку стоить включать такие параметры, 
как: 
· Затраты на рекламу 
· Затраты на дизайн 
· Затраты на доставку 
· Затраты на аренду помещения (если оно у вас 
имеется, но мы бы советовали для начала продавать 
через интернет)



Теперь просчитаем эти затраты на одну пару очков в среднем: 
· Затраты на рекламу – 10 т.р в месяц 
· Затраты на дизайн (дизайн логотипа и фирменный дизайн страницы Instagram, VK) – 1 т.р 
· Затраты на доставку – 3 т.р 

Без учета затрат на аренду: 14 т.р в первый месяц работы, следующие месяцы – 10 т.р (только затраты на рекламу) 
Берем среднюю цену на пару очков от opto4kov.ru – 300 рублей. 
Минимальный оптовый заказ – 200 пар очков. 

Все расходы (14 т.р) делим на количество пар очков (200 шт.)= 70 рублей – наценка на одну пару очков. 
370 рублей – себестоимость очков с учетом всех расходов. 

Следовательно, всё, что свыше этой цены – это уже ваши личные деньги. 
В среднем по рынку, такие модели очков, какие предлагаем мы, продают от 1500 рублей за пару. Вы можете сделать цену 
ниже и продавать пару за 1000-1200 рублей. В таком случае, вы будете зарабатывать от продажи одной пары очков от 630 до 
830 рублей. Поставив такую цену, вы сможете обойти конкурентов, которых на данный момент очень мало на рынке. 

Чтобы получить полный план, который приведет Вас к успешному бизнесу, отправьте заявку на получение прайс листа 
на почту offers@opto4kov.ru 



Наши кейсы

+7(914) 699-7-660
offers@opto4kov.ru


