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Ақылды жандар - 
хош иісті гүлмен 
тең.
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      Rozemarin
      Гүлдер əлемі
Біздің мекен-жайымыз: Ш.Чокина 139/1
Телефон: 8 778 274 01 28
                  8 771 524 09 71
                  8 705 430 10 97 
rozemarin_flowers@mail.ru
Жеткізілуі тегін.



                                         Жобаның мақсаты: 
      - 1 миллионнан астам адам тұратын қалада гүл дүкенінің 
ашылуы. Кіріс институттарының негізгі көзі - гүл сатады. 
      -Мақсатты аудитория - орташа табысы 20-дан 50 жасқа 
дейінгі қаланың халқы. Жыл сайын гүл нарығының көлемі 
өсуде, бұл саланың белсенді дамуын көрсетеді. Қазіргі 
уақытта флористік бизнес - танымал жəне тиімді бизнес түрі. 

       Гүл дүкенінің негізгі артықшылықтары: 
       - бастапқы шығындар;
       - ұзақ мерзімді перспективада жоғары пайда;
       - Бизнестің рентабельділігі 20-30% құрайды. Жобаны іске 
асыру үшін жалпы ауданы 20 м2 болатын сауда үйі сауда 
орталығының маңында орналасқан.



     ӨНЕРКƏСІП ЖƏНЕ КОМПАНИЯНЫҢ 
СИПАТТАМАСЫ
 Гүлдер - мерекенің негізгі белгілерінің бірі. Қазақстанда 
бекітілген кеңістікті гүлдермен безендіріп, оларды безендіру 
дəстүрі. Сондықтан маусымдық жəне экономикалық 
дағдарысқа қарамастан, гүл сатушылар əрқашан өз 
алушыларын табады. Гүл сұраныс қаржы жағдайын бейнелеу 
ретінде əрекеті көп мөлшерде гүлдер сатып алады. Тіпті 
белсенді бизнеспен айналысатын дағдарыс гүл сататындар 
еселенеді. Тек сату екпіні ығысып, артықшылықты бюджет 
опциясына береді, бірақ сату көлемі азаймайды.



                                                 ҚЫЗМЕТТЕР
       Флористикалық дүкеннің негізгі қызметі - бұл əр түрлі гүл 
түрлерінің бөлшек саудасы. Гүл бизнес үшін оның бəсекелестік 
артықшылықтарын қалыптастыратын қосымша қызметтер 
жиынтығы маңызды. 
       Қосымша қызметтер:
    - Гүлдерді жеткізудің курьерлік қызметі;
    - Мерекелерді гүлдермен безендіру; 
    - Ілеспе өнімді сату (ашықхаттар, жұмсақ ойыншықтар, тəттілер 
жəне т.б);
    - Сыйлықтарды орау; гүлдер мен тəттілермен гүл шоқтарын 
жасау; 
    - Ұстағышы немесе крафт -қағаз бар гүлдер, мысалы, конус 
қаптар түпнұсқасы орау;
    - Гүлдердің жапырақтары бойынша жазулар мен суреттер салу; 
    - Безендіруге арналған гүлді композициялар жасау. 









     Гүлдер мен жемістер кез-келген мерекенің сəні, əрі 
керемет сыйлық. Əрбір гүл өзіндік сұлулығымен, 
əдемілігімен ерекшеленеді. Сонымен қатар əрбір гүл 
атаулары да  əр түрлі мағынаға ие.

     Сондай-ақ қазіргі  уақытта  əлемде “сөйлейтін” 
гүлдер  өте танымал.  Бұл  гүлдерде сіздің 
сыйлығыңызды ерекшелендіреді  жəне  бұл гүлдерді 
сыйлыққа алған жанның қуанары анық.  Яғни  тапсырыс 
беруші  өзінің құттықтау, ізгі тілектерін  немесе сезімін  
білдірген дауыс хабарламасын жібереді. Ол үшін тек 
ұялы телефоныңызды қолдансаңыз жеткілікті. 
Тапсырыс берушінің дауыс жазбасын микросхема 
көмегімен гүл шоқтарына орнатады.



Əнші гүл шоқтары
Flower  Smart  Music  5 киловатт қуаты бар жоғары 
сапалы динамикпен жабдықталған.  Ешқандай 
сымдардың көмегінсіз  Bluetooth арқылы  музыкалық 
колонка қосуға болады.
Енді сіз  гаджеттердің көмегінсіз –ақ сүйікті гүліңізге 
қарап отырып əуен тыңдай аласыз.

Гүл құмырасының орталық бөлігінде орналасқан 
бірегей жоғары сезімтал датчик гүлді музыкалық аспап 
ретінде қолдануға мүмкіндік береді.  Өсімдіктің əрбір 
жапырағы мен гүл күлтелерін қолыңызбен түрткенде 
музыкалық ноталар естіледі. Нағыз пионино сиақты.

Ең алдымен оның бірегей дизайны кез-келген 
өсімдікпен керемет көрінеді.









Күшті жақтары Əлсіз жақтары

-Лицензиялау қызметін болмауы;

-Нарыққа кіру үшін кедергілерді төмен;

-Бастапқы инвестицияларды қолайлы  деңгейі;

-Өнімнің жəне табыстылық деңгейі жоғары сұраныс 
болып табылады.

- Гүлдер тез бұзылатын тауарлар;

- сату көлемін бағалаудағы қателер;

-Өнімнің стандартталмауы;

--Кеден саясатына тəуелділігі.

Мүмкіндіктер Қауіптер 

-Кеңістікті гүлдермен безендіріп, оларды безендіру 
дəстүрі;

-Бизнестің табысын айқындайды 

- гүлдер нарығының циклділігі жəне кездейсоқ сұраныс;

-ақаулы немесе ақаулы өнімді алу ықтималдығы;

- нарықтағы бəсекелестіктің жоғары деңгейі;

- валюта бағамының ауытқуы жəне қатаң кедендік 
саясаттың ықтималдығы;

- кеңістікті жоғалту немесе жалдау ақысының 
жоғарылауы



Көңілдеріңіз де, 
өмірлеріңіз де гүлдей 

жайнап жүрсін.


