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Мы выполняли задание 
лучшей мебельной компании.

.



Задание.
п.п.  Мероприятие Срок

1 ТЦ 1

фотоотчет + анализ (что представлено, чье производство, диапазон цен)

14.11.2016

2 ТЦ 2

фотоотчет + анализ (что представлено, чье производство, диапазон цен)

14.11.2016

3 ТЦ 3

фотоотчет + анализ (что представлено, чье производство, диапазон цен)

14.11.2016

3 МС 1

Легенда: Родители купили квартиру (Динамо - Сергеева-Ценского 12 около 100 кв. м.), в настоящее 
время идет ремонт. Интересует вся мебель в современном стиле (Италия, Европа) Основная цель 
получить расчет.

25.11.2016

4 МС2

Вместе с расчетом с той же легендой промониторить предложение

25.11.2016

5 МС 3

Вместе с расчетом с той же легендой промониторить предложение

25.11.2016

6 свод

свод-анализ по мебельным салонам

25.11.2016

7 свод

свод анализ  ТЦ по торговым центрам

14.11.2016



Как мы поняли?..

Нам предстояло стать спец агентами,
которым нужно было узнать тайны 

других мебельных магазинов.



Как мы решали задачу!

Приходя в магазин мы 
исследовали ассортимент 

,видя себя , как очень 
требовательные и  

потенциальные  
покупатели.





Мы пришли к выводу,что самый лучший 
мебельный магазин - это Юнион.



Проводить анализ конкурентов,выбирать 
качественную мебель,следовать чётко 

установленным задачам.



Как мы в будущем сможем 
использовать полученные знания?

Ответ на этот вопрос очень прост.
Нам не придётся сидеть часами и делать анализ работы 

конкурентов , потому что мы уже попробовали себя в этом,
поэтому сможем сделать это намного быстрее и эффективнее.



• В первую очередь ,мы хотим 
поблагодарить организаторов школы 
маркетинга за такое замечательный 
проект ,который позволил нам 
проявить свой потенциал и узнать 
много интересного.

• Также ,мы хотели бы поблагодарить 
компанию «Юнион» ,которая выбрала 
нас и дала возможность испытать 
свои силы в сфере мебельного 
бизнеса.




