
Я-будущий руководитель 
торгового предприятия



Что такое торговое предприятие?

• Торговое предприятие — это имущественный комплекс, 
используемый организацией для купли-продажи товаров и 
оказания услуг торговли. В любом торговом предприятии 
есть свой руководитель.



Кто такой руководитель?

• Руководитель - это человек в организации, который наделен полномочиями и 
отвечает за принятие и осуществление важных решений. Это тот, кто решает, что 
делать, как делать и несет за это ответственность. Это тот человек, который 
является стабильным для своих сотрудников и помощников. Если руководитель 
действует под влиянием настроения, постоянно меняет приоритеты и подходы к 
работе, то вместо согласованности действий получит хаос.



Обязанности и функции руководителя



Коммерческая деятельность

    Коммерческая деятельность-это деятельность компаний 
в сфере купли-продажи с целью получения прибыли.

    Коммерсант-специалист в области организации торговли; 
специалист, формирующий современный рынок товаров.





Для успешного ведения 
коммерческой деятельности 

необходимо наличие высшего 
экономического или среднего 

специального образования, 
хорошо развитые 

коммуникативные навыки и 
навыки ведения переговоров.



   

• Для того, чтобы быть хорошим руководителем нужно не 
только иметь желание, но и получить хорошее образование в 
этой сфере, а также получить опыт в работе. Но что если мы 
просто представим, что я-будущий руководитель торгового 
предприятия? Давайте подумаем.



Стремясь к карьерному росту, я прекрасно понимаю, что включаюсь 
в невидимую гонку и незримое противостояние с другими людьми. 
Сегодня в нашем обществе все конкурируют со всеми, каждый 
старается «перетянуть одеяло» на себя. Времена коллективной 
взаимовыручки и безвозмездного энтузиазма давно прошли.
И тем не менее, я всё-таки думаю, что частично, в каких-то моментах 
и деталях я смогу вложить в свой коллектив чувство сопричастности, 
наделить своих подчинённых ощущением справедливости и заботы. 
Вот почему я не жду от своего карьерного роста мгновенных 
дивидендов: уважения, сочувствия, понимания, огромной зарплаты и 
т. д. «Всё и сразу» бывает только у тех, кто надеется на что-то за счёт 
блата, связей и кумовства.



Важный компонент успешного торгового 
предприятия-менеджер продаж



Реклама-двигатель торговли

     Каким бы хорошим руководителем я не была, главное –это реклама, ведь                                              
без нее люди не будут знать даже в какой области торговой промышленности  
мы работаем. Лично для меня эффективными рекламами являются:

• 1.Бигборды на проезжей части

• 2.Газеты и журналы

• 3.Интернет и телевидение

• 4.Визитки 

• 5.Хорошие отзывы постоянных клиентов



Успех в работе зависит от вас!



Качества эффективного руководителя



Организация работы занимает важную 
часть для руководителя торгового 

предприятия



Вывод

• Руководители торговых предприятий, это в первую очередь создатели 
того мира, в котором мы живем. Мы ежедневно пользуемся благами их 
труда и платим  за это не только деньгами, но и положительными 
эмоциями . Это люди , которые прекрасно знают свое дело и они знают 
как зарабатывать на обществе, используя ваши желания и потребности .

• Эта профессия является не только важной и востребованной, но и 
очень прибыльной, поэтому каждый из нас может стать успешным 
руководителем торгового предприятия.


