
Практический вебинар
Как продвигать партнерские

продукты FORCE family

Продвижение без своего сайта и без рассылок



“Я действительно хочу заниматься партнерками.
Но у меня нет ни сайта ни рассылки своей. Я

толком не знаю с чего начинать. 
Искала активные форумы, блоги но с 

ними дела как то не очень. Нет высокой
 активности, комментарии давние. Может

подскажите, как дальше поступить, как найти
активные, сайты, форумы, блоги? Я уже 

расстроилась…”



Эти методы позволят Вам заработать и миллион
долларов.

Чтобы создать стабильный бизнес, вам нужен сайт,
рассылка и финансовые вложения в рекламу!

!НО!

Применяя на ПРАКТИКЕ эти методы, вы сможете
ПОЛУЧИТЬ Первую самостоятельно заработанную прибыль с 

партнерок FORCE family в Интернете!



Почему у многих не получается продвигать партнерки?

➢ Неправильный выбор партнерки

➢ Распыление на много партнерок

➢ Спам!!!

➢ Без системность

➢ Личные качества



Метод #1. Социальные сети

1. Бесплатно (условно бесплатно)

2. Удобный поиск ЦА (страны, города, тематические сообщества)

Шаг 0: Зарегистрироваться во всех социальных сетях и набирать друзей!



Продвижение в Twitter

1. Несколько раз в день пишем твиты с рекомендацией продукта “Энергетическая 

защита” или “Мастер-класс Я-Магнит” (вип, стандарт, супер-вип) их можно 

чередовать .

2. Между рекламой продукта, пишите какие то свои мысли или цитаты, 

высказывания известных людей (полезный контент)

3. Автоматизируйте процесс с помощью сервиса https://hootsuite.com/ (можно 

использовать и для Facebook, Google+)

4. Дайте дешевую рекламу в Twitter с помощью сервиса https://www.rotapost.ru/



Продвижение в VKontakte

1. Лучше создать отдельный аккаунт для продвижения продуктов FORCE family

2. Несколько раз в день, обновляйте свой статус с рекомендацией продуктов

3. Между рекламными публикациями, пишите какие то свои мысли или цитаты, 
высказывания известных людей (полезный контент), по тематике продуктов

4. Найдите группы эзотерической тематики, где разрешено размещать ссылки и 
размещайте в них ссылки на бесплатный продукт

5. Создайте свою тематическую группу

6. Отбираем ЦА и приглашаем в группу-потом в друзья

7. Публикуйте полезный контент

8. Дайте платную рекламу в пабликах

9. Создайте мероприятие VKontakte

10. Автоматизируйте свои посты с помощью сервиса https://feedman.ru/ или с 
помощью таймера VKontakte



Продвижение в Facebook

1. Несколько раз в день, обновляйте свой статус с рекомендацией продукта

2. Между рекламными публикациями, пишите какие то свои мысли или цитаты, высказывания 
известных людей (полезный контент)

3. Размещайте ссылки на продукт, в тех группах где разрешено размещение

4. Создайте свою группу, приглашайте в неё друзей- и размещайте в ней свои ссылки.Давайте 
полезную информацию

5. Создайте мероприятие Facebook пригласите на него своих друзей в описании дайте свою 
партнерскую ссылку 



6. Создайте фан страницу и привлекайте на неё Целевую Аудиторию

7. Создайте вкладки с бесплатностью 
8. Сделайте вкладку со встроенным интернет-интернет магазином 

9. Усиливайте Ваши публикации (платный метод)



По той же схеме продвигаемся

1. Одноклассники

2. Google+

3. Мой мир

4. Seteniki.net

5. Club312.info

6. Пишите статьи в тематических группах на http://subscribe.ru/, 
forblabla.com

 



Что писать?
➢ Новинки

➢ Информация, о скидках, акциях, распродажах

➢ Поздравления с текущими праздниками

➢ Интересные моменты из жизни

➢ Практические примеры и рекомендации (как помогли практические советы Катрин 

Форс) 

➢ Книги, отчеты, медитации, техники

➢ Ответы на самые популярные вопросы клиентов

➢ Фотографии

➢ Голосование по разным вопросам

➢ Викторины, конкурсы



➢ Регулярность действий!

➢ Следите за бизнес- активностью

Это время когда люди возвращаются с работы, когда приходят на работу и открывают 
социальные сети, это время обеденного перерыва



Метод #2. Использовать ресурсы других людей

1. Сайты. То есть у вебмастера есть тематический сайт и Вы можете 
попросить разместить на нем свою статью, видео или аудио- материалы, 
банер.

2. Рассылки у авторов SmartResponder

3. Реклама в аккаунтах в соц. сетях (люди ведут для интереса)

4. Реклама в группах в соц. Сетях

5. Реклама в аккаунтах в твиттере



Я Мария Петрова, партнер FORCE family продвигаю товары 

Катрин Форс. Хочу предложить взаимовыгодную акцию на ваших площадках. Мне 

кажется с Вашим потенциалом можно зарабатывать хорошие деньги. От Вас потребуется 

размещение  материала, который я предоставлю. В случае эффективного

 сотрудничества. Вы сможете заработать при минимальных усилиях …………

Благодарю. С Уважением партнер FORCE family

Мария Петрова.



За небольшое вознаграждение

Наша компания проводит мониторинг рынка.

И мы хотели бы заказать тестовый запуск рекламы у Вас.

Есть ли у Вас такая услуга, и какова её стоимость? 

В случае положительного эффекта мы планируем

регулярный выпуск рекламы на вашем ресурсе.

С Уважением партнер FORCE family Мария Петрова



ROTABAN



Метод #3. С помощью музыкальных открыток

1. Дарим друзьям (с днем 
рождения, новому 
другу)

1. Обновляем статус в 
социальных сетях



Метод #4. С помощью видео

➢ Изучите сами курсы авторов, и напишите видео-отзыв об этих курсах

➢ Возьмите интервью у авторов курса

➢ Загрузите это видео на всевозможные видео-хостинги (YouTube, Vimeo, Yandex и т.д.)

➢ В описании обязательно дайте свою партнерскую ссылку

➢ В самом видео пропишите ссылку на продающий сайт платного курса. Это можно сделать с 

помощью аккаунта google adwords или с помощью сервисов linkedtube.com, viewbix.com

➢ Призывайте подписываться на Ваш видео-канал!

➢ Призывайте нажать НРАВИТСЯ!

➢ Продвигайте видео во всевозможных социальных сетях! 



Метод #5. Комментарии на блогах

1. Найдите экспертов по Вашей теме. 
Зайдите на их блоги, почитайте 
комментарии и оставляйте свои.

2. Введите в поисковик ключевой запрос
по теме продуктов, например 
“Энергетическая защита”

➢ Посмотрите количество комментариев 
в выбранных блогах

➢  Обратите внимание на количество 
кликов по социальным кнопкам 
на этом блоге



Метод #6. Общение на форумах

Здесь почти так же как в предыдущем методе. Только там мы ненавязчиво предлагали свою 

партнерскую ссылку читателям комментариев к статьям на блоге, а сейчас нужно будет предложить 

ссылку читателям сообщений на тематических форумах.

Ходите по форумам, ищите тематические группы, 

сообщества, размещайте там ссылки на продукты, которые помогают

 решить какую то проблему. То есть не просто 

привлекают интерес, а действительно помогают той

 аудитории, для которой вы работаете.



Домашнее задание

1. Возьмите два продукта FORCE family

2. Примените навыки маркетинга в соц. Сетях на примере одного продукта.

3. Примените ресурсы других людей на примере другого продукта

4. Потом поменяйте наоборот

5. На этой неделе возьмите за новое правило - оставлять по 5 
комментариев каждый день, на популярных сайтах 

6. Обновляйте статусы (Контакт, Фейсбук, Одноклассники, Мой мир, Майл 
Агент, Icq, Skype и так далее…..)


