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Пакеты Авито магазина



Кейсы
• Авточехлы
• Спорт товары
• Спорт товары 2
• Влад
• Потолки
• Шины
• Одежда
• Лендинги
• Вывески
• Полиграфия
• Оргтехника
• Мех



Авито.

Правильные объявления



Почему клиент найдет 
объявление:

1. Текст заголовка = то, что он ищет (wordstat)

2. Наличие фото
3. Правильная категория
4. Вы в ТОП-е



Почему он кликнет на 
объявление:



Почему он кликнет на 
объявление:

• ТОП
• Фото
- Белый фон
- Четкое фото
- Ничего лишнего

• Заголовок
- То, что ищет клиент 

(боль)

- Зацеп (интересно)

- Характеристики
- Оффер, СТА 

(продающее)

• Адрес
- Удобно / близко



Создание

• Данные
• Категория



Тело объявления
1. Где мы

2. Доп.параметры 
категории

3. Заголовок

4. Текст

5. Цена

6. Фото

7. Видео



• Аватар клиента
- Кто он
- Какой товар ищет, цена, оплата, 

получение
- Зачем? Какую боль / задачу нужно 

решить?

• Заголовок
- Теги (wordstat)

• Текст объявления
- Суть предложения
- Выгоды
- Оффер
- СТА

• Фото
- Гл.фото = белый фон + четкий товар
- Второе = как использовать / пример
- Третье = разные стороны, сборка 

(коллаж)

• Цена
- Актуальная
- Мультитовар (в тексте объявления)

• Видео



Цена, Регион, Категория
Цена:
- Указывайте адекватную цену (иначе клиент будет считать себя 
обманутым)

- Если несколько товаров в 1м объявлении – пропишите в 
тексте условия

Регион
- Для своего региона пропишите (кратко) варианты получения и 
оплаты

- Для других: условия пересылки с точки зрения скорости и 
удобства

Категория:
- Размещайте в максимально релевантных категориях, т.е. там 
где ваш товар ищет клиент (но никто не запрещает 
тестировать другие)


