
Субсидии и ВТО



Субсидии
▪ Субсидия  — выплаты потребителям, предоставляемые за счёт 

государственного или местного бюджета, а также выплаты 
специальных фондов для юридических и физических лиц, местных 
органов власти, других государств. 
▪ В соответствии с Бюджетным кодексом РФ следует различать два 

вида субсидий:
a. субсидия — межбюджетный трансферт, предоставляемый в целях 

софинансирования расходных обязательств нижестоящего 
бюджета

b. субсидия — денежные средства, предоставляемые из бюджетов и 
внебюджетных фондов юридическим лицам (не являющимся 
бюджетными учреждениями) и физическим лицам

▪  Основные свойства субсидии:
1.  безвозмездная передача средств (возможен возврат средств) 
2. целевой характер 
3.  софинансирование (на условиях долевого финансирования)



▪ Прямые субсидии используются для финансирования 
фундаментальных научных исследований и опытно-конструкторских 
работ (гранты), внедрения в производство новой техники и 
переподготовки кадров. С одной стороны, субсидии могут поощрять 
развитие перспективных отраслей, с другой — поддерживать 
нерентабельные, но стратегически важные предприятия (со всеми 
последствиями вмешательства государства в рыночную экономику). 
Сельскохозяйственное производство же дотируется 
через компенсационные выплаты.
▪ Косвенное субсидирование осуществляется средствами налоговой и 

денежно-кредитной политики. Государство применяет 
льготное налогообложение прибыли корпораций, практикует 
возврат прямых налогов и таможенных пошлин, государственное 
гарантирование и страхование депозитов, экспортных кредитов, 
предоставляет частным объединениям кредиты на льготных условиях.
▪ Совокупность субсидий из бюджета города бюджетам муниципальных 

образований образует фонд софинансирования
▪ Субсидия — помощь потребителю продукции, то есть субъекту, не 

имеющему достаточно средств для самофинансирования.



Всемирная Торговая Организация
Всеми́рная торго́вая организа́ция (ВТО)— международная организация, 
созданная 1 января 1995 года с целью либерализации международной торговли и 
регулирования торгово-политических отношений государств-членов.
Задачей ВТО провозглашено не достижение каких-либо целей или результатов, а 
установление общих принципов международной торговли. Согласно декларации, 
работа ВТО, как и ГАТТ до него, опирается на основные принципы, среди которых:
▪ Равные права. Все члены ВТО обязаны предоставлять всем другим 

членам режим наибольшего благоприятствования в торговле (РНБ). Принцип РНБ 
означает, что преференции, предоставленные одному из членов ВТО, 
автоматически распространяются и на всех остальных членов организации в 
любом случае.
▪ Взаимность. Все уступки в ослаблении двусторонних торговых ограничений 

должны быть взаимными, устранение «проблемы безбилетника»..
▪ Прозрачность. Члены ВТО должны полностью публиковать свои торговые 

правила и иметь органы, отвечающие за предоставление информации другим 
членам ВТО.
▪ Создание действующих обязательств. Обязательства по торговым тарифам 

стран регулируются в основном органами ВТО, а не взаимоотношениями между 
странами. А в случае ухудшения условий торговли в какой-нибудь стране в 
конкретном секторе, ущемленная сторона может требовать компенсаций в других 
секторах[

▪ Защитные клапаны. В некоторых случаях правительство вправе 
вводить торговые ограничения. Соглашение ВТО позволяет членам принимать 
меры не только для защиты окружающей среды, но и для поддержки 
здравоохранения, здоровья животных и растений.



Цели вступления России в ВТО
Основными целями вступления России к ВТО являются:
▪ получение лучших условий для доступа отечественных товаров на 

зарубежные рынки;
▪ возможность разрешения торговых споров с помощью 

международных механизмов;
▪ привлечение инвестиций извне, в результате создания 

благоприятного климата для них и приведения законодательства в 
соответствии с нормами ВТО;
▪ увеличение возможностей доступа отечественных инвесторов на 

международной арене, в частности в банковской сфере;
▪ формирование благоприятных условий для улучшения качества и 

конкурентоспособности российских товаров и услуг в результате 
роста импорта;
▪ участие в формировании международных правил торговли с учетом 

национальных интересов;
▪ улучшение имиджа страны как полноправного участника 

международного товарооборота.



Региональная интеграция
Региональная экономическая интеграция предполагает 
сотрудничество отдельных стран в целях более эффективного 
использования их ресурсов благодаря созданию благоприятных 
условий для осуществления эффективной предпринимательской 
деятельности одновременно на рынках нескольких стран 
(региональных рынках).
Выделяют следующие формы экономической интеграции:
▪  Преференциальная зона,
▪ Зона свободной торговли,
▪ Таможенный союз,
▪Общий рынок,
▪ Экономический союз,
▪ Экономический и валютный союз.



▪ Преференциальная зона. Представляет собой объединение 
стран, в которых, в межстрановой торговле, снижены или 
отменены таможенные пошлины на определенные ввозимые 
товары.
▪ Зона свободной торговли (ЗСТ). Это более глубокий тип 

интеграции, чем преференциальные соглашения. За каждой 
страной-участницей сохраняется право на самостоятельное и 
независимое определение режима торговли по отношению к 
третьим странам. В большинстве случаев условия зоны 
свободной торговли распространяются на все товары кроме 
продуктов сельского хозяйства. Зона свободной торговли может 
координироваться небольшим межгосударственным 
секретариатом, расположенным в одной из стран-членов, но 
обычно обходятся без него, а основные параметры своего 
развития страны согласовывают на периодических совещаниях 
руководителей соответствующих ведомств. Между странами-
участницами сохраняются таможенные границы и посты, 
контролирующие происхождение товаров, пересекающие их 
государственные границы.



▪ Таможенный союз, ТС — соглашение двух или более 
государств (форма межгосударственного соглашения) об 
отмене таможенных пошлин в торговле между ними, форма 
коллективного протекционизма от третьих стран. Таможенный 
союз предусматривает также образование «единой таможенной 
территории».
▪Общий рынок. Общий рынок являлся одним из этапов 

интеграционных процессов в Европе. Соглашение об общем 
рынке было подписано шестью странами Европы (Западной 
Германией, Францией, Италией, Бельгией, Нидерландами и 
Люксембургом) в Риме в 1957 году (Римский договор). Общий 
рынок в Европе возник на основе положительного опыта 
действия Европейского объединения угля и стали. В 
дальнейшем в Европе углубление интеграционных процессов 
привело к созданию Европейского экономического 
сообщества (ЕЭС), а затем и Европейского союза (ЕС).



▪ Экономический союз — один из видов экономической 
интеграции государств, имеющий следующие признаки:

1. отмена таможенных пошлин в торговле между странами союза, 
форма коллективного протекционизма от третьих стран 

2. наличие соглашений о свободе передвижения других факторов 
производства, то есть финансового и человеческого капитала

3. наличие соглашений о гармонизации фискальной и монетарной 
политики.

▪ Экономический и валютный союз — один из видов экономической 
интеграции государств, имеющий следующие признаки:
▪ отмена таможенных пошлин в торговле между странами союза, 

форма коллективного протекционизма от третьих стран
▪ наличие соглашений о свободе передвижения других факторов 

производства, то есть капитала и рабочей силы
▪ наличие соглашений о гармонизации фискальной и монетарной 

политики 
▪ наличие наднациональных органов управления и проведения единой 

макроэкономической политики.


