
Отопление, водоснабжение, 

водоотведение, кондиционирование

для профессионалов 
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Факторинг

Продукт финансирования закупок и продаж товара. 

Факторинг (от англ. Factor — агент, посредник, маклер) — 
финансирование под уступку права денежного требования. 

Подходит компаниям, работающим с отсрочкой 
платежа. 

Факторинг ― удобный инструмент для быстрого увеличения 
оборотного капитала и повышения стабильности компании.

Преимущества факторинга

Для покупателя 
Есть возможность отсрочить платежи

Для поставщика 
Есть возможность получить основную часть 
оплаты за товар сразу после его поставки 



Участники рынка всё чаще сталкиваются с 
продолжительными временными промежутками с 
момента поставки товара и до внесения оплаты. 

Для чего нужен факторинг?

Факторинг позволяет моментально превратить отгрузочные 
документы в живые деньги, которые можно пустить в 
оборот.

Случаи применения факторинга

• 
• Требуется срочное увеличение оборотного капитала и ликвидация кассового 
   разрыва, а оформление займа в кредитно-финансовой организации стоит дорого; 

• Чтобы привлечь контрагента, нужно предоставить ему комфортную отсрочку 
   платежа;

• При расширении списка партнёров факторинг позволяет минимизировать риск 
  неуплаты отгруженного товара;

• Если участниками сделки с одной стороны выступает малое предприятие, а с 
  другой ― крупный ритейлер или корпорация-гигант, которые, как правило, 
  работают по четко регламентированным схемам с фиксированными условиями 
  оплаты. 



Виды факторинга

•По информативности участников операции
•Открытый ― покупатель заранее информирован, что в сделке принимает 
участие третья сторона ― фактор

•Закрытый ― поставщик заранее не информирует дебитора о 
предполагаемой переуступке права требования и смене кредитора

•По распределению рисков
•Безрегрессный ― фактор принимает на себя все риски со стороны 
покупателей и покрывает все риски, связанные с неплатежами со стороны 
покупателей



- Поставщик отгружает покупателю продукцию на условиях отсрочки платежа. 
-   Накладные передаются в факторинговую компанию. 
 

-   Факторинговая компания выплачивает поставщику по накладным за отгруженный 
    товар от 50% до 90% долга покупателя. 
  

 

-   Покупатель переводит на счёт факторинговой компании деньги в размере 
    стоимости товаров, поставленных компанией на условиях отсрочки платежа.  
 

-   Факторинговая компания переводит остаток суммы поставщику. 

Схема факторинга



Пакетное предложение услуг «LUNDA Премиум»

Цена – 9 990 руб. (с НДС)             Срок действия – 6 месяцев

1. Бесплатная доставка 
(без ограничения стоимости отгрузки)

Радиус доставки – Зоны 1 и 2 г. Москва 
В комплекте – 6 доставок

2. Экспресс-доставка 
(без ограничения стоимости отгрузки) 

Радиус доставки – Зона 1 г. Москва 
В комплекте – 6 доставок

3. Бесплатная ночная доставка
 Радиус доставки – Зона 1 г. Москва

В комплекте – 3 доставки

4. Возврат излишков товара 
Статус товара – «складской»

Увеличенный срок возврата – до 180 дней 
Только товар без поверки и срока годности

5. Аренда инструмента 
Список на www.lunda.ru: Каталог     Аренда

Срок аренды – 6 дней

6. Бесплатное хранение товара  
(заказанного, оплаченного, кредитного)

Срок хранения – до 3-х месяцев
Объём товара – до 3-х куб. м.

7. Бесплатная подготовка 
кредитных рейтингов и анализов рисков

Выполняют – юристы LUNDA 
Количество проверяемых – три контрагента

3. Беспроцентное кредитование 
Срок – до 30 дней

Лимит – устанавливается индивидуально



         Ночная доставка 
с разгрузкой в автомобиль 



 www.lunda.ru 

                      Личный Кабинет

► Проблемы с существующим сервисом

► Вопросы по работе с Личным Кабинетом

► Пожелания 



 LUNDA: бонусы клиентам 

• Бальная накопительная система скидок

Для индивидуальных монтажников

• Ретробонус

Для юридических лиц



Профессиональный инструмент 
                                   для монтажников



Что нужно клиенту?

 LUNDA: складская программа 

Электрика Вентиляция



  

► Профессиональное обучение монтажников
 

                   -    Профессиональные курсы

                       -    Обучающие семинары с производителями 

► Поездка в Швецию для обмена опыта с посещением 
объектов

 LUNDA: обучение 



  
 LUNDA: 
 подменный монтажник 



  
 LUNDA: склад на колёсах 



Благодарим за участие!


